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□记者 裴驰宇

一种“共享充电桩”模式正在社交平台
上推广，即把自家私人充电桩闲置时段共
享给邻居充电，获取少许收益——听起来，
这是门划算的顺手生意。但真把充电桩“共
享”出去，靠谱吗？

推广背后：
收益诱人，隐含风险

社交平台上，这类“私桩共享”推广正
悄悄升温。平台话术大致相同：安装共享模
块、开放闲置时段、远程计费自动分成。

第一眼算账确实好看：慢充一次电六
七个小时，若有几位固定邻居每周来充，一
个月似乎能回点电费。“每个月能赚200元
至400元”，反正闲着也是闲着。

不过，比收益更重的，是责任。私人充
电桩是户主名下资产，别人来充，一旦漏
电、过温、起火、车辆受损，首先追问“桩是
谁的、线谁接的、维护谁做的”。充电桩所有
人难脱干系。

物业端同样有雷——不少小区物业与
供电报装协议写的是“自用桩”，对外经营
共享，物业可要求整改。

协议暗藏的坑：
你以为的“零成本”
其实是长期“卖身契”

通过一家共享充电桩企业的客服，记
者获取了一份名为《分润换桩合作协议》的
标准合同（对方单位为四川某电子科技有
限公司）。这份协议揭开了“零费用共享”的
真面目：你出车位、出电费，公司出桩，但代
价是你用五年车位换一台五年后价值存疑
的设备。

协议要求，甲方（车主）无偿提供车
位，且“在自身无充电需求时，应确保该车
位每个自然周至少有四个自然日可供共
享”，车主需自行把车停到别处。若连续两
周或四周内累计三次不达标，直接视为你
主动解除协议，且解除前三个月的所有服
务费收益归公司所有。也就是说，你不仅
赚不到钱，还可能倒贴电费、停车费，最后
被“违约”。

合同写着“双方按充电桩运营净利润
进行收益分成，甲方 50%、乙方 50%”，但

净利润被定义为“服务费总收入扣除营销
成本（含拉新、留存的服务费减免）”。这意
味着，公司可以轻易通过“补贴用户”将账
面利润做低，你的分成可能长期为零。合同
里并没有承诺保底。

比较关键的，合同里称“因设备自身质
量问题或乙方维护不当导致的事故由乙方
承担”，但同时又规定“因甲方提供的电力线
路问题或第三方原因导致的事故，责任由过
错方承担”。现实中，一旦起火，调查周期长、
责任界定难，户主往往是第一责任人。而合
同仅写乙方“为充电桩购买必要的设备财产
保险”，并未明确包含第三者责任险，一旦发
生殃及邻车的事故，赔偿漏洞巨大。

细究合作协议，说的是“共享充电桩”，
实际上相当于出租车位。因为在用户充电
时，长时间占用车位，并且你还要承担万一
发生事故的风险。这个钱，来得并不容易。

这是块“灰色地带”
目前难以监管

就“共享充电桩”问题，记者咨询了舟
山供电部门综合能源服务专业人士。对方
直言：供电部门没有执法权，邻居间偶尔充
电桩互助，这自然是允许的；但把自家充电
桩拿去商业化盈利，按生活用电性质来讲

“不完全合规”。
“老小区装充电桩难，可能有临时的互

助需求；新小区多有地下车位充电桩的配
置，就没必要蹭别人的。”该负责人说，在舟
山，很少有听说拿“共享充电桩”来赚钱的。
慢充效率低，一辆车充满要五六个小时，真
靠共享赚不了几个钱，可一旦出了安全事
故，责任边界立刻变复杂——电力归电力，
商业归商业，互助归互助。

查询国家发改委2022年颁布的《关于
进一步提升电动汽车充电基础设施服务保
障能力的实施意见》，其中提到“建立充电
车位分时共享机制”“鼓励‘临近车位共享’

‘多车一桩’等新模式”。它不等于允许私桩
车主绕过监管，靠收取共享充电桩“服务
费”持续赢利。

我市于2025年开始实施的《舟山市住
宅小区电动汽车充电基础设施建设管理办
法（试行）》，明确业主、销售企业、物业、供
电企业四方主体责任，要求排查隐患、规范
运维。这表明，正在推广中的“共享充电
桩”，缺乏现实的土壤。

东海之滨，千岛之城，
舟山的文旅画卷正徐徐展
开。从朱家尖大青山的海上
逐浪，到东沙古渔镇的渔韵
悠长，再到海岛民宿的烟火
升腾，每一处风景的背后，
都有中国银行舟山分行的
金融力量默默守护。

文旅产业是舟山海洋
经济的“金名片”，更是海岛
共富的核心引擎。中行舟山
分行锚定本土文旅企业需
求，量身定制金融方案，让
金融活水精准滴灌产业发
展，2026 年 1 月至今，舟山
中行已为 10家文旅小微企
业批复普惠贷款4980万元。

舟山某旅游发展有限
公司深耕朱家尖大青山景
区多年，从疫情期间年接待
2万余人，到2025年接待量
突破 9 万人次，以帆船、快
艇、水上飞人等八大核心项
目，打造长三角滨海运动娱
乐新地标。中行精准投放
200 万元流动资金贷款，为
企业升级游乐项目、完善安
全管理、拓展产品矩阵提供
坚实保障，助力企业深度融
入大青山“海岛理想旅游生

活”转型升级战略。
舟山市某旅游开发有

限公司运营的东沙古渔镇
承载着千年渔文化底蕴，拥
有 11 处文物保护单位、58
项非物质文化遗产，是舟山
海洋文旅的核心 IP。中行成
功为其投放 1000万元中期
流动资金贷款，专项用于景
区日常维护与文旅业态升
级，助力古渔镇推进“微改
造、精提升”工程，创建国家
4A 级景区，让千年渔镇焕
发全新生机。

不止于传统信贷，中行舟
山分行以“普惠+”理念创新服
务模式，主动对接舟山市“星
辰大海”计划、“小岛你好”行
动等重点项目，建立省—市—
支三级联动机制，深入民宿集
群、景区企业调研，精准把握
行业痛点。

针对舟山民宿产业发展
需求，分行迭代升级特色产
品，推出舟山星辰大海“民宿
贷”，为海岛民宿主提供便捷
高效的融资支持。截至目前，
合计服务民宿客群 165户，
授信余额超9000万元。

（宋梦娇)

10 月 24 日，杭州大剧
院音乐厅内乐声悠扬、暖意
融融。由中国平安人寿浙江
分公司携手杭州爱乐乐团
与明园“梦想之声”女子室
内合唱团共同打造的“平安
家族办公室服务焕新周年
活动暨公益音乐会”在此隆
重举行。活动以“平安臻享·
大爱无疆”为主题，汇聚社
会各界嘉宾，共同见证平安
家族办公室服务焕新升级
的重要时刻，并通过妇女儿
童基金会向省内社区捐赠
38 台 自 动 体 外 除 颤 器
（AED），以实际行动践行企
业社会责任，在关键时刻为
生命点亮希望。

平安家族办公室作为平
安集团重磅推出的服务品
牌，以保险为根基，依托平安
集团综合金融优势，链接全
球优质资源，打造贯穿财富、
传承、圈层、慈善、健康、养老
六大板块的解决方案，护航
家族财富长盛、智慧永续、价
值致远。推出一年来，获评

21世纪经济报道“2026卓越
影响力品牌”。

本次焕新全面升级财
富、智慧、责任三重传承服
务，以全集团生态力量，为
客户提供家族传承依靠。财
富传承方面，中国平安依托
保险、银行、证券、信托、理
财等综合金融资源，为客户
提供更聚焦、更精细的专业
支持，助力家庭财富稳健规
划；智慧传承方面，中国平
安持续完善下一代培养体
系，覆盖教育、升学、就业及
创业等关键阶段，提供全程
陪伴式指导；责任传承方
面，中国平安推出面向家族
办公室会员的慈善信托产
品，支持客户参与公益、回
馈社会。

当晚的音乐会将活动推
向高潮。明园慈善基金会

“梦想之声”女子室内合唱
团与杭州爱乐乐团轮番带
来中外经典曲目，让所有在
场嘉宾感受音乐的魅力。

（平安人寿浙江分公司）

平安家族办公室
服务焕新周年庆
暨公益音乐会圆满举行

中行舟山分行全力护航
舟山文旅产业“乘风破浪”

私人充电桩共享给邻居挣钱，靠谱吗？
看似诱人收益，实则暗藏风险
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