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□记者 李晓旭

金秋九月，海风送爽，又是一年结
婚季。连日来，记者走访多家婚庆跟妆
机构、婚庆策划公司发现，今年岛城婚
庆市场呈现出“冷热交织”的复杂图景：
一方面，热门“好日子”依然一票难求，
婚礼跟妆、婚纱租赁等细分领域订单火
爆；另一方面，部分婚庆公司的秋季订
单量不及春季，新人消费观念日趋理
性，简约婚礼、文化礼堂办宴等新风尚
正在悄然兴起。

“好日子”抢订堪比春运
跟妆师档期提前半年排满

“十月份的 1、2、3、6、13、25、30 这
些日子，是非常好的日子，年初就有人来
预订了。”舟山阿伟造型负责人告诉记
者。作为主营婚礼跟妆和婚纱租赁的专
业机构，阿伟造型每年秋季都是生意最
好的时候。

想要在秋天结婚，最起码要提前半
年预订，这几乎成了岛城新人的共识。记
者了解到，今年秋季的“好日子”早在年
初就被预订一空。业内人士透露，目前舟
山头部婚礼跟妆师的单日收费已超过三
四千元，且档期极为紧张。

价格方面，阿伟造型负责人表示，这
几年跟妆和婚纱租赁的价格变化不大，
基本保持稳定。

婚庆公司订单“冷热不均”
草坪婚礼成新宠

与跟妆、婚纱租赁等细分领域的持
续火爆相比，部分婚庆策划公司的秋季
订单量却出现了微妙变化。

舟山城上艺术空间婚庆公司负责人
告诉记者，今年秋季的订单量并没有春
季大。即便如此，所有的“好日子”仍然订
出去了。

“现在来我们家的新人，越来越多地
接受大面积留白的婚礼设计。”城上艺术
空间负责人说，“婚礼更注重氛围感，而
不是堆砌装饰。”

这一趋势在婚礼形式上体现得尤为
明显。据该负责人观察，现在很多新人喜
欢草坪婚礼。“年轻人追求松弛感，户外
婚礼没有那么多拘束，氛围更轻松自
在。”不过，在舟山举办户外婚礼也有现
实挑战，“能办户外婚礼的酒店都在海
边，风很大，天气情况是不可控的因素。”

文化礼堂办婚礼
更热闹更松弛

在传统酒店婚宴和高端婚庆套餐之
外，一种更经济实惠的选择正在受到越
来越多新人的青睐——文化礼堂婚礼。

今年11月即将迎来婚礼的小胡，最

近正在紧锣密鼓地筹备。他选择了在朱
家尖的文化礼堂举办婚礼。“一方面是
经济实惠，另一方面，礼堂里面也相当
热闹。”

小胡给记者算了一笔账：“其实在文
化礼堂办婚礼，可能就省下了一些婚庆
装饰的钱，但是自己请来的厨师，菜品可
以做得更好一点。那不如把钱花在更实
惠的地方。”

家门口拍婚纱照
更有性价比

采访中，下个月即将举办婚礼的新
人陈女士向记者分享了她从“远赴新疆”
到“家门口搞定”的婚纱照抉择历程。

“之前我一直想着，一定要去新疆拍
婚纱照，雪山、草原、湖泊，那种大场景的
震撼感是舟山没有的。”陈女士说，这个
念头在她心里盘桓了将近一年，甚至已
经收藏了好几家新疆当地的摄影工作
室。但今年正式进入备婚阶段后，她才发
现“理想很丰满，现实很骨感”。

“真正开始列预算的时候，真的吓了
一跳。”陈女士给记者算了笔账：往返机
票两人约7000元，当地包车或租车费用
约5000元，住宿至少一周算5000元，加
上摄影套餐本身就要 1万多元，还不算
吃饭和额外开销，“随随便便就是3万块
打底，而且拍摄团队是陌生的，沟通成本
也很高，万一拍出来不是想要的效果，连
重拍的机会都没有。”

面对这笔不小的开支，陈女士和未
婚夫商量后，最终决定放弃新疆旅拍的
计划。“后来我们认真考虑了一下，舟山
这几年的自然资源开发得越来越好了，
根本不缺好看的取景地。”

她把目光投向了家门口。“我们跑了
朱家尖的东沙、螺塘线、马目风车营地，
还有定海的一些新晋网红打卡点，发现
出片效果完全不输外地。”陈女士说，“尤
其是马目风车营地，落日配大风车，那种
氛围感很有辨识度，非常出片。”

最终，陈女士选择了一家本地婚纱
摄影工作室，花了不到一万元就搞定了
全套婚纱照。“省下来的两万多块钱，我
用来升级了婚礼当天的化妆师和摄影摄
像，我觉得这个钱花得更值。”陈女士笑
着说，“毕竟婚纱照是拍给别人看的，婚
礼当天的状态才是留给自己的记忆。”

从“非五星级酒店不办”到文化礼堂
办宴，从“花团锦簇”到大面积留白，从繁
琐的传统仪式到松弛感的草坪婚礼——
岛城新人的婚礼观念正在悄然改变。正如
一位婚庆从业者所说：“现在的年轻人更
清楚自己想要什么，他们愿意为好的体验
买单，但不愿意为虚高的溢价买单。”

金秋结婚季的热闹仍在继续。但热
闹之外，一场关于“什么样的婚礼才是好
婚礼”的观念变革，正在岛城悄然发生。

照片由受访者提供

婚庆市场秋季“好日子”早在年初就被预订一空

“松弛感”碾压“排场感”
岛城年轻人重新定义婚礼仪式感

建行浙江自贸区支行团
支部聚焦惠民便民、惠企利企
方向，围绕办实事重点任务细
化服务举措、丰富服务场景，
常态化开展下沉式志愿服务，
切实把青年力量转化为服务
实体、惠及民生的实效成果。

支行张富清金融服务队聚
焦辖内小微企业需求，以“七
一”主题活动为契机，接续开展
上门驻点服务，先后走进信贷
合作企业舟山博骏机械设备租
赁有限公司、舟山途润船舶工
程有限公司，利用员工午休错
峰时段开展便民金融服务。现
场为企业员工集中办理开卡、
养老金账户开立、信用卡申请、
手机银行激活等业务，同步依
托“月月有惊喜”“夏日惠民支
付”等活动带动客户权益参与。
两次上门服务累计办理借记卡
42张、养老金账户35户、添加
企业微信42户，有效夯实代发
客群基础，企业经营资金行内
沉淀，进一步稳固银企合作纽

带，深度挖掘信贷客户综合价
值，以精准金融活水浇灌企业
成长。

依托网点厅堂服务阵地，
青年员工常态化为老年客户、
务工人员等群体提供线上一
体化服务指导、业务答疑、反
诈宣传等暖心服务；同时主动
走出网点，推动金融知识进社
区、进校园、进家庭。7月，支部
走进舟山市家庭成长馆开展
趣味金融公益课堂，以生动讲
解、互动问答与趣味小游戏的
形式，向青少年普及货币识别
等基础金融知识，引导孩子们
从小树立正确的金钱观念与
消费意识，在寓教于乐中传递
金融常识。

浙江自贸区支行团支部建
立常态化志愿服务机制，将为民
办实事融入日常、抓在经常，充
分发挥青年员工活力足、思路
新、行动快的优势，以青春实干
擦亮建行金融为民的服务底色。

（任悦)

9 月 1 日上午，第十三届
“中华慈善奖”表彰大会在人民
大会堂举行。凭借在公益捐赠、
乡村振兴、风险减量、教育公益
等领域的持续投入与创新实
践，中国平安荣获第十三届“中
华慈善奖”（捐赠企业获奖类
别），这是中国平安第五次获颁
该奖项。

据介绍，“中华慈善奖”是
我国政府在公益慈善领域的
最高级别奖项。本届“中华慈
善奖”设置慈善楷模奖、慈善
项目和慈善信托奖、捐赠企业
奖、捐赠个人奖等四类奖项，
评选对象为在我国慈善活动
中事迹突出、贡献较大、影响
广泛、评价良好的单位、个人、
爱心团队、慈善项目、慈善信
托等。

平安方面表示，自1988年
创建以来，公司始终坚守“金
融为民”的立业初心，以满足
人民对美好生活的向往为使
命，通过资源整合、模式创新、
专业输出等方式，全力服务乡
村振兴、风险减量、教育公益、
志愿服务等各个慈善领域。截

至2026年6月，平安已在全国
落地1287个产业振兴项目，累
计带动近 400 万农户增收超
263亿元。

中国平安发挥综合金融
优势，围绕乡村产业振兴主
线，构建“产前强基、产中提
效、产后增值”全链条帮扶体
系，全面提升产业帮扶实效。
产前阶段，帮助企业规划发展
方向，选拔和培训致富带头
人，提升内生发展动力。目前
平安累计在全国范围内培育
乡村致富带头人超8万名。产
中阶段，创新运用多种金融工
具助力乡村产业获得发展资
金，推出“价格指数保险”“保
险+信贷”等产品和模式，降低
乡村产业的种养风险和融资
成本。产后阶段，平安以消费
帮扶兜底产品销售，带动农民
增产增收，2016年至今，公司
累计购买消费帮扶产品超 12
亿元。2026 年 1 月初至 7 月
末，平安通过“涉农贷款”等金
融服务累计提供乡村产业帮
扶资金332.4亿元。

(中国平安浙江分公司)
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青春实干办实事
金融服务暖企心
建行浙江自贸区支行团支部开展为

民办实事活动


