
□阿蒲

入夜后的沈家门渔港，海风里裹着烤串的焦
香和鼎沸人声。小干岛夜市一百多个摊位灯火通
明，几公里外新开的中沙头夜市也被挤得水泄不
通。从过去散乱的自发摊群，到眼下整齐划一的
规范经营，我市的夜市经济正褪去草莽气息，学
着在“精耕”中找一条更长久的路（《舟山晚报》7
月9日报道）。

回顾以前的小干岛，垃圾清运全靠摊主自觉，
经营秩序时好时坏。如今地方扩到两千多平方
米，帐篷统一了，排污、停车位、垃圾站都配齐了，
更重要的是有了“摊主委员会”，网格员和摊主坐

在一起商量事，巡查、疏导、排隐患成了日常。从
粗放到精细，从自上而下管到大家一起来管，这
层底子打好了，烟火气才不会散了架。

创新也藏在细处。摊主们不再死守摊位，纷纷
掏出手机直播铁板鱿鱼的滋滋声，短视频里金黄
酥脆的炸鱼薯条，把线上的人拉到线下。中沙头那
边玩起了“音乐+夜市”，想打破“逛吃”的老套路。
杨亚飞把包子铺搬进夜市，一笼十块钱六个，还架
着手机直播老客下单。这种瞄准真实需求、用小成
本撬动流量的做法，倒比很多大场面更接地气。

但热闹底下，难题也摆在那里。如今的食客，
不光只为吃饱，更图个新鲜、拍张照、凑个热闹。
可不少夜市还在靠烤串、炒饭、小龙虾“老三样”
撑场面，头两回新鲜，第三回就腻了。另一边，摊
主的钱包其实并不鼓，尽管门槛低，但竞争也激
烈。这些年，城市的夜市越开越多，要是长得都差
不多，客人凭啥非来你这儿？红得快、凉得也快，
这坎儿不好过。

要让舟山夜市的烟火更长久，真该好好想想
办法。舟山靠海，渔港风情是别处搬不走的，与其
都卖差不多的炸串奶茶，不如让每个夜市长出自
己的模样——有的突出渔家味，有的带上海岛腔。
比如新开放的中沙头夜市配了足球场和儿童设
施，把夜市变成夜里能待住的地方，而不只是填
饱肚子就走。管理上，普陀试点的信用评级是个
好招，从管行为转向管信用，省心也长效。最后，
停车方不方便、夜里亮不亮、公交能不能接上，这
些细处看着不起眼，却实实在在地决定着人家愿
不愿意来、肯留多久。

夜市的魅力，说到底是热腾腾的人情味和活
生生的市井气。把特色做足、业态做丰、细节做
实，这烟火气才能从“一阵风”变成“长明灯”。

扫一扫，下载竞舟客户端

“空中快递”
贵在普及

舟山夜市烟火气，能否更久一些？
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□一歌

近日，虾峙岛及周边金钵盂岛、西
白莲岛正式开通无人机外卖配送服务，
定制每日 5 个班次，物资从六横起飞跨
海送达，涵盖餐饮美食、日常药品、生鲜
百货及小型应急物资。用户手机点一点，
无人机就能跨海送过来（《舟山晚报》7
月14日报道）。

无人机跨海配送，在舟山已不是新
鲜事。普陀全区已建成无人机起降场 21
个，获批低空物流航线 10 条，入选省低
空经济“先飞区”试点。但即使如此，不
少小岛仍是“空中快递”的“盲区”。

普 及“ 空 中 快 递 ”，瓶 颈 不 在 技
术，而在基础设施和运行成本。无人
机跨海配送，起降场、通信网络、地面
接驳人员缺一不可。基础设施是硬约
束——没有起降点，无人机就无法“落
脚”；没有通信网络，飞行就缺乏保障；
没有地面接驳人员，物资就送不到居
民手中。成本则是软约束——偏远小岛
订单稀少，单次飞行成本无疑较高，这
种高成本、低密度的矛盾，正是普及的
最大障碍。

要让“空中快递”普惠更多小岛，就
得算好整体账、民生账。单看一条航线
或许亏本，但放在海岛民生改善、产业
发展的全局中，这笔投入值得。要以公
益性为导向，将小岛起降场、通信网络
等纳入公共服务范畴统一布局，加快推
进“空中快递”基础设施建设。

在普及中，既要在条件成熟的地方
先行突破，更要注意整体推进。可通过

“打包”模式，将多个小岛的低空物流统
一运营、统一补贴，降低边际成本，消除

“被快递遗忘的角落”。尤其要发挥政策
引导作用，针对偏远小岛实施定向补
贴，让运营方送得起、送得久。

“空中快递”技术日益成熟，关键在于
让它飞进更多小岛，让悬水小岛的新老居民
都能享受到跨越山海的速度与温度。当“空
中快递”不再是新闻，而成为海岛的日常，

“低空经济惠民生”才算真正落到了实处。

□谭野

“保险公司理赔到账了，谢谢！”7月初，定海区
检察院检察官收到外卖骑手老李的这条微信，历
时一年多的保险理赔纠纷终于圆满落幕（《舟山晚
报》7月14日报道）。从因“超出两小时保障期”被拒
赔，到陷入无监控无报警的“时间罗生门”，再到最
终拿到8.7万余元理赔款，这起案件是一名普通劳
动者的维权胜利，也是一程充满温度的法治守护。

老李投了雇主责任险，但理赔却被“时间门
槛”拒止门外，这并非个例，也并非只有此种问
题。比如，不少平台通过众包、劳务外包等方式规
避用工责任，一旦发生事故，骑手往往连“谁来
赔”都找不到；很多骑手每天花 2 元购买的意外
险，看似价格低廉，实则暗藏不少未明确提示的
免责条款，理赔起来，扯皮不断……现实中，新就
业群体维权存在诸多障碍。

面对劳动者维权中的困境，检察机关施以法
律援助好似雪中送炭。在这起案件中，定海区检
察院主动介入调查，最终找到了案发“在雇佣期
间及前后两小时内”的关键依据，还原了事实真
相，为外卖员老李争得了应有的伤害赔偿。检察
机关通过支持起诉、释法说理等方式，为劳动者
理赔、工资追讨撑腰，实际上是弥补劳动者在维
权中信息不对称、诉讼能力弱的短板，让法律服
务直达“最后一公里”。

检察力量的介入，解决了一些具体理赔问题，
但不应满足于此，而是要着眼普遍性问题，推动
建立长效机制。

老李在微信里发出那句“谢谢”的背后，是千
万新就业劳动者对公平保障的期待。当劳动合同
不再是“奢侈品”、保险条款不再暗藏陷阱、申诉
渠道不再难找，每一位在城市打拼的劳动者，才
能干得更踏实、更有尊严。

打通新就业群体维权“毛细血管”

□李海州

在舟山，提起“沟头井”三个字，老百姓的第一
反应往往是“那家的猪肉香”。不少人以为，支撑这
家企业走稳十九年的核心资产，是存栏生猪、养殖
产业链。但细读7月14日《舟山晚报》上的一篇《他
19载守诺筑就海岛诚信标杆》报道，发现“沟头井”
最珍贵、最保值的资产，并非栏里的猪，而是创始
人陈明十九年一步一个脚印积攒下的信用。

陈明的这份信用，不是凭空喊出来的，是从具
体事情上实实在在地“长”出来的。他在产品品质上
立下铁规，宁肯养殖成本上浮三成，绝不缩短十个
月出栏周期；陈明立下护海誓言，先后投入百万元
更新环保设备，主动加装在线监测系统，十九年坚
守生态底线；心系海岛老人，开设爱心门店平价售
肉，每月自掏万元补贴，拥军慰问、送技术、送种猪。
他是用长期行动兑现承诺——让消费者放心、让
农户安心、让生态向好。

更重要的是，这种信用不是摆设，它实实在在地
“变现”了，而且还回答了新时代我们需要怎样的企
业家。陈明依靠可靠口碑，“沟头井”成为舟山本土金
字招牌；依托“零风险创业”守信模式，“亏算我的”聚
拢村民共同创业，省去了无穷尽的扯皮与猜忌；信任
让他省去了大量的监督成本、谈判成本和信任成本。

新时代企业家，不能只盯着利润账本，更要手
握诚信账本：守品质守住市场信任，守共赢守住
乡土根基，守责任守住社会认可。从沟头井回望
陈明个人，我们看到了“新时代需要什么样的企
业家”的一个清晰答案：不是最快圈钱的那个，不
是最能讲故事的那个，而是最敢对承诺负责的那
个。唯有把信用嵌入经营全链条，实现企业发展、
群众增收、社会认可的多方共赢。

猪肉有价，信用无价。沟头井最重的资产从来
不是圈里的猪，而是陈明用 19 年一字一句攒下的
那一个“信”字。这一个字，也是新时代每一位企
业家最该守住的根本。

沟头井最重的资产不是猪


