
ZHOUSHAN EVENING NEWS财经04 2026年6月18日 星期四 责任编辑 缪佳祎 版式设计 丁页

□记者 裴驰宇

6 月 13 日至 14 日，由“FM 交通
97”参与协办的 2026 舟山夏季车展
在市体育场落幕。受阴雨天气影响，
现场客流同比去年 6月略有下滑。不
过，据车展承办单位舟山帮客会展服
务有限公司负责人李津光介绍，本届
车展两天共实现新车成交 464 台。其
中，新能源车型成交占比达 55%，虽
略低于全国新能源汽车渗透率水平，
却是舟山本地新能源车市日渐升温
的明确信号。

二季度承压
首购年轻化催热10万级纯电

来自本地汽车经销商的汇总数据
显示，舟山第二季度新车销量同比去
年下滑约20%。据李津光分析认为，除
整体新车消费市场预期偏谨慎外，部
分新能源意向客户因本地尚无“小米”
等新能源汽车品牌门店，转而赴宁波
等周边城市下单，对本地终端造成一
定分流。

尽管大盘收缩，购车人群结构却在
悄然生变。目前到店客户以置换改善型
和刚需首购型为主，性价比为第一考
量。外地来舟山定居的新居民及购买人
生首辆车的年轻群体，主流预算锁定在
10万～15万元区间，偏向轿车或小型
SUV，且明显青睐新能源版本。

两天的车展，尽管细雨蒙蒙，但撑
着雨伞过来逛展的人络绎不绝。“现在
的年轻人过来不问发动机参数，先问有
没有大屏、语音控制和辅助驾驶。”在车
展现场，多位自主品牌的汽车销售经理
表示，为适应这类需求，车企普遍采取

“增配降价”策略维持市占率——10万
元出头即可买到搭载 L2 级辅助驾
驶、OTA升级、皮质座椅的纯电或插
混车型，这在同价位燃油车上几乎不
可想象。

某品牌汽车销售经理王先生说，
舟山消费者对新能源汽车的接受度正
在快速攀升，“新能源汽车对燃油车已
形成产品力层面相当大的优势。说句
实话，10万级纯电车都开始配置激光
雷达、智驾了，而同价位的燃油车，基

本还是‘铁壳子’。”

全国新能源车渗透率破63%
舟山追赶态势明显

宏观数据佐证了这一趋势。据全
国乘用车市场信息联席会（乘联会）最
新统计，2026年 5月全国新能源乘用
车零售渗透率攀升至 63%，继 4月首
破60%后再刷历史新高；1～5月累计
零售 715 万辆汽车中，新能源贡献
373.2 万辆。“这 63%的渗透率是包括
东北寒冷地区在内，江浙沪一带新能
源车会渗透更高，如宁波估计渗透率
可达70%左右。”王先生说。舟山受限
于品牌网点布局暂落后，但追赶态势
明显。

使用成本仍是新能源汽车最大卖
点。在家用充电桩条件下，纯电车每公
里电费低至0.1元甚至几分钱，百公里
花费约10～20元；而燃油车按百公里
7L油耗计，油费需50～60元。对于日
均通勤30～80公里、具备私桩安装条
件的年轻上班族，纯电车型的经济性
极具吸引力。当然，对于频繁跑高速或
无固定充电位的用户，燃油车或长续
航插混仍是务实选择。

豪车溢价退潮
政策变量引关注

与入门市场“卷配置”并行的是中
高端消费回归理性。就在本月初，定海
居民乐先生跑到宁波，以不到25万元
的价格购入宝马325Li，“前两年这车
起码要三十多万，现在划算多了。”坐
进车厢里，乐先生摸着车内大屏，脸上
乐开了花。

值得留意的是，近期有关新能源汽
车是否纳入养路费征收的讨论在车友圈
升温，加之购置税减免等国家红利逐年
退坡，部分高要求消费者选择持续观望，
或通过人脉渠道赴外地寻找更低车源。

受访车商普遍认为，随着小米、华
为智选等头部新势力加快下沉布局舟
山，本地新能源汽车渗透率有望在一
两年内追平长三角平均水平。短期内，

“10万元级智能新能源+增配降价”将
继续主导舟山刚需首购车市格局。

纯电车对燃油车已形成“碾压”之势？

舟山年轻购车族力捧10万元级新能源汽车

近日，建行舟山分行联合舟
山市融资担保有限公司，成功落
地分行首笔民间投资专项担保
计划（以下简称“民间投资保”）
业务。一笔200万元中长期信贷
仅耗时5个工作日完成从申请到
放款全流程，高效金融服务为深
耕舟山十余年的新车零售小微
企业纾解周转资金难题。

此次获贷企业主营新车零
售，眼下恰逢备货旺季，存在中
长期资金缺口。企业负责人坦
言，原本预估审批流程需半个
月，没想到上周四晚交材料，次
周五一早贷款便到账了。

据了解，接到申请后，舟山

分行迅速响应，分行支行层层
联动。工作人员主动放弃休息，
加班完成核验与尽调，并与担
保公司建立“日对接、并联办”
机制，大幅压缩审批流程。该笔
业务不仅有效降低了企业融资
成本，更通过中长期贷款精准
匹配资金使用周期，助力企业
扩大备货规模、升级消费场景，
提升服务能力。

据悉，作为舟山建行落地的
首笔此类业务，该笔贷款不仅为
企业注入了金融活水，更为本地
同业运用政策工具服务民营经
济打造可复制实践样本。

（张帆舟）

2026年高考期间，工行舟山
分行践行“金融为民”服务理念，
积极组织辖内网点开展爱心助
考志愿服务活动，用暖心举措为
莘莘学子逐梦之路保驾护航。

在舟山定海，工行舟山城西
支行、舟山城东支行联合设立爱
心助考点，为考生准备了高考专
用文具礼包、饮用水以及寓意

“一举夺魁”的向日葵，工作人员
还在候考间隙向家长普及防范
金融诈骗知识。舟山嵊泗支行则
在营业网点开通考生业务办理

绿色通道，提供复印、充电等便
民服务，并组织青年志愿者走进
嵊泗中学考点，向家长讲解虚假
查分、志愿填报退费等常见骗
局，筑牢家庭财产安全防线。舟
山分行营业部志愿者在舟山中
学考点外身着红色马甲，为考生
和家长送上爱心礼包与真挚祝
福，一句句“祝考生金榜题名”的
鼓励，传递着工行的暖心关怀，
也为奔赴考场的少年们注入了
满满力量。

（王立）

日前，中国平安宣布启动
“平安服务年·平安好物节”活
动，将围绕客户在“综合金融+医
疗养老”方面的需求，推出居家、
出行、健康系列尖刀产品与服
务。“好物节”首场活动聚焦养宠
客群的“宠物生态”综合金融解
决方案，旗下银行、产险、寿险升
级多款宠物相关的金融产品，为
养宠家庭提供一站式、有温度的
金融服务。

《2026年中国宠物行业白皮
书》数据显示，2025年中国城镇
犬猫宠物数量约1.26亿只，养宠
人群达到 7874 万人，其中近七
成为90后、00后年轻人群，针对
宠物服务的年均消费金额持续
提升。

平安银行发布“爱宠信用
卡”，不仅可根据养宠人群进行
定制化卡面设计，持卡人还可享
宠物消费优惠、积分兑换、携宠
出行及宠物友好酒店预订等专
属权益，高端版更附赠专属宠物
保险权益。

平安产险还推出“宠无忧·
爱它保”2.0升级版本，该款宠物
险主打“0免赔额”，提供高达 5
万元的年度医疗保额，同时涵盖
宠物身故保障及50万元高额的
第三者责任险。产品覆盖全国超
7000 家定点医院，赔付比例灵
活，每年可提供宠物体检、进口
驱虫药等实用服务权益。

平安寿险宣布将在旗下高品
质养老社区“颐年城”打造“宠物
友好”型社区，创新推出生命尊严
宠物托管服务，关怀“老小孩与毛
孩子”的双重情感需求，并依托

“平安i动”健康平台，提供专属运
动课程与趣味陪伴服务。

相关负责人介绍，目前平安
集团生态合作的线下洗美、用品
服务覆盖全国 30省、100余城，
线上商城涵盖国内外主流品牌
上千品类。未来，平安还将积极
拓展“上门喂养、遛狗、携宠出
游”等新兴服务场景，围绕“宠
物+主人”需求持续创新。

（中国平安浙江分公司）

中国平安推出“服务年·好物节”活动

升级“萌宠服务”
综合金融解决方案

工行舟山分行组织开展
爱心助考志愿服务活动

金融活水润民企
建行跑出助企“加速度”

车展现场 照片由受访单位提供


