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达人

偶然入行
宿舍开出“蝴蝶花店”

刚进大学，当同学们沉浸于游
山玩水、吃喝玩乐，贝铭捷想的却是
如何赚钱。

去年12月，他在刷抖音时偶然
看到有人制作并售卖蝴蝶标本，精
美、小众、溢价空间清晰，瞬间抓住
了他的注意力。于是，一个大胆的
念头在他心里落地：别人能做，我
也能做。

“就是想赚钱，想试试自己能不
能做成一件事。”贝铭捷说。他从网
上自学教程，从还软、展翅、定型到
装框，一步步摸索。启动资金来自高
考后的暑假工——他在泳池当救生
员，挣下15000元。

不过制作蝴蝶标本，并没有贝
铭捷想得顺利。第一批蝴蝶原材料
花了 200 元，有 120 元都因操作失
误而浪费。“蝴蝶翅膀太脆了，稍微
没控制好力度就碎了。”他在反复
试错中掌握手感：蝴蝶需用沸水快
速还软，时间过长会散架，过短展
不开；闪蝶绝不能晒太阳，否则光
泽尽失；阴雨天气湿度大，风干时
间要适当延长。这些没有教科书的
经验，全是他在宿舍书桌前一点点
练出来的。

为了不打扰室友，他尽量在课
余安静练手，短短一个月，就熟练掌
握蝴蝶标本制作的要领。部分破损
的蝴蝶，他也没浪费，在破损处用几
朵晒干的小花遮挡，然后折价出售，
同样实惠又美观。

贝铭捷的成品主要是经典的欧
式相框款和玻璃球款。相框款就是
用客户挑选的相框将蝴蝶表框；玻
璃球款，则是用棍子和胶水将展翅
的蝴蝶固定在玻璃球中央，仿佛蝴
蝶停在树干上。“价格主要在 70到

150元之间，蝴蝶颜值高，能做家居
摆件收藏，也能当礼物，还是有很多
客户群体的。”贝铭捷说。

守住底线
保护品种坚决不碰

蝴蝶标本看似小众，背后却是
一条信息密集、波动明显的赛道。贝
铭捷很快意识到，这门生意不仅要
会做，更要会卖、会选、会控风险。

他的货源全部来自国内二道供
货商，到手时就已经是半成品了。蝴
蝶多由海外进口，以闪蝶、凤蝶、蛱
蝶为主，其中闪蝶科最受欢迎，翅膀
自带金属光泽，视觉效果华丽，在不
了解昆虫的普通人眼里极具高级
感，成为店里的爆款。

“有些保护品种在国外很常见，
但在国内受法律保护，没有合规合
法证件，绝对不能碰。”贝铭捷说。他
唯一经手过的高价蝴蝶品种是一只
晶闪蝶稀有亚种，售价1200元，“买
来就是成品，然后我转卖挣点中介
费，但即便利润可观，我也就卖过这
一件。”他表示，主要资金压力大，不
符合他小步快跑、稳健经营的风格。

贝铭捷的销路主要靠自媒体引
流，然后上闲鱼交易。他在抖音、小
红书展示制作过程与成品颜值，吸
引爱好者咨询，再引导至闲鱼担保
交易，兼顾曝光与安全。闲鱼平台
C2C的属性，也适配蝴蝶标本这种
非标品——每一只翅膀大小、色泽、
瑕疵都不同，必须一对一选品、一对
一定价，难以像标品那样批量上架。

今年 1 月，贝铭捷的短视频意
外起量，当月流水突破一万，盈利
6000 多元，这让他信心大增。正值
蝴蝶货源价格暴跌，他一口气囤下
4000 元原材料，想着可以慢慢卖，
却没想到之后半个月开不出一单。
看着宿舍内囤积的蝴蝶，他焦虑不

已，“资金都被压死了，要是卖不掉
就都打水漂了。”

所幸，他主动调整价格、优化服
务、给老客户优惠，用诚意与性价比
慢慢消化库存。“生意想长久，不能
只想着回本，要保证流转。”如今，他
都是小批量囤货，有人下单再补货，
最大限度降低压货风险。每月流水
稳定在三四千元，利润足够支撑他
的生活费与创业再投入。

不怕试错
在实践中读懂商业

在很多人眼里，大学生创业往往
带着冲动与理想化，但贝铭捷表现出
超越年龄的清醒与务实。当同龄人在
打游戏、刷视频时，他则在选品、制
作、拍摄、运营、客服、打包……

“非标品没有统一标准，更要靠
口碑。”包装上，贝铭捷格外用心，玻
璃球款用泡沫与泡泡纸层层包裹，
至今未出现破碎；相框款虽有快递
损坏，但他一律理赔，并为高价产品
购买保价，把客户风险降到最低。

对他而言，做蝴蝶标本的意义
已经不只是赚钱，更在于学习做生
意的底层逻辑。从选品、定价、流量、
库存，到风控、合作、服务，他在真实
的市场里摸爬滚打，吃过亏、踩过
坑，也总结出属于自己的经验：小本
生意先求稳，再求赚；先活下去，再
做大；现金流比利润更重要；守住底
线，才能走得长远。

“蝴蝶标本的生意只是我创业
的第一步。”贝铭捷表示，他早已规
划好之后的校园创业项目，例如再
办个宿舍超市，或是开一家中介，将
校内资源与社会需求衔接，为同学
们提供兼职家教等工作。

在他看来，真正的创业，才刚刚
开始。

照片由受访者提供

00后大学生创业制作蝴蝶标本
目前每月流水稳定在三四千元

□记者 傅明燕
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其间，体验过标本

制作的困难、月销过千
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