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从“靠经验”到“靠科技”

桃花镇2000亩蟹塘迎丰收
虾蟹共养铺就共富路

告别“看天吃饭”，退
捕渔民上岸稳增收

桃花镇目前拥有 150个蟹
塘，占地 2000 余亩，捕捞季可
从年前一直持续到三月中下
旬。主打养殖的梭子蟹和日本
对虾，凭借过硬品质已在长三
角市场打响名气，成为当地群
众增收的“硬通货”。在盐厂村，
养殖户张世善看着满筐的螃蟹
笑得合不拢嘴：“近段时间行情
不错，一斤梭子蟹能卖到 140
元，这一季的辛苦值了！”

张世善的喜悦背后，是一
段从“水上漂”到“岸上富”的转
型故事。2020年，他响应号召告
别了风里来浪里去的传统捕捞
生计，跟着镇上的水产养殖带
头人转产转业。从撒网捕鱼到
调水养蟹，跨度不小。

“刚开始心里真没底，一没
技术二怕销路。多亏了带头人
不仅手把手教技术，还帮我们
统一对接市场，我们只管安心
把蟹养好就行。”张世善的话语
中满是感激，如今的他已然成
了蟹塘边的“土专家”。

科技赋能破瓶颈，
“土专家”与“特派员”双
向奔赴

在桃花镇，像张世善这样
的故事并非个例。桃花镇因势
利导，充分发挥科技养殖带头
人的示范效应——他们中既有
接过父辈接力棒返乡创业的

“渔二代”，也有在咸水塘边摸
爬滚打多年的“老把式”。

通过建立“传帮带”机制，

他们为退捕渔民和新手养殖户
提供从苗种选择、水质调控到
病害防治的全流程技术指导，
带动大家抱团发展。

如果说“土专家”解决了怎
么养的问题，那么专业科研力
量的加持则为产业升级注入了
核心动能。在科技特派员及相
关专业团队的指导下，桃花镇
先后引进并优化了自繁自养、
隐蔽物防残养殖、一年多茬混
养轮养等新技术新模式。特别
是“梭子蟹池塘一年混养轮养
三茬日本对虾”技术的成功运
用，彻底改变了养殖户的认知。

茅山村养殖户管天寿对此
深有感触：“以前养虾蟹，放多
少苗、什么时候放，全凭手感，
产值总是不上不下。现在跟着
专家学技术，明白了科学投放
和错峰上市的道理，养殖效益
明显上来了。”这一技术的突
破，有效利用了水体空间和时
间差，实现了蟹塘单位面积产
值的最大化。

产业兴旺促共富，多
元发展绘就海岛新景

从单一经验判断到数据化
精细管理，桃花镇的虾蟹养殖
业正经历着一场质变。据了解，
目前虾蟹养殖已成为该镇颇具
规模的共富产业，近几年全镇
虾蟹养殖年均总产值接近4000
万元。

桃花镇相关负责人表示，
在做强做优虾蟹养殖这一主导
产业的同时，镇里正积极引导
渔民拓展增收渠道。依托海岛
旅游资源优势，鼓励和支持养
殖户、退捕渔民利用闲置农房
发展民宿、渔家乐等业态，推动

“养殖+旅游”深度融合，让更多
群众共享海岛振兴的发展红
利，真正实现从“一产独步”到

“多业并举”，大家一起过上好
日子。

近日，舟山市首家为老人提供日托
服务的小区养老服务站正式启用，标志
着当地养老服务模式迈上新台阶。该服
务站采用“政府主导、社会参与、市场运
作”有机结合模式，通过“白天托养、晚
上回家”的小区居家养老服务新模式，
为老年人提供日托照料、护理陪伴、代
购代买等一站式养老服务，让老年人能
充分享受到便捷、温暖的养老生活。

在服务站筹备初期，资金短缺成
为最大难题，在了解到该服务站的困
境后，工行舟山普陀支行迅速响应，秉
持“以客户为中心”的服务理念，第一
时间组建专业团队，主动上门对接需
求。客户经理深入了解项目情况，结合
服务站的实际经营特点，精准推荐工

行GBC联动快贷，并高效完成资质审
核等工作，在短短数日内便完成贷款
发放，成为首家为该服务站提供信贷
支持的金融机构，以高效、专业的服务
切实解决了客户的燃眉之急。

此次合作是工行舟山分行践行
“金融为民”理念的一个缩影。近年来，
工行舟山分行聚焦养老产业发展需
求，创新推出工行GBC联动快贷等特
色金融产品，通过优化审批流程、精准
匹配资金需求，助力养老机构稳健运
营。此次服务站的成功运营，不仅体现
了工行舟山分行在养老金融领域的责
任担当，也为当地探索“银发经济”可
持续发展提供了金融样板。

（王立 王邀）

工行舟山分行高效放贷
护航社区养老新模式

2026江苏省城市足球联赛（以下
简称“苏超”）新赛季蓄势待发，中国平
安连续第二年为苏超保驾护航。4月7
日，中国平安旗下平安好医生平台宣
布正式成为苏超南京、南通赛区指定
医疗健康服务商，将从医疗物资保障、
赛事健康服务等领域为两大赛区的运
动员和观众提供医疗健康服务。

平安好医生APP将推出苏超定制
版健康服务方案“康康宝”、企业健管服
务，为赛事运动员、观众升级更多元和更
全面的健康守护。据悉，苏超赛事期间，
平安好医生APP将于4月25日上线“康
康宝”服务聚合页，将职业球员同款的专
业运动康复解决方案带给普通用户。

其中，“平安运动康复宝”针对运
动爱好者，涵盖运动损伤预防、康复理
疗及康复保健。“平安家医呵护宝”则
面向广大球迷，提供 7×24小时在线
的家庭医生服务，30秒内极速响应，

日常咨询、报告解读一键直达；“平安
就医陪诊宝”提供专业陪诊师挂号、就
诊、检查、取药全流程陪伴，让球迷不
再孤身就医。

平安好医生平台还将基于企业健
康管理业务打造“企业医务室”。据悉，
平安好医生平台已为全国超 6700 家
大中企业的员工保驾护航。企业医务
室的医生可随时为员工提供基础诊
疗，遇上疑难问题，还能通过远程问诊
系统连线国内知名专家，从名医会诊
到体检报告解读、慢病管理，一站式解
决企业员工健康困扰。

积极响应加快建设体育强国的号
召，中国平安全力支持中国体育生态
发展。中国平安表示，公司将持续发挥
保险保障与医疗健康的专业优势，守
护更多体育赛事，守护每一份运动梦
想与热爱。

(中国平安浙江分公司)

2026中国平安护航苏超新赛季

日前，平安产险舟山中心支公司
紧扣金融消费者权益保护主题，深入
践行“金融为民”初心，聚焦基层群众、
新业态劳动者、车主客户等重点群体，
多场景、全覆盖开展金融知识普及宣
教活动，以实际行动筑牢金融安全防
线，切实守护群众“钱袋子”。

平安走进普陀区展茅街道云树里
基地，开展“守护钱袋子·金融伴我行”
主题宣教。活动现场设置便民咨询台，
向居民、商户及游客发放反保险欺诈、
防范非法代理维权等宣传资料，提供
一对一咨询服务，耐心解答车险投保、
事故报案、理赔流程等高频问题，引导
群众通过官方渠道办理业务，远离非
法中介陷阱，将专业、贴心的金融服务
送到群众身边。

平安也关注快递、外卖骑手等新就
业形态劳动者，组建“金融护新”移动宣
讲队，深入骑手站点、核心商圈开展专项
宣教。活动摒弃传统宣讲模式，在送上暖

心饮品的同时，以“以案说法”形式，结合
本地电信诈骗、车险理赔误区等真实案
例，拆解冒充客户转账、刷单返利等骗局
套路，讲解个人信息保护、正规理赔及维
权渠道，并手把手指导安装反诈APP。
现场创新“骑手传安全”模式，鼓励骑手
化身流动金融宣传员，在配送途中传递
安全知识，既温暖城市奋斗者，也为新业
态群体筑起金融安全屏障。

平安将金融宣教延伸至新能源车
主高频停留的充电站场所，面向充电
等候车主开展现场科普。工作人员围
绕新能源车险保障、充电桩安全责任、
个人信息保护、反诈防骗等内容，发放
宣传资料并现场答疑，提醒车主警惕
虚假理赔、非官方代办、不明二维码等
风险，引导通过正规渠道办理投保、理
赔、续保等业务，在车主等候的碎片化
时间里，把实用金融安全知识送到身
边，提升新能源车主风险防范意识。

（陈盛）

平安产险舟山中心支公司
开展金融消保系列宣教活动

□记者 翁青青 通讯员 杨叶梅 贺彦澄 文/摄

春日的海岛，海风微咸。连日来，普陀区桃花镇茅山村、
盐厂村一带的连片蟹塘边呈现一派繁忙的丰收景象。随着最
后一季梭子蟹捕捞结束，一只只膏肥黄满、肉质饱满的梭子
蟹被养殖户们合力拉出水面。

就在几天前，当地一口高产蟹塘单日捕捞量突破1800
斤，这些鲜活的海味随即被等候多时的运输车运往宁波、上
海等长三角主要城市，迅速“爬”上消费者的餐桌。这片喜人
的丰收图景，正是桃花镇水产养殖业摒弃传统粗放模式，向
科技要效益、向模式要出路的生动实践。


