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“校长帮我介绍位优质男性”
“家有02年女儿单身”“我要去找
校长试试”……近期，在退休校长
王加妙的相关视频下，评论区俨
然成了一座大型“许愿池”。

“最近太忙了，每天电话响个
不停。”在杭州市萧山区新街街道
花城社区的公益空间“合欢缘社”
里，王加妙对记者说。他这位公益
红娘“火”了，仅过去 10天，他就
收到170多份单身青年的资料。

去年全年，他共收到170多份
青年资料，成功配对28对，促成恋
爱约10对，其中3对已结婚，还有
1对即将订婚。

退休前，王加妙是元沙小学
（现新街三小）校长。几十年的教
育生涯，为他赢得了师生和家长
中“好校长”的口碑。2011年退休
后，他曾主持编写《新街街道志》。
如今，他又一头扎进年轻人的“终
身大事”，做起了公益红娘。

事情的起因，源于一次偶然
的闲聊。王加妙从亲戚朋友口中
得知，身边有不少大龄未婚青年，
有的因工作繁忙，有的因性格内
向，一直未能找到合适的另一半。

他想到，自己退休后有时间，又有
广泛的人脉，便决定帮帮这些年
轻人。社区也看中老校长“面广、
人熟、公信力强”的优势，2025年
4月，花城社区正式筹建公益平台

“合欢缘社”，并邀请王加妙掌舵。
他坚持“公益、免费、保密”三

大原则。有人报名后，红娘团会对
工作、家庭背景进行初步调研。与
报名者见面时，王加妙侧重观察
人品与责任心。首场相亲，往往也
会邀请双方家长坐下来聊聊。

“商业平台看条件，王老师这
里看人品。”来自安徽的新萧山人
小周对此深有感触。去年4月，他
在朋友推荐下认识了王加妙，“如
同家访般亲切，令人倍感踏实。”
在170多人的资源库中，“合欢缘
社”为他匹配了一位从事外贸工
作的嘉兴姑娘。这对同样在萧山
打拼的异乡青年一拍即合，今年1
月订婚，并定于明年元旦步入婚
姻殿堂。

社区相关负责人表示，希望
通过这种带着人情味的公益模
式，为更多年轻人解决婚恋难题，
让他们在异乡也能找到归属感。

退休校长变身公益红娘
10天收到170余份单身资料，去年促成3对结婚

北京71岁的王女士在某银行理财经理的引导下
做了两次风险测评，测评结果从稳健型变更为成长
型，符合购买中高风险基金的条件。于是，王女士一次
性投入200万元购买基金，不承想，两年半后竟然亏损
85万余元。事后，王女士将银行诉至大兴法院，要求赔
偿全部损失。

200万一次性购买基金产品

两年前，71岁的王女士在某银行办理业务时，理
财经理热情地向她推荐了一款中高风险基金产品，并
口头告知风险不大，比较稳健。在得知王女士之前在
柜台所作风险测评等级为稳健型，不符合该中高风险
基金的条件后，理财经理指导王女士第二天重新做了
一次风险测评，使其测评结果从稳健型变更为成长
型，从而符合了购买中高风险基金的条件。

随后，在理财经理的指导下，王女士通过手机银
行将200万元一次性购买了A基金。然而，在持有了
近两年半后，王女士赎回时发现，本金竟亏损85万余
元，损失比例达43%。这与理财经理一开始宣称的“稳
健”“风险可控”等表述严重不符。王女士认为银行在
销售过程中存在误导，未履行适当性义务，遂将银行
告上法庭，要求赔偿全部损失。

庭审中，银行辨称王女士购买基金前的风险测评
结果为成长型，与产品的等级匹配，且王女士是通过
手机银行自主购买，银行已尽到风险提示义务，亏损
应由其自行承担。

法院审理后查明三项关键事实

一是风险测评的“疑点”。王女士在购买基金的前
一天，已在银行柜面做了风险测评，结果为稳健型，但
在第二天，其通过手机银行做的测评结果却变成了成
长型。法院认定应以第一次测评结果“稳健型”为准。

二是销售过程的“违规”。本案中，理财经理将王
女士引导至网点附近的餐厅通过手机银行购买基金，
未进行“双录”，操作违规。

三是适当性义务的“缺失”。银行将一款中高风险
的基金产品销售给了风险承受能力为稳健型的老年
投资者，且未能证明其已向王女士完整履行了告知说
明义务，也未对基金的销售过程进行录音录像。这违
反了将“合适的产品卖给合适的投资者”的适当性义
务，存在明显过错。

综上，法院认为银行的过错行为与王女士的投资
损失存在直接因果关系，其应承担全部赔偿责任，最
终判决银行赔偿王女士本金损失85万余元。

法院提醒：
老年投资者理财需守住三大原则

法院指出，“适当性义务”是金融机构的法定责
任，尤其对老年投资者等特殊群体，应承担更高标准
的告知和审慎义务，不得诱导、指导投资者篡改风险
测评结果，更不得违规开展销售操作。

老年投资者理财需守住三大原则：一是如实填写
风险测评，根据自身年龄、收入、投资经验等真实情况独
立完成测评，切勿为购买产品虚假填报；二是坚持合规渠
道购买，务必在银行销售专区办理理财业务，留意“双录”
流程，对工作人员的口头承诺，及时留存微信聊天、录音
等证据；三是拒绝盲目跟风投资，对看不懂的产品说明
书、基金合同，可让家属协助查看或要求银行人员通俗解
释，核实产品风险等级后再决策，切勿轻信口头宣传草率
签字。 本版内容据《浙江老年报》

71岁老人200万元理财
亏损85万
法院判银行全额赔偿
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“这本书，是我父亲用生命写
成的。”近日，在丽水市庆元县青
少年宫举行的一场新书发布会
上，32万字的《叶宗留、邓茂七起
义研究》静静陈列台前。这部著作
的背后，是庆元75岁老人胡恒鹏
与儿子胡纯涛用整整12年光阴，
为家乡补上的一块重要历史研究
拼图。

“明代矿工领袖叶宗留是庆
元人，他与邓茂七发起的矿工农
民联合起义，波及浙闽赣三省，持
续 6年。但是，相关的史料散失，
研究几乎空白。”退休后，胡恒鹏
便全身心投入乡土文化抢救工
作。2014年动笔之初，他便带着儿
子踏上“田野考古”之路。他们背
着相机，翻山越岭，走村入户，搜
寻残碑断碣，遍访族谱旧牒。山路
崎岖，有时为了一块碑文徒步数
小时，有时为了一段口述史在老
人家中坐上一整天。

就在研究进入后期整理的关
键阶段，胡恒鹏突发疾病，大部分
时间只能卧床。他看着床头尚未
完成的书稿，心中焦急不甘。病房
里，他半靠在床上，握着笔一字一
句地修改、补充。“家乡的历史不
能缺角。”他说。

父亲病重，原本担任助手的

儿子胡纯涛，逐渐成长为执笔人。
他一边查阅明代史料，一边反复
核对父亲的笔记，沿着线索再次
走访，补全遗漏的细节。

12年间，父子俩的足迹遍布
江西、福建等地，搜集了大量散落
在民间的碑刻、族谱、地方文献，
系统整理出叶宗留与邓茂七起义
的全貌。

“这部著作对丰富明代历史、
活化地方文化都具有积极意义。”
浙江省地方志专家吴传彪表示。

如今，随着新书发布，庆元历
史名人叶宗留相关的银坑洞、古
战场等遗迹，有望得到系统开发。
胡恒鹏所守护的不仅是一本书，
更是一座城市的历史文化根脉。

12年“田野考古”
父子接力为家乡“补史”

新书发布会


