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清晨4点多，天色未亮，舟山白泉农贸市场的摊位前，王海放的父

亲已经开始了忙碌的一天。他弯着腰，将一株株果树苗从车上卸下，仔

细排列整齐，等待七八点钟第一批逛早市的顾客。

这是王家父子每年从春节后到清明节期间雷打不动的节奏，在这

个植树的最佳时节，他们的果树苗迎来一年中最旺的销售季。
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果树苗属于“春日限定”，
上市于“植树节”前后

在白泉农贸市场果树苗一条街
上，有好几家卖果树苗的铺位，每年
几乎只有春节后到清明前才会出现。

“我爸早上4点多就来这里了，要把
果树苗都摆放整齐。”王海放说。父
母种了几十年果树，在白泉拥有十
几亩种植基地。每年都是赶着春天
的脚步来这里卖果树苗。“为什么要
选在这个季节植树？因为这个季节的
温度、湿度都刚刚好，种下的树存活
率更高。”

在王海放的铺位上，石榴、樱桃、
梨、猕猴桃等十来个品种的果树苗整
齐排列。他介绍，这些果树苗至少要
培育两年以上才会拿出来销售。两年
以上的苗根系发达，移栽后存活率
高，对于消费者而言，好种是最根本
的需求。“我们这个梨树苗买回去，种
下就可以抽芽，一般到明年就可以结
果。”这些年，他们积累了不少口碑，
有了稳定的客户群体，每年还有农科
所的专家上门指导，这种对品质的把
控，让他们从最初在路边摆摊的零散
售卖，逐渐发展成拥有自有基地、稳
定供应链的成熟经营模式。

几十块钱就能买到一盆既
能吃又能看的植物

近年来，果树苗消费市场正在发
生显著变化。王海放敏锐地察觉到，
除了传统的庭院种植客户，越来越多
的小区物业开始大批量采购果树苗。

“他们有需要的话，我们也会上门帮
忙种，像樱桃树苗、杨梅树苗和红美
人树苗，小区的物业都购买过。”物
业公司采购果树苗用于小区绿化，
看重的是果树既能观赏又能结果的
双重价值。春天开花，夏天结果，居
民在家门口就能感受到收获的喜悦，
这无疑提升了小区的居住品质和邻
里氛围。

而适合阳台种植的果树品种正
在成为新的增长点，蓝莓和金橘成为
其中的明星产品。“我们这个金橘不
仅可以观赏，口感也非常好。”王海放
特别强调这一点。消费者不再满足于
单纯的观赏植物，而是希望在家中就
能获得“观赏+食用”的双重体验，较
小的金橘果树苗售价 80元，更大的

超过 100 元；蓝莓树苗售价在 50元
左右，则打出了“买回家刚好就可以
结果”的卖点，对于急于看到成果的
都市种植者而言，这种即时的满足感
极具吸引力。

“去年我们卖的猕猴桃树苗还需
要两棵苗嫁接才能存活，今年的猕猴
桃树苗品种，只需要一棵就能种活。”
王海放举例说。这些变化极大地降低
了普通消费者的种植门槛，对于没有
专业嫁接经验的市民而言，单株可活
的品种更具吸引力，也减少了购买时

“怕种不活”的心理顾虑。

她用五十年菜苗经验满足消
费者“观赏+食用”的市场需求

与果树苗摊位相隔不远处的自
展自销一条街上，王海放的母亲姚友
淑正在摊位上卖菜苗。她种菜苗已经
整整 50年，一年四季都在白泉市场
上销售，每个季节供应不同的应季品
种。应季的花菜、茄子、番茄、生菜等
菜苗，大多以 5元或 10元一把的价
格出售。“这个买回家可以种院子里，
也可以种阳台上，放泡沫箱就可以
种，随时吃随时摘，很方便的，这个季
节菜长得很快。”姚友淑说。

在食品安全备受关注的当下，自
己种植蔬菜成为越来越多家庭的选
择，而菜苗的低门槛、快回报特性，让
许多没有种植经验的消费者也愿意
尝试。一个泡沫箱、一把菜苗，每天浇
浇水，几周后就能收获自己种出的蔬
菜，这种从播种到收获的参与感和掌
控感，正是“阳台经济”吸引消费者的
核心所在。

“要说既好看又能吃，那肯定是
朝天椒苗，今天的朝天椒苗已经卖光
了。”姚友淑说。朝天椒果实色彩鲜
艳，从青绿到火红的变化过程极具观
赏性，同时又能作为调味品采摘食
用，完美契合了消费者“既好看又好
吃”的心理预期。

“我之前买过番茄种子，想在家
种小番茄吃，后来都没发出来，有朋
友建议我直接买苗，这样比较好种，
我今天特地过来的。”在姚友淑的摊
位上，一位阿姨前来购买菜苗，最后
买了茄子苗、生菜苗等好几个品种回
去。“自己种，一方面是可以随时吃新
鲜的，一方面退休了也打发打发时
间，看着自己种的青菜长出来绿油油
的，心情也不一样。”

随着居民风险意识持续提升，
客户不仅希望保险能提供风险保
障，还希望在保险期满未发生保险
事故时，可获得相当于所交保费的
满期生存金。为回应客户保险保障、
满期金领取的双重诉求，平安人寿
创新推出两全险产品平安安心百分
百（以下简称“安百”）。该产品融合

“高保障+可领取”的设计理念，既能
实现“出险可赔”，也能满足“满期可
领”，致力于让每一份投入都看得
见、用得上、守得住。

每个人的生活方式不同，需要
面对的风险也有差异。安百打破传
统产品“千人一面”的桎梏，支持灵
活选择保障责任。客户可根据自身
职业特性或出行习惯，自由选择附
加保障责任，并自主设定各项保额，
实现精准覆盖。

产品责任方面，安百覆盖一般
意外、私家车或公务车意外、公交交
通意外、重大自然灾害意外、航空意
外、电梯意外、燃气意外、电动自行
车交通意外八大意外场景，确保关键
时刻保障不缺位。被保险人因遭受意
外伤害，并符合一定条件的，可获赔意
外全残或身故保险金。无论是频繁出
差的商务精英，还是热爱自驾游的

“探险家”，都能在安百的保障框架

下构建专属的意外防护网。
安百构建了两全保障机制，若

发生合同约定意外，可获得高额赔
付，有效缓解突发风险带来的经济压
力，为家庭财务兜底。若保险期间内平
安无事，保障期满后可领取相当于所
交保费的满期金。以35周岁开始缴费
的客户A女士为例，每年缴费3257.5
元，交20年，总计交费65150元，即可
获得100万元的一般意外保障、200
万元的私家车或公务车意外保障，以
及各200万元的公共交通、自然灾害、
电梯、燃气意外保障、300万元的航空
意外保障、150万元的电动自行车意
外保障。平安无事到80周岁合同期
满，A女士还可领取满期金65150元，
提高退休生活品质。

为解决部分产品对高龄客户投
保限制多等痛点，安百提供最长可
保障至80周岁的长期保障方案，合
同明确约定保障期限，并且投保年
龄最高可至55周岁，无须担心年龄
变化影响续保。保障期内，保额不随
年龄增长而递减，所有责任白纸黑
字写入合同。同时，对于分期支付保
险费，客户可通过授权自动扣费功
能确保按期交费，避免因遗忘重新
投保导致保障中断，一次投保，长久
安心。 （平安人寿浙江分公司）

安心守护、按约领取

平安“安百智享”两全险上市

3月 18日上午，泰康人寿舟山中
支“拥抱新动能，领航新舟山”新职场
乔迁暨健康财富体验中心开业庆典。
此次盛典旨在为舟山中支HWP队伍
建设与业务高质量发展注入强劲动
力。舟山市各界嘉宾、泰康协同单位代
表等齐聚一堂，共同见证这一里程碑
式的时刻。

泰康人寿舟山中支总经理冷冰
发表开场欢迎辞，表示未来将以此
为契机，全面提升服务效能，为舟山
市民提供更加专业、优质的保险保
障与健康管理服务。

随后，舟山泰康私钻客户代表

黄总与宁波泰康脑科医院张玲院长
作为特邀嘉宾先后发言。他们对舟
山泰康取得的卓越成就表示祝贺，
并寄语舟山中支能够立足新起点，
把握新机遇，推动发展再上新台阶。

泰康人寿浙江分公司总经理刘
涛以泰康集团 30周年为契机，系统
介绍了集团已构建的“保险+资管+医
养”大健康生态体系：目前，泰康已在
全国布局47家长寿社区，为客户强化
天下为家的底气；同时五大医学中心
辐射全国，南京仙林鼓楼医院也将正
式挂牌三甲医院，护航客户健康长
寿生活。 （夏文武）

泰康人寿舟山中支新职场乔迁
暨健康财富体验中心盛大开业

近日，工行舟山东港支行一支
服务小队顶风冒雨，来到东极镇，为
一位行动不便的百岁老人办理市民
卡核保业务。这场特殊的“跨海服务”，
正是工行舟山分行深耕“适老化”、践
行“金融为民”初心的生动缩影。

东极孤悬海上，单程航行近两
小时，且常受风浪阻隔。当得知岛上
一位百岁老人因行动困难无法亲临
网点办理市民卡核保业务时，该行
迅速行动，紧急调派代班现场经理
支援，与网点负责人组成精干服务
小队前往东极。

当天下雨，清晨6点，服务小队
驱车出发前往沈家门半升洞码头坐
船，经过近两小时的颠簸，抵达了东
极的庙子湖岛。因岛内部分道路施

工，车辆暂时无法通行，服务小队冒
雨步行，踏着泥泞山路前往老人家
中。他们俯身蹲地，耐心细致地指导
老人完成信息核实与确认工作。专业
高效又充满温度的服务，让百岁老人
及其78岁的儿子叶老伯深受感动，紧
握工作人员的手连声道谢：“大老远专
门跑过来，太感谢你们了！”

此次服务不仅解了老人燃眉之
急，更彰显了工行舟山分行体系化
推进“适老化”服务的坚实步伐。

服务无远近，担当显真情。后
续，工行舟山分行将始终坚守金融
为民的坐标，不断延伸服务触角，
以更多“翻山越海”的暖心实践，
把便捷与温度送到群众最需要的
地方。 （王立）

工行舟山分行深耕“适老化”

跨海为百岁老人送上暖心服务

早春探访白泉农贸市场里的“果苗一条街”

不少市民爱上家庭种植，“观赏+食用”渐成主流


