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ZHOUSHAN EVENING NEWS

金价暴涨下的新选择

茶山浦水街一打金店日接10到15单
打金避坑指南请收好

□记者 高阳 文/摄

小店接住“泼天富
贵”，日均15单忙不停

“这段时间真的忙不过来，从
开门到关门几乎没有空闲。”茶山
浦水街这家打金店的店长布晓
秋，操着略带广东口音的普通话，
一边整理操作台一边向记者介
绍。他来自广东汕尾，从事手工打
金行业已有15年，在老家潮汕就
有自己的打金店。一年前，他在小
红书、抖音上看到不少舟山网友
留言称当地缺少手工打金店，便
专程来舟山考察，最终在茶山浦
水街落脚开店。

谈及近期生意的火爆，布晓
秋直言核心原因就是金价持续暴
涨。“金价一涨，不少人就不愿直
接买品牌店成品金饰了，要么拿
家里闲置旧金改款，要么去银行
买金条加工，性价比高许多，我们
的生意自然就好了。”他表示，目
前店铺日均订单量稳定在 10 到
15单，节假日更为火爆，而去年刚
开店时，日均仅3到5单。

记者在店内看到，不大的空间
里摆放着操作台、光谱仪和展示
柜，展示柜内陈列着古法素圈手
镯、吉言手镯、莫比乌斯环等热门
款式样品。打金师傅吴小陆正坐在
操作台前，手持小铁锤专注捶打加
热后的金料，火花时不时溅起。

“我们每天经手的黄金平均
有四五百克，最多时一天能有600
多克。”布晓秋说，这些黄金多来
自顾客的旧金首饰和银行金条，
且以足金为主。

顾客群体方面中，女性占绝
对主导。“十个客户里有8个是女
性，大多是为自己佩戴或准备结
婚‘五金’；男性顾客则主要为伴
侣定制礼物，给自己打造简单的
素圈戒指。”布晓秋笑道，年轻人
是消费主力军，尤其是25到35岁
群体，他们更看重性价比，也偏爱
个性化款式，不少人都是刷小红
书、抖音看到热门款式后，带着网
图来定制的。

一小时“旧金变新
宠”，每克工费18元起

“很多顾客都好奇手工打金

的流程，其实一点都不复杂，全程
透明，顾客可以全程盯着，放心又
安心。”布晓秋向记者详细介绍了
手工打金的完整流程：顾客带来
的金料，无论是金条还是旧首饰，
第一步必定是当着顾客的面精确
称重，随后会用光谱仪进行无损
检测，快速分析黄金的成色，“既
能让顾客放心，我们也清楚材料
纯度，方便后续操作。”

第二步是老师傅的手艺活。
款式选定后，师傅会对金料进行
熔金、锤打、焊接、修整、成型，再
经过抛光、镶嵌、电镀等工序，一
件金饰便逐渐成型。火焰温度、捶
打力度、塑形精度，全凭师傅多年
的经验与手感掌控。

“简单的素圈手镯或者戒指，
大概一个小时就能出货；如果是
吉言手镯、镶嵌款式，或者来图定
制的复杂款式，就需要 3 到 5 小
时，甚至更久。”吴小陆补充道。

针对顾客普遍担心的工艺损
耗问题，布晓秋给出了明确承诺：

“损耗由我们承担，比如顾客拿10
克金料加工，最后出货若只有 9
克，剩下的1克黄金，我们会全部
还给顾客，或者按当天的金价折
算成现金给顾客，绝对不会克扣
一点黄金。”

手工打金看似门槛不高，实
则对技术要求极高。“越简单的款
式，要求越严格，比如素圈手镯，
要做到表面平整圆润、无瑕疵，难
度比有花纹的款式还大。”布晓秋
说，自己从事这行15年才慢慢摸
索出经验，打金不仅需要力气，更
需要耐心和细心，每一次捶打、每
一遍抛光，都要精准把控，稍有不
慎就可能毁掉一块金料。

年轻人更看重“性价
比”和“悦己”

金价高涨下，年轻人偏爱手
工打金，核心是看重其性价比与
个性化。

布晓秋给记者算了一笔细
账：目前品牌金店足金首饰价格，
工费另算，每克往往比国际金价
高出百元以上；而打金店只收取
手工费，比如一个普通的手镯，工
费大概18元一克。工艺复杂的，比
如古法錾刻、吉言文字手镯，会根

据工艺难度定价，但最高一般也
不会超过40元一克。这意味着，仅
工费一项，每克就能省下数十元
甚至上百元。对于动辄几十克的
结婚“五金”套装，节省上万元并
非虚言。

除了性价比，个性化定制带
来的“悦己感”也是吸引年轻人的
关键。

“来图定制”占这家店铺业务
的30%左右，小红书、抖音上的网
红爆款，如古法素圈、莫比乌斯
环、吉言手镯等，都是点单率很高
的款式。

“年轻人拿着网图过来，我们
90%都能做出来；遇到一些独特
设计，我们会先画图设计，和顾客
反复沟通后再动工。”布晓秋表
示，这种深度参与设计、将个人创
意融入金饰的过程，带来的满足
感，远超过购买一件标准化的品
牌成品。

此外，情感价值的“循环再
生”也深受消费者认可。

不少顾客带来的是长辈赠
与、款式过时的旧金饰，放着没
用，重新打造成新款，既保留了黄
金承载的情感意义，又能重新融
入日常生活，让这份情感一直传
递下去。

采访中，布晓秋还透露了一
个“小秘密”：“很多人不知道，我
们打金店每年扫出来的金粉，也
是一笔不小的收入。”他介绍，店
铺每隔一段时间会清扫操作台、
地面和工具上的金粉，去年 4 月
到今年 1 月，一共收集了 300 多
克金粉。

“这些金粉含有少量杂质，纯
度约 90%，折算下来有 270 多克
纯金，按当前金价计算，价值约
30 万元。”布晓秋强调，这些金
粉，也是打金店的一项额外收入，
但他们从不会因为想多收集金
粉，就刻意增加损耗，损害顾客的
利益。

打金避坑指南

打金火爆的同时，行业门槛
参差不齐。结合自身从业经验，布
晓秋和吴小陆为消费者整理了几
点“避坑”建议：

流程透明是前提 正规打金
店必须当着顾客的面称重、验金，
主动提供光谱仪检测的店铺更值
得信赖，且全程应允许顾客在安
全距离内观看制作过程。

损耗处理是关键 务必提前
与店铺明确损耗的计算方式和补
偿方案，像该店这样承诺“损耗全
包、缺重补金”的模式，最让顾客
安心。需警惕那些对损耗语焉不
详，或声称“损耗极低、可忽略不
计”的店铺。

工艺沟通要细致 将想要的
款式、尺寸、厚度等细节与师傅充
分沟通，最好提供图片作为参照；
复杂工艺需提前确认工费价格和
制作周期，避免后续产生纠纷。

查验成品不可少 金饰制作
完成后，应重新称重，与初始重量
核对（需考虑已补偿的损耗），同
时检查焊接点是否光滑牢固、整
体造型是否符合预期。

“同样是 60到 80 克的结婚

‘五金’，在品牌金店买和拿金条

去手工店加工，费用能差出近两

万元。”近日，这样一笔经济账在

社交平台上引发热议，成为备婚

青年关注的焦点。记者了解到，2

月 9日，上海黄金交易所开盘黄

金T+D报价为1095.31元/克，而

市区多家商场主流金饰品牌店的

足金饰品零售价已高达每克

1560元。

高昂的品牌溢价撞上年轻人

“该省省、该花花”的消费观，让

手工打金行业迎来“春天”。越来

越多的年轻消费群体将目光从

装修精致的商场金饰专柜，转向

了手工打金店。他们从银行购得

金条后，转身走进手工打金店定

制首饰，这门古老手艺再度焕发

活力。

近日，记者走进位于新城茶

山浦水街一家手工打金店，探访

金价高涨下手工打金店的经营

现状，解锁手工打金的那些“冷

知识”。

布晓秋操作光谱仪

吴师傅正在打金戒指

金饰模具

吴师傅打的碎金戒指


