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村民抱团“吃螃蟹”
自住房变“温泉屋”

“当初朋友建议我做民宿，我还觉得做

不成，这地方偏，怎么会有人过来？”“山舍”

私汤民宿老板蒋剑敏坦言最初的想法。他

家的房子本是准备翻建自住的祖宅。转机

出现在村里挖出温泉后，“政府一推，最终

就决定多投入一些，做温泉民宿了。”因为

要引入温泉系统、改造房间布局、提升整体

品质，这一“投入”，远超预算。对于许多像

蒋剑敏一样的普通村民而言，这是一次充

满未知的创业冒险。

同样投入巨大的还有隔壁“一室一海”

民宿的詹亚飞家。她家的民宿是从零开始
新建的，从破土动工到开门迎客，经历了一

千多个日夜。“我们心里急，但也想做得更

好。”为此，詹亚飞一家和蒋剑敏一家，结伴

前往金华武义、湖州安吉等温泉民宿业态
成熟的地方考察。

蒋剑敏说，他们看到了不同模式的温泉

民宿：有整栋一个泡池的，有每间一个私汤

的。最终，结合自身条件和市场需求，他们

大多选择了“客房即汤屋”的模式，确保私

密性和体验感。

考察归来，想法落地成了具体的图纸和
施工方案。每个房间都要预留出专门的泡
池区域，管道铺设、水温控制、排水系统、智

能控水设备……这些对村民来说完全陌生

的领域，都需要摸索和学习。“因为在舟山

做温泉民宿，很难找到参考，就是做第一个

吃螃蟹的人。”詹亚飞感慨道。他们请来专

业团队指导，自己一点点学。

通水的那一刻，是所有投入和等待的高
光瞬间。“通水那晚，我们兴奋得都没睡着

觉，实在是太开心了！”詹亚飞回忆起那一

刻依然激动。蒋剑敏也记得打开水阀，看着

温泉水汩汩注入自家池子的场景，“伸手碰

一碰水，暖得很！”

“试水”市场
高性价比引客来

民宿建好了，温泉水接通了，接下来就

要面对真正的市场检验。目前，这几家新开

的民宿大多处于试营业阶段，有的已经通

过抖音等平台进行推广，有的仍在做最后

的准备，定价策略则都主打“高性价比”。

蒋剑敏的“山舍”私汤定价大部分房间
连住4小时268元，较大房型4小时368元。过

夜的价格根据不同房型，在368元到568元

之间。他观察到，“很多客人会选体验温泉4

小时，玩一下午，价格也比较实惠。”这种灵

活的消费模式，吸引了本地及周边城市的
首批客人。他也提到，已经有外地游客咨

询，前阵子有一位云南客人，准备离开舟山

时才得知这里有温泉民宿，专门打电话过

来和他交流，表示十分可惜。

詹亚飞家的定价思路类似，也是4个小

时260元左右，虽然她的民宿尚未正式全面

上线平台，但咨询量居高不下，“每天有电

话问的，还有现场来问的。”咨询者以本地

和附近城市的客人为主，大家最关心的是

水质和价格。

与新一批温泉民宿形成对照的，是开业

更早、客群定位较高端的“知山”民宿。主理

人王真洁介绍，“知山”目前均价在每晚900
元，同样提供4小时体验套餐，针对舟山市

民定价每4个小时400元，可接待4人。

作为设计更加现代化的民宿，“知山”

的客源更广，“上海、杭州方向的客人很多，

选择4小时体验温泉的客人则大部分来自
宁波和舟山本地。”客户群体也更多元，包

括情侣、亲子等，甚至因为“宠物友好”吸引

了不少带宠物的客人。

对于村里新开的这些民宿，王真洁持乐

观和欢迎的态度：“大家一起做很好，可以

把流量做大，营造一个整体的氛围。只有我

们一家的话就挺孤单的。”她认为不同定位

的民宿可以满足不同客群的需求，形成互

补而非单纯的竞争。

共富可期
未来做好“温泉+”文章

还未正式开业，村民们的民宿就已在努
力打造自己的特色。蒋剑敏的12间客房，名

字都是女儿取的，“冬藏”“秋浓”……充满

诗意。房型多样，泡池设计也别出心裁：有

的干湿分离，有的将木质浴缸置于室外小
阳台，有一间则把泡池设计在床边，不做明

显分割。“之前有一群年纪大一点的朋友过
来看，说这间设计得不合理，水汽都到床上

了。”蒋剑敏笑着说，“但是设计师说这间好

看，会受年轻人喜欢，结果这间确实很受年

轻人欢迎，订出去好几次了。”

詹亚飞家的12间客房也融入了年轻人
的巧思。“家具挑选都是女儿一手操办的，

比如这间儿童房，她挑了一个小狗造型的
鞋柜，还有米老鼠造型的儿童床。她说‘这

样小孩子才喜欢’。”

此外，提供烧烤炉、围炉煮茶设备，利

用门口菜地规划未来采摘体验，都是他们

丰富服务内容、提升吸引力的尝试。

采访中，无论是蒋剑敏、詹亚飞还是王

真洁，都对未来抱有期待，但也清醒地认识

到挑战所在。

蒋剑敏希望“未来生意好一点，温泉村的

牌子能打响”；詹亚飞也希望未来街道、村里

能在宣传推广、配套完善上给予更多帮助。

王真洁作为更早的探路者，思考则更偏

向业态的深度和独特性。她计划在“温泉+”
领域继续深耕，做出差异化，目前“知山”会

定期举办芳香沙龙等活动，探索“温泉+疗

愈”的深度体验。

对于紫微村的这些村民来说，开办温泉

民宿，不仅仅是为了挣一份“热钱”。这背

后，有对家乡资源的价值发现与自豪，也有

对家庭事业的投入与憧憬———儿女参与设
计、置办物品，共同谋划未来；更有对乡村

发展的朴素愿望———希望客流多了，村子

热闹了，大家都能受益。

这个冬天，紫微村的温泉民宿已经暖意
初绽，而它能否真正成为带动一方百姓致
富的“热泉”，还需要时间的进一步检验与

各方的共同呵护。

王真洁正在布置“知山”一楼大厅的茶台

詹亚飞演示浴池控制系统

“一室一海”私汤房型

蒋剑敏演示温泉泡池出水系统

暖泉润乡野，新业富农家

这个冬天，村民们想在家门口挣一份“热钱”
□记者 姚舜妤 文/摄

初冬时节，走进定海区双桥

街道紫微村，微凉的空气里透着

股热气。沿着村道前行，几栋挂着

崭新招牌的农家小楼格外醒目，

“山舍”“一室一海”噎噎这些由村
民自主经营的温泉民宿，正陆续

开门迎客。

就在几年前，这个位于东海

百里文廊上的村庄，还少为外人

所知。直到2022年，村里勘探出

温泉，一股源自地下2200多米的

热流，不仅改变了村庄的地质认

知，更悄然撬动了村民们的梦想。

一批村民抓住机遇，将自家房屋

改建或新建为民宿，引入温泉水，

当起了“民宿老板”。这个小村庄

也有了一个新的名字———“东海

福泉村”。

短短两三年间，一个以“温

泉”为特色的小型民宿群落在紫

微村初具雏形。这背后，是村民们

对“在家门口致富”的期盼，是乡

村新业态的萌动，也是一幅“温泉

经济”带动乡村振兴的生动画卷

正在徐徐展开。
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