
ZHOUSHAN EVENING NEWS舟边06 2025年12月12日 星期五 责任编辑 陈佩佩 版式设计 毛栋

“嘉兴机场可以买票啦！”12
月10日晚，关于嘉兴机场首航的

消息就在社交平台上流传。

记者查询东航App看到，12
月26日起将开通嘉兴至北京大兴
的航线，目前机票已经开售。具体

航班信息为，MU6232计划10：50
从嘉兴南湖机场起飞，12：55到达
北京大兴机场，由空客320执飞。

据嘉兴发布此前消息，2025
年12月底前，嘉兴南湖机场将正
式通航，首批开通至北京、成都、

深圳、广州、长春5条客运航线；春

节前夕再续开昆明、哈尔滨、重

庆、西安、海口等5条客运航线。

通航前夕，嘉兴推出“乘着飞

机游嘉兴”活动，旅客凭7天内抵

嘉登机牌可享多重优惠。比如西

塘古镇成人散客票低至70元，乌

镇西栅推出360元套餐含双人门

票、下午茶及祈福牌等多重权益，

部分工厂店优惠折扣1折起等。

记者了解到，11月24日，嘉兴

机场已正式获得中国民用航空局
颁发的《运输机场使用许可证》，

成为浙江省内第九个“持证上岗”

的运输机场，标志着这座承载着

红船儿女“航空梦”的现代化机场

已符合民航局规章标准，具备运

营通航条件。

嘉兴机场作为浙江省实施世
界一流强港和交通强省“十大标

志性工程”之一，为4E级军民合
用运输机场。机场航站楼2.59万

平方米，跑道长3400米，设56个
机位（宽体机位30个），可满足年
旅客吞吐量180万人次、货邮吞

吐量110万吨。通航后，嘉兴机场

将成为长三角首个、全国第二个

专业性航空货运枢纽和客运支线
机场。

据浙江在线

为稳定和吸引人才，近日，浙

江温州一公司向部分员工赠房的

消息引发关注。

该公司是浙江国盛汽车股份
有限公司，主营汽车紧固件产品。

该公司曾发布招聘信息，承诺工

作满五年以上即有望获赠住房。

一获赠房子的员工在接受采
访时表示，他们在温州打拼了10

多年，一直想有个家，“没想到公

司直接给我们实现了”。

该公司董事长涂开存告诉记
者，他本来将此消息发在朋友圈，

没想到会引起关注，并没有炒作

的意思。“我的目的很简单，就是

想要吸引优秀的人才，另外就是

想稳定我们的核心管理人员。”

涂开存介绍，此事已筹备两

年，累计购买了18套位于公司附近

的房子，总价一千余万元。今年赠

出了5套房子，其中两名受赠员工
更是从基层一步步成长起来的管
理人员。获赠房子的员工需对公司

有贡献，且领房后需签订协议，承

诺继续在公司工作至少五年。

涂开存表示，公司所在行业

技术门槛高，人才需要积累，但招

聘难、流动性大，“挖角”现象普

遍。在他看来，这项福利实则是一
种双赢的投资。“如果核心员工非

常用心，一年帮公司省下上百万
元很正常。这既降低了成本，也提

升了质量。”

据九派新闻微信公众号

随着冬意渐浓，宁波市民期待已

久的“冬季限定顶流”如约归来。日

前，宁波文化广场“SNOW MAGIC
冰雪光影季2.0”正式对外开放。作为

宁波首个市区内大型户外真冰滑冰

场，此次2.0版本的回归，在南方冰雪

经济持续升温的背景下，有效弥补了

宁波冬季户外旅游产品的空白，更以

“冰雪+文旅”的创新模式有力推动

了区域冬日经济的活力释放。

自 12 月 3 日 试 营 业 以 来 ，

“SNOW MAGIC冰雪光影季2.0”活
动热度迅速攀升，全网媒体渠道累计

曝光量近百万，话题热度居高不下；

线下体验同样人气火爆，试营业首周

即迎来超500名市民率先上冰体验，

展现出强劲的冰雪消费需求。现场运

营平稳有序，不少市民更是通过“囤

早鸟票”方式为即将到来的深冬休闲
做足了准备。

与往年不同，今年的冰雪光影季

2.0活动在光影艺术与互动玩法上焕
新升级，致力于为市民带来更具质感
的沉浸式视觉体验。据悉，本届冰雪

光影季将持续至2026年3月8日，串

联元旦、春节、元宵等重要节日，推出

一系列独具特色的主题活动与冰上

趣味运动。

目前，各大购票通道已全面开

启，市民可通过大众点评、美团、抖音

等平台搜索“宁波文化广场”便捷购

票，优惠票价低至34元/人起，早鸟票
优惠截至12月14日。营业时间为周一

至周五15:00~20:30；周六、周日、法

定节假日及寒假期间10:00~20:30
（具体以实际营业时间为准）。

据宁波发布微信公众号

浙江再添一座新机场！
嘉兴南湖机场开票，26日飞北京

南方人也有“冰雪自由”了！
宁波打造500m2户外真冰滑冰场

温州一公司花费千万
购买18套房子赠予员工

12月9日中午，当长征四号乙运

载火箭在酒泉卫星发射中心一飞冲
天，成功将遥感四十七号卫星送入预
定轨道时，远在杭州的魏一收到了这
条推送。作为杭州箭元航天科技有限

公司（以下简称“箭元科技”）董事长，

这位火箭工程师曾完整参与中国新
一代运载火箭研制。眼下，他正筹划

着另一件里程碑式的事件：最快明年

年底，让完全“杭州制造”的第一枚可

回收火箭“钱塘箭”成功发射，并按预

定计划实施海上回收———真正实现

“杭州制造，海上往返”。

想象一下，一枚相当于22层楼高
的不锈钢火箭，从海上平台腾空而
起，完成任务后，又能像飞机一样精

准返回海面———这就是箭元科技即
将在杭州钱塘（新）区制造的主打产

品：“元行者一号”火箭。

今年5月，箭元科技已成功完成

国内首次全尺寸不锈钢火箭海上回
收试验。试验成功后，只需要简单打

捞检修，这枚火箭就能再次使用。“当

时我在现场非常激动，试验证明我们

的技术路线完全可行！”魏一说，“现

在我们要做的，是把这项技术变成实
实在在的产品和服务。”

在国内多个城市考察、比较后，箭

元科技把生产基地定在了杭州。据了

解，该项目总投资52亿元，建成后将具
备年产25发火箭的规模化制造能力。

走进钱塘（新）区前进智造园的
一楼大厅，最显眼的就是那枚银光闪
闪的“元行者一号”1∶30的模型。“原

型高66米，直径4.2米，起飞质量达到

575吨。”说起这些数据，魏一如数家

珍。“很多人以为火箭很高科技、很神

秘，”魏一笑着说，“其实它就是个交

通工具，我们的火箭在设计上可以实

现重复发射20次，也是国内第一枚对
标SpaceX‘星舰’的火箭。”

目前，国内注册的火箭相关研发
生产企业有40多家，但具备完全回收
能力的屈指可数。据魏一介绍，箭元科

技是国内首个采用“不锈钢箭体+液氧

甲烷”方案，利用工业化制造和创新回
收技术，实现可回收可复用中大型运
载火箭的民营企业。“发射成本控制在

2万元/公斤，是我们企业的第一个价格
目标，这使得商业发射更具竞争力。”

这组数字背后，是商业航天从

“国之重器”走向市场运营的革命性

转变。面对这一机遇，箭元科技与少

数同行一起，正尝试将商业航天从国
家工程推向一个以市场需求驱动、以

成本控制为核心的全新产业阶段。

他们的目标市场远不只卫星发
射。“点对点运输、太空旅游、空间站

建设、深空探测……乃至未来可能的

小行星防御，都需要强大的、可复用

的火箭运力作为基础支撑。”魏一描

绘的蓝图，已清晰指向国家太空基建
的宏大未来。 据《杭州日报》

杭州造火箭了
最快明年底首飞，海上往返，可复用20次

今年5月，元行者一号验证型火
箭完成首次海上飞行回收试验


