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专业的事交给专业的
人去做

舟山维度装饰工程有限公

司负责人周婉莹说，目前，舟山

的大多数家庭搞装修，一般都是

采取这种“模块化装修”。即基础

硬装交给装修公司，自己再联系

有关家装商家，例如系统门窗、

中央空调地暖、全屋定制，有条

件的加上智能家居系统。这种模

式，各路家装商家各司其职，“术

业有专攻”，专业的事交给专业
的人去做，对客户来说也是省心
省力，责任到人。

如阿海的新居，他17万元的
基础硬装费用，包括了隐蔽工程
水电安装，瓷砖、地板、油漆，卫

浴系列马桶、花洒、台盆、淋浴房

等；材料均为知名品牌。如箭牌、

东鹏瓷砖，九牧洁具，千年舟地

板，兔宝宝门等。

“我只要跟家装公司谈好，

尺寸量好，效果图出来，就不用

再盯着工人施工。自己去联系中

央空调地暖公司、门窗制作厂家

等，一些个性化的家装配置，家

装公司难以代劳，自己找有关商

家，到时安装即可。”阿海说。

全屋定制这块“水有
点深”

实施模块化装修后，整个家

装工程，让阿海最吃不准的是
“全屋定制”。阿海说，全屋定制，

价格弹性太大，从七八百元到两

三千元一平方米的都有，其中，

还有各类配件安装、环保等级、

封边技术等，初接触者还真不清

楚其中道道。

阿海选择的是2.9万元做43
平方米投影面积的全屋定制套
餐。每平方米不到700元。“这个

套餐，要想高档是没有的，也就

是本地工厂定制的基础款。”阿

海说。

在社交网络平台，关于全屋

定制“避坑”的帖子比比皆是。一

些商家利用消费者比价心理，用

较低的套餐价格吸引签单，却在

合同中刻意模糊项目细节和标

准。一旦开工，各种“必要的”增

项便层出不穷。商家一句“这个

增项不包含在套餐内的”，让消

费者如同上了跑道的仓鼠，只能

被迫不断加钱，直至最终总价远
超市场正常水平。五金件没有明

确品牌的，商家就给客户用低档

货，要想好的，就得加钱。

记者注意到，舟山的一些全
屋定制商家，在购物网站均设有
旗舰店。消费者可以在网店下

单、当地实体店订货。满以为网

店下单，价格、货品均有保障，

但到了实体店，价格标示比较

笼统，有的与网店不一致。问了

网店客服，回复说：“具体报价以

当地实体店为准。”这样，网店成

为揽客途径，而价格不执行全国

统一价，这让全屋定制客户有点
受伤。

“模块化装修”让个体
工匠接活受影响

较多的家庭搞“模块化装

修”，不直接联系工匠，而是找家

装公司及成品商家，这让个体工

匠感受到压力。“客户介绍客户”

的形式少了，个体工匠转而寻找

公司挂靠。

家在白泉的一位“老木匠”

叶师傅说，现在房东找家装公司
的多了，对他们是有影响的。比

如柜门的话，客人都用成品门
了，木匠活少了，只需打柜体就

可以。“对漆匠影响特别大，现在

客人大都采用免漆面板了。”

但因为好手艺的熟练工匠
仍属稀缺，特别是泥水匠属苦活
累活，现在贴瓷砖的均是五六十

岁上了年纪的人，日工资也不

低，一天能有五六百元工钱。

模块化装修，是家装行业产
业升级的方向。对于舟山的消费

者而言，在拥抱家装新潮的同
时，必须多一份审慎与理性。这

块市场良莠混杂，总不至于把每

位客户逼成“专家”，再去跟家装

商家谈判吧。

几天前，一名年轻女子快步走进

建行檀枫支行，攥着银行卡神色焦急，

正在整理宣传折页的大堂经理小唐敏
锐地捕捉到这一幕。“您好，请问您要

办理什么业务？”小唐上前询问。

“我卡限额了，取2万现金，帮我提

额也行，急着用！”客户潘女士语速飞

快。“您取现金是做什么用途？”小唐

按流程询问。潘女士眼神闪躲了一下，

含糊道：“帮朋友买手机，要10多部
呢，刚才在手机店已经刷了4万多，还

差2万多，额度不够刷不出了。”

这番话让小唐警觉起来———上周
定海区反诈中心组织的培训上提到
过，代买高价商品需“保证金”正是近

期高发的诈骗套路。她不动声色地追问：

“现在网购、线下门店都能直接发货，快

递也快，怎么还要您专门代买这么多部
呀？您朋友自己操作不是更方便？”

潘女士被问得一噎，语气顿时有些

不耐烦：“你别管这么多了，就是朋友不

方便！你赶紧帮我办，耽误了事儿算谁

的？”她说着就要往柜台走去，手机收到

了消息却刻意避开工作人员查看。

小唐立刻意识到不对劲，立马向

营业经理汇报：“金经理，大堂有位客

户办理取现提额，用途可疑，需要您协

助！”听闻消息，营业经理快步赶来，

先笑着安抚潘女士：“您别急，额度调

整很快的，您先坐，我再帮您核对下信

息。”安抚潘女士的同时，用手机快速

编辑信息，将客户情况、可疑点同步发

送到“定海区反诈联动群”，并拨通了

城东派出所电话：“我们这里有位客

户，疑似遭遇代买手机类诈骗，金额可

能不小，请求协助！”

几分钟后，派出所民警赶到网点，

潘女士一见警察，情绪瞬间激动起来：

“你们来干嘛？我没被骗！这是我和朋

友的私事，还有保密群呢，不能跟你们

说！”说着就要起身离开。金经理赶紧

拦住她：“我们不是要干涉你，是怕你

受骗！”

恰好这时，潘女士的父亲也被民

警接了过来。一见到女儿，老潘急得直

跺脚：“你这孩子！我跟你说过多少

遍，陌生人让你代买大额东西都是诈
骗，你怎么不听！”民警也拿出近期破

获的同类案例照片：“你看，这些骗子

就是用‘朋友代买保密群’当幌子，等

你把钱转出去，就把你拉黑了！”

在银行工作人员的耐心解释下，

加上父亲的劝说和民警出示的证据，潘

女士的情绪慢慢平复下来。她犹豫着点

开手机里的“保密群”，民警一眼就认出

群里的“朋友”话术，正是典型的诈骗模

板。后续调查证实，这个所谓的“代买”，

实际是骗子以“买手机后返还高额佣
金”为诱饵设下的陷阱，若成功取现提

额，小潘卡内剩余的70余万元也将被

转走，总涉案金额高达74.49万元。

彻底明白自己差点落入骗局，潘

女士后背惊出一身冷汗，对着工作人

员连连道谢：“幸好你们拦着我，不然

我这一辈子的积蓄就没了！”她同时感

谢民警，“多亏你们警觉性高，第一时

间联动，才成功拦截了这起诈骗！”

今年以来，建行舟山分行营业网
点已成功堵截案件13起，涉及金额
108万余元，以实效彰显金融守护的
温度与担当。

（赵君 夏天虹）

“代买手机”藏陷阱
建行网点合力阻骗局

为持续巩固拓展脱贫攻坚成果，

推进乡村全面振兴，10月30日，中国平
安乡村振兴调研组走进内蒙古乌兰察

布，实地回访调研重点帮扶企业，并开

展帮扶项目发布、多学科专家义诊等系
列活动。平安集团党委书记胡剑锋及平
安集团内蒙古地区统管党委、平安健康

险等相关负责人参加了此次活动。

在中国平安定点帮扶察右中旗、

察右后旗（以下简称“两旗”）项目发布

仪式上，中国平安表示将在党建共建、

产业帮扶、金融帮扶、民生帮扶、消费

帮扶等五大方面持续加大帮扶力度，

拟采购“两旗”特色农产品不低于

3000万元；向“两旗”重点帮扶企业新
增500万元授信并提供产业提升项目
资金50万元；向“两旗”提供务农人员

意外伤害保障资金55万元、交通安全设

施资金30万元、医疗帮扶资金25万元；并

落地中国平安与“两旗”新设的“乡风文明

100”党建共建点2个。

据悉，自2018年承接结对帮扶乌

兰察布市察右中旗科布尔镇、察右后

旗土牧尔台镇任务以来，中国平安便

结合企业实际情况，推出“保险+贴息
贷+订单农业+溯源+协销”模式，为阴

山优麦提供“平安振兴保”帮扶解决方

案。通过“保证保险+全额贴息”等手

段撬动首期免息免担保的产业贷款
“燕麦贷”，贴息贴保费支持阴山优麦

连续3年获得贷款9300万元，支持其

建成了中国最大的国产燕麦（裸燕麦）

加工厂，可年产燕麦香米2万吨、燕麦

片2万吨。为进一步支持当地燕麦产业

链延展、销售渠道开拓，助力产业振兴，

中国平安与阴山优麦签订战略合作协
议，将向阴山优麦提供1500万授信，目

前首轮500万元贷款已经成功发放。

据悉，截至目前，中国平安在全国

范围内有超400个帮扶点，在19个省
市的76个村派驻了123名驻村帮扶干

部。中国平安通过持续开展“三村工

程”，在产业支持方面，累计发放帮扶

资金（含信贷、发债）1698.96亿元，累

计在全国20省的166县培育乡村致富

带头人超8万名，购买消费帮扶产品超
11亿元；在医疗帮扶方面，累计升级村

卫生室1273所，培训村医11843名，开

展移动体检及远程诊疗近1000场，覆

盖76万人；在教育帮扶方面，升级智慧

小学1039所，支教服务时长总计近44
万小时，覆盖乡村学生超31万人，培训

乡村教师约2万人。

(平安人寿浙江分公司)

五大帮扶齐发力，精准施策结硕果

中国平安持续助力
内蒙古乡村振兴

舟山家装“模块化装修”大行其道
省时省力的同时，也要注意“避坑”，尤其是全屋定制
□记者 裴驰宇

在新城滨海一处楼盘，工薪

者阿海正在新居“大兴土木”搞

装修。他的136平方米毛坯房，付

给装修公司17万元基础硬装费

用，全屋定制2.9万元，“一体化”

中央空调地暖7万元，系统门窗4

万元。这样，不算可移动家具、电

器等软装，这套房子打底已经花

掉31万元。

阿海有时到装修工地去看

看，不用自己再联系泥水、木匠、

漆匠等各个工种，有事跟家装公

司及成品商家交涉，倒也省心。

这种通过标准化定制模块

实现快速组装的家装方式，业内

有称之为“模块化装修”的，是目

前舟山家庭主流的装修形式。模块

化装修带来便利的同时，也难免有

一些“猫腻”，非专业人士还是容易

踩坑的。
“全屋定制”现在成了一些二

手房的卖点


