
AI生成的购物方案 受访者供图

杭州人小黄最近想买一辆新能源车，看

了几款车型后，纠结该买纯电车还是插电式
混动或是增程车型，“以前买燃油车只要确定
排量就行了，现在选择太多，也是一种苦恼。”

在小黄看来，纯电车电池容量很大，大

部分车型充满电都能跑500公里以上，一周

只要充一次电。插混或者增程车既能充电也
能加油，跑长途不会有里程焦虑，但大部分车

型配备的电池容量小，需要经常充电。

不过，近期市场上出现了很多大电池
的增程车型，有些电池容量甚至超过了纯
电车。大电池加上大油箱，真的是买车最优

解吗？

大电池增程车扎堆登场
容量直逼纯电车型

如今的新能源市场上，大电池增程车

型已形成“集团军”之势。

10月16日，全尺寸SUV零跑D19亮相，

最高配备80.3千瓦·时电池包，比很多纯电

车的电池都大，增程车的纯电续航超过500

公里，预计售价30万元左右。

理想L9作为热门增程SUV，搭载52.3
千瓦·时电池包，配合65升油箱，实现CLTC
标准下1412公里综合续航，其中纯电续航

达280公里，满足多场景用车需求。

尊界S800增程版将电池容量提升至65
千瓦·时，CLTC标准下纯电续航突破340公里，

搭配50升油箱，综合续航超过1000公里。

就连主打性能的智己LS6，其增程版本
也搭载66千瓦·时电池，CLTC标准下纯电
续航450公里，配合双电机四驱系统，零百

加速6.4秒，打破了大电池车型“重续航轻性

能”的刻板印象。

这些车型的技术突破不只是电池容
量，还在补能效率上大做文章。尊界S800搭

载6C快充技术，能在10.5分钟内将电量从
10%充至80%。智己LS6增程版搭载800V高

压快充技术，支持15分钟快速补能310公里。

大电池增程车有不少优势
但短板也很明显

如今，纯电车里程焦虑并没有得到彻
底解决，大电池赋予增程车型的优势显而易
见。对装了家用充电桩的用户而言，零跑

D19、尊界S800这类大电池车型能实现近乎
纯电车的用车体验，日常通勤完全依赖电力
驱动，每周只要充一两次电，年均电费一两千

元，与纯电车相差无几。

即使在没有充电条件的情况下，这些

大电池增程车型依靠1.5T四缸增程器，综

合油耗仍能控制在百公里8升以内，领先同

级别的燃油车。

同时，在同样的行驶里程下，大电池因

充放电循环次数少，寿命通常比小电池长

3~5年，且能为高压快充、智能四驱等先进

技术提供技术支撑。

但大电池增程车并非完美无缺，成本

是最直观的短板。据业内人士介绍，一套40

千瓦·时以上电池的成本在5万元~8万元，

占整车成本的30%~40%，理想L9、尊界
S800等车型的起售价普遍在30万元以上，

比同级别小电池车型高出不少。

此外，车辆电池每增加1千瓦·时电，车

重就要增加约5千克。以理想L9为例，整车

重量达到2.5吨，比同级别小电池车型重
300多千克，不仅影响操控灵活性，还会导

致高速行驶时的风阻和能耗增加。

10月初，相关部门发布了2026至2027
年减免车辆购置税的新能源汽车产品技术

要求。目前，市面上整车质量超过2.5吨的增
程车型中，有一些不符合新政的能耗要求，

未来可能面临购置税优惠缩水的风险。

纯电车型是终极答案吗
关键是充电方不方便

乘联分会最新数据显示，今年前9个月，

纯电车型销售534.5万辆，同比增长24.3%，占
新能源车总销量的60.3%，较2024年同期提
升4个百分点。其中，吉利星愿、比亚迪海鸥

等10万元以下的经济型车型，以及特斯拉

Model Y、蔚来ET7等30万元以上中高端
车型贡献了大部分销量。

与之相对比的是，今年前9个月，插电混
动车型累计销售263.7万辆，同比下降14.6%；
增程车型累计零售76.6万辆，同比增长4%。

在销量高歌猛进的同时，不少人预言，纯

电车型将成为未来的绝对主流。蔚来汽车董事

长李斌曾明确表示，插混和增程车型只是过渡
产品，纯电是新能源汽车的终极技术路线。

但在充电设施不完善、节假日高速服

务区充电桩排队等问题无法彻底解决的当
下，插混和增程车型依旧有很大的市场。一

位自主品牌汽车销售告诉记者，选择纯电

车型的消费者往往是上下班短途使用，家

里一般还有油车可以开；而选择插混或者

增程车型的消费者，大都会开着新车出去

自驾游，“两者的使用场景还是有点区别

的，短时间内不会相互替代。”

乘联分会秘书长崔东树认为，新能源

市场正从“路线之争”转向“场景适配”。对

于每日通勤超过60公里且有家用充电桩的

城市消费人群来说，大电池增程车型或长

续航纯电车型都是不错的选择。但对经常

往返城乡、充电设施稀缺地区的用户来说，

兼顾成本与续航的小电池插混或者增程车

型仍是更务实的选择。

随着2026年购置税政策切换和技术快
速迭代，纯电与增程的界线正在模糊，消费

者可以根据自己的用车场景及充电便利性

进行选择。 本版内容据潮新闻
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“‘消费券’‘惊喜券’‘天降券’，还有‘拍多件立减’……

为了更好地利用这些优惠，我的脑子实在算不过来了！”

10月20日晚8点，淘宝、天猫开始双11活动尾款支

付，现货全面开卖。与往年抱着计算器“烧脑”凑单不同，

今年不少网友用上了AI。
有网友在社交媒体上调侃：“今年我的AI比我还

忙！”“AI都思考了5分钟，感觉它也算得冒烟了！”

把双11的烧脑难题甩给AI，究竟是种什么样的体验？

AI给出的凑单方案
还挺靠谱

社交平台上，有不少网友分享了自己让AI当购物助手

的经历。

有的是让AI解算术题：“559，648，657，298，199，
200……哪几笔凑在一起最接近1000？”

有的是让AI给出购物方案：“我要买这些东西，帮我

计算是分开下单还是组合分次下单更省钱？”

“看到社交平台上有人用AI生成双11购物方案，感

觉挺新奇的，我也来试试。”95后小璐说，她最后就是用
AI推荐的方案下单的，“换自己要凑很久，这次很快就算

好啦。”

浙江的小蒋第一次尝试借助AI进行双11购物。

“今年淘宝取消了消费门槛，换了新的方式，但需要

凑单来使用优惠券，各个主播也都用新的玩法来吸引消
费者，想找到最省钱的下单组合需要大量计算。”小蒋告

诉记者，作为互联网公司员工，她对AI并不陌生，这次就

想到了让AI来帮忙。

小蒋先整理出一张表格，里面列了想购买的货品、

拥有的优惠券或红包，再将电商平台优惠规则一一罗
列，一股脑“喂”给AI：“帮我算出最省钱的凑单方法和优
惠组合。”

几分钟后，页面就生成了推荐方案：10个商品被分
成3个组合订单，每个订单下面不仅写出使用哪些优惠

券，还标明了要再凑多少钱的商品。

“如果指令正确，AI提供的凑单方案还是比较对头

的，我认为可以作为购物参考。”小蒋说，这很适合那些

买的东西多又一下子理不清楚的人。

如果“喂”得不合口
AI也会不靠谱

不过，有时候AI也并非完全靠谱，而且训练的过

程比较复杂。

“一开始，我的优惠规则可能没有输入完整，它算不

清，我多次调整，训练了好几次才行。每个规则和指令都

足够清晰，它才会给出准确的方案。”小蒋说。

作为AI的高频使用者，90后女生宛盈在双11也用
上了AI。她觉得，使用AI并不能一键速成，“想让AI变
得好使，需要不断训练，这个过程需要一些时间，只是

相比于自己来算，用AI更方便些。”

而去年双11和今年6·18购物节，宛盈都没有借助过
AI。“这次双11突发奇想用AI，觉得还是挺有趣的。”她

说，未来网购时还会继续尝试，“比如，针对同一商品在

不同平台的价格，可以让AI进行比价。”

消费券、惊喜券、天降券噎噎如何“券尽其用”太烧脑

今年双11，不少人把凑单难题交给AI

电池容量和油箱越来越大，综合续航超过1000公里

大电池增程车扎堆上市
买新能源车该怎么选

科技


