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□记者 裴驰宇 文/摄

因为一批户外爱好者的足迹，位

于新城五步岭水库下方的一个小村
落被发掘出来。这个当地村民叫“大

青岙”的自然村，距浙江大学海洋学

院直线距离约1.5公里，却宛如世外桃
源般，住着十余户人家，在山清水秀

的自然环境中，怡然自得。

原住户几乎都已搬
出，有人在这里租房十来年

如果不是因为五步岭水库，大

青岙村可以说是人迹罕至。后来有

不少从定海、新城方向过来的户外
运动爱好者，来到这个幽静的村落，

每天有数十人，让这个村落慢慢有
了人气。

村道已经陈旧，路两边长了杂

草。一路走到五步岭水库脚下，散落

着十余户上了年份的平房。旧房子

里均住着人，以操外地口音为主。每

家每户都有小院，屋檐下晾晒着衣

服，还有鸽群在飞上飞下觅食。

住在这里的人家，以从事旧物

回收为主。院子里散落着一些从城
里居民家庭回收的物品，在这里稍

加整理，再装到外面卖钱。一位中年

住户告诉记者，他们在这里租房，住

了有十来年。原来的村民都已经搬
出去了，在这里住的，除了从事回收

买卖的，也有一些来打工的。“房租

也不算便宜，三间平房，加起来近百

平方米，一年租金一万两千元。”

这个小村落通水通电，有住户

从上面水库直接用管子接水，水质

清冽。傍晚时分，这一片平房错落的

村居，响起了锅铲瓢盆的声音，有人

端了碗碟，摆开桌椅，就在院子里解

决晚餐。

这个村落已被列入
拆迁计划

大青岙自然村，属于新城惠民

桥村管辖。在五步岭水库下的一个

平缓山谷间，原来的村民虽然大都
已搬出，但因为来了新的租户，让这

个小村落仍然不乏生机。

据惠民桥村有关负责人介绍，

大青岙村已被列入拆迁计划，安置

房就建在新城博林华府小区边上，

预计在2026年下半年可以交房。根

据协议，预计大青岙在2027年要完

成整村安置。

大青岙现在的房子，大都已经老

旧。一个租住在这里的住客，指着几

间低矮的木结构房屋说：“这个已经是

危房，村里跟我们说，别再住里面，危

险的，我们就住边上的水泥房。”

紧挨着城区，这样的
闲置村落成为独特风景

由于列入了拆迁规划，所以大

青岙的民居村貌很难有长远打算。

但这不妨碍目前租住在村里的人们
日出而作、日落而息，在这小村里过

安稳日子。

从大青岙的村道出来，几百米

远，就是浙大路、新城大道，再就是

海天大道。因为紧挨着新城城区，浙

大路黄土岭一带的农房纷纷出租给
了各类店家，往来的客流密集。热闹

一直延续到三官堂、定海城东好岸

山嘴一带。

有定海的经营户打听在惠民
桥、黄土岭一带租房开店的行情。他

们认为，现在新城发展这么快，在这

里租一幢农房，自成天地，与城区间

来往交通也方便。

不过，靠近新城的独栋民房，已

成稀缺资源。倒是像大青岙这样的
自然村落，还有少量的空余房源。

除了大青岙，在新城周边，也有

一些零星散居的小村落。如陈岙水

库下方的万荣村，东西快速路北侧

的一些村庄，均依山傍水，风景不

错。在城市化进程持续推进的同时，

如能够保留这些村落的自然风光，

也不失为一种宜居的环境。

最近，平安产险舟山中心支公
司走进普陀区沈家门小学，开展了

一场别开生面的“金融知识进校园”

公益宣传活动。此次活动以“保障金

融权益 助力美好生活”为主题，通

过趣味课堂、情景模拟等形式，为

40余名小学生带来了一堂生动实
用的反诈公益课，助力提升青少年

金融安全意识和风险防范能力。

针对小学生认知特点，平安

产险舟山中心支公司精心设计了
互动性强的课程内容。志愿者团

队以“游戏闯关”为线索，通过十

三岁女孩遭遇网络诈骗的真实案
例，直观展示了“冒充老师收费”

“虚假游戏充值”“网络交友诈骗”

等常见骗局。课堂上，孩子们踊跃

参加“防骗小测试”互动环节，在

轻松氛围中掌握了“不轻信、不转

账、不泄露个人信息”的反诈三原

则。此外，公司还特别编写了防范

金融诈骗顺口溜，归纳防骗要点。

随着互联网普及，青少年接

触电子支付、网络社交的年龄逐

渐降低，但防范意识仍显薄弱。平

安产险舟山中心支公司结合近期
校园诈骗典型案例，重点剖析了

针对未成年人的“免费皮肤陷阱”

“粉丝应援集资”等新型骗术。志

愿者通过角色扮演，模拟诈骗分

子话术，引导学生识别“高额回

报”“紧急转账”等话术破绽。

平安产险舟山中心支公司志
愿者表示，青少年是金融消费的重

要参与群体，也是诈骗分子的潜在
目标，希望通过“进校园”活动，将

金融知识教育从“被动防御”转向

“主动赋能”。此次公益课不仅覆

盖学生群体，还同步向教师及家长
推送了金融宣教手册，形成“家校

险”三方联动的防护网络。

（舟山平安产险）

为进一步织密反诈宣传防护

网，切实增强社区群众识骗防骗
意识和能力，近日，建行舟山分行

智能运营中心组建宣传小组，深

入人流量密集的桔园菜场开展防

范电信网络诈骗宣传。

活动中，银行员工通过发放
宣传册、面对面讲解，并以近期高

发的诱导投资、网购退款、AI冒

充家人借钱等案例，现场教授居

民诈骗话术破解技巧和简单的应
对办法，提醒居民要保护好个人
信息和财产安全，坚持“不轻信、

不透露、不转账”的原则，谨防受

骗，提高风险防范意识和自我保
护能力。 （徐伟宏）

三间平房近百平方米，年租金一万两千元

新城五步岭水库下有个世外桃源般的村落

在医保支付方式改革持续深
化背景下，商业医疗险，尤其是百

万医疗险，可帮助客户覆盖基本

医疗保险外的医疗费用问题，托

底就医安全感。为更好满足客户多
元化、多层次的医疗保障需求，平

安人寿于最近重磅推出e生保系列

医疗险产品，以百万医疗险为核
心，用百万保额助力客户化解就医
费用问题，并以突破性的产品责任

设计，覆盖更多医疗场景，助力优

质医疗资源获取，旨在让客户就医

真正实现“省心、省时又省钱”。

平安人寿e生保系列医疗险产

品包含平安e生保（惠享版）长期医

疗保险（费率可调）（简称e生保惠
享）、平安e生保（尊享版）医疗保险

（简称e生保尊享）、平安e生保（颐

享版）医疗保险（简称e生保颐
享），以及平安e生保（加享版）医

疗保险（简称e生保加享）。在产品

方案选择上，平安人寿设计“标准

化”和“定制化”两大方案，满足客

户多元化的医疗保障需求。

据介绍，e生保惠享、e生保尊
享及e生保颐享均为标准化产品，

客户可按需选择，一步到位，省心

省时。以e生保惠享为例，一般医

疗保险金、重疾医疗保险金的给

付限额各为200万元/年，保证续
保期内，保险金总给付限额为800

万元，可满足不同层级的医疗需
求。保证续保20年，为客户提供
“超长待机”的持续守护。该产品

还支持家庭投保，投保人数越多，

保费费率越低，一款产品护佑全
家安康。若客户有更高医疗需求，

可选择e生保尊享或e生保颐享，

获得更有品质的就医体验。

同时，平安人寿创新推出百
万医疗“基座+自选”组合模式，

为客户提供丰俭由人的定制化选
择。该模式以e生保惠享为“基

座”，组合e生保加享，5大计划随
心可选，扩展特需就诊等保障范

围、覆盖国内外先进疗法，灵活满

足客户的品质就医需求。这一模

式下，客户既可享有20年保证续
保的坚实保障，又可结合自身需求

和经济情况，享受优质医疗资源。

值得一提的是，值e生保系列
产品上市之际，平安人寿整合平

安集团内外部优质医疗资源，重

磅推出“平安添瑞·安有医”保险+
服务解决方案，为e生保系列产品
搭载全新“安有医”健康服务计

划，针对客户的多元需求匹配相
应服务，实现医疗险责任和服务
功能上的协同，助客户告别就医
焦虑，让客户寻医问药更轻松，就

医治疗更安心。

（平安人寿浙江分公司）
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e生保系列医疗险


