
□记者 戎浩 陆炳

钥匙扣上的两瓣贻贝壳相互吸引，恰

似恋人的依偎，也如同这位2004年出生的

大三女生与海岛之间难以割舍的情缘。

今年6月，嵊泗县枸杞岛迎来了一家颇
具新意的公共美学空间———“归屿·大海编

辑部”。令人惊讶的是，主理人叶玲瑞还是

一名生物工程专业的大三学生。她将枸杞

岛的特色水产品贻贝变成了承载海岛文化

的文创载体，让原本可能被丢弃的贝壳获
得了艺术新生。

乡情触动创业灵感

创业的念头源于对家乡旅游业发展的
观察与思考。叶玲瑞在参加浙江农村旅游
实践活动时发现了差距。“我发现别人的旅

游业态发展得很好，但我们好像还停留在
老样子。”这种差距感让她萌生了为小岛
“加点内容”的想法。

创业想法初期并不被看好。70万元的
启动资金、15万元一年的房租，这些数字让

父亲叶士章倍感压力。

“投资那么多钱，一下子压力很重。”58
岁的叶士章坦言自己的担忧。但女儿的坚持

最终打动了他，让他决定陪女儿闯上一闯。

在叶玲瑞的工作台上，一对对贻贝经

过上色打磨，被填充进精美的装饰物，加上

磁扣和打孔，就变成了独特的情侣钥匙扣。

“我们想发掘贻贝更多的工艺性开发，做成

可以随身携带的工艺品作为旅游纪念。”叶

玲瑞介绍说，“大点的贻贝里面造景可以做
得更多、更好看一点。”

叶玲瑞的跨界并非偶然。大学期间，她

有机会在天台山学习半年，结识了一些艺

术领域的老师，逐渐学习了各种艺术技能。

三年的潜心学习让她掌握了非遗螺钿、漆

艺等多项传统技艺。她不断创新，将这些技

艺融入文创作品中，为后来的创业之路打

下坚实基础。

多元业态的美学空间

下午3点开始，“归屿·大海编辑部”的

客人逐渐增多，其中不少是亲子组团来体
验手工活动。来自上海的游客表示：“原来

就只是看下风景，感觉没有什么太大意思，

现在可以做点东西，兴趣更大一点。”

除了非遗手工，这个空间还融合了艺
术展览、艺术疗愈、艺术品交易等多元业
态。叶玲瑞计划每周定期举行一次免费的
公共艺术疗愈课程，让这个空间同时成为

日落观景台。

美学空间的外立面由枸杞乡政府出资

设计打造，这项支持让叶玲瑞的创业之路
信心大增。“我肯定会想着更好地推出我们

店的一些疗愈项目和手工坊项目。”

她希望以这家店为基点，汇聚更多的

年轻人：“还是需要一些比较新的业态，吸

引年轻人回来就业和创业。”

令叶玲瑞欣喜的是，她的美学空间

还得到了不少市外艺术家的关注。“通

过这个契机，我发现其实艺术家们对于
一个环境优美的地方办展这个执念还是

蛮深的。”

她计划在旅游淡季时多举办画展，并

推出更多原创作品：“之后计划会做大漆艺

冰箱贴和水杯，在我们官

方的店铺里面售卖。”
叶玲瑞的美学空间不

仅是一个创意工坊，更成

为连接传统与现代、海岛

与外界的文化桥梁。
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大三女生打造海岛美学空间
让嵊泗贻贝“游”进文创产业
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他用一口红火沸腾的火锅
为乡村振兴添加幸福好味道

扫一扫 看视频

□记者 颜榕 顾嘉昊

庙后村的清晨，村民们提着刚从田里

采摘的生菜送往村头的火锅店，这些往日

可能烂在地里的蔬菜，如今成了城里食客

追捧的美味，也成了村民增收的新渠道。

2023年，一通来自人社部门的电话，让

正处于事业瓶颈期的徐蒙磊与普陀区展茅
街道庙后村结下不解之缘。在这个“没有围

墙的创业园”里，这位“同心乡见”合伙人用

一锅红火沸腾的火锅，为乡村振兴添加幸

福好味道。

田间直供餐桌的创新模式

2023年，正值事业转型期的徐蒙磊接
到了普陀区人社部门的电话，邀请他到展

茅街道庙后村考察创业环境。这个意外的

来电，开启了他与庙后村的不解之缘。

作为“同心乡见”合伙人，徐蒙磊看准

了展茅街道乡村经济的发展前景，毅然在

庙后村盘下一座院落，开起了火锅店。“本身

在做的事情就与村民、跟一些本地的生活业

态相关，也是希望帮助他们创造更多的经济
收入。”徐蒙磊道出了选择乡村创业的初衷。

每天清晨，庙后村村民都会将自家田
里采摘的新鲜蔬菜运到徐蒙磊的火锅店。

这种“田间直供餐桌”的模式，既保证了食

材的新鲜度，又为村民开辟了增收渠道。

一位村民高兴地表示：“我们自己种

的，平时吃不完，以前都烂在地里。现在他

们火锅店也有需要，不管有多少都可以拿
来给他们，增加一些收入。”

如今，这套“订单式”供菜机制已运转成

熟：店员提前预订，村民按需采摘，现摘现送，

现结现付，形成了良性循环的供应链。

成为网红打卡点的乡村火锅

开门营业前，徐蒙磊照例提前到店巡
查，和厨师聊聊菜品反馈。这位厨师是火锅

店的“元老”，他感慨道：“有一段时间没有

上班，后面找工作找到了这里，处得跟家里

亲人一样的。”

从掌勺大厨到帮工阿姨，这家开在村

头的火锅店，已带动近20人实现“家门口就
业”，人均月增收2000元，有效解决了当地
村民的就业问题。

旺季时，店里还要临时请村民帮忙打

理。一位服务员介绍：“旺季的时候，我们一

天能做到十多桌，这个时候叫本村的阿姨
来搞搞卫生、洗洗碗。”

随着饭点临近，食客们陆续登门。这家

乡村火锅店凭借其独特的田园风情和地道的
口味，已成为体验田园生活的网红打卡点。

一位顾客表示：“这里相比城里，更有

一些烟火气息，氛围感比较足，对我来说也

是蛮吸引的。”

火锅店从选址装修到开张营业曾面临
过一些困难，是政府的诸多支持让徐蒙磊渡

过难关。如今，城市流量进村，村民腰包鼓起

来，短短两年，徐蒙磊的创业愿景正逐步实

现，也为庙后村带来了实实在在的变化。

这两年，徐蒙磊眼见着庙后村的产业
链日渐丰富：艺术工作室、休闲农庄等新业

态相继入驻，村容村貌越来越美，人流越来

越旺。而徐蒙磊的目光已投向更远处———他
正带领团队探索无人机在农事服务、乡村物

流等领域的应用。这项创新尝试有望解决农

产品运输和农业生产的痛点，进一步提升乡

村产业的科技含量和发展
水平。

从一口火锅到无人机

技术，徐蒙磊的创业之路不

断创新升级，为乡村振兴注
入了新的活力和可能。


