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请您关注天气预报
全市天气：今天、明天晴到多云。今天最高气温：33℃，明天最高气温：32℃。今天最低气温：25℃，明天最低

气温：25℃。舟山市区：今天东南风5~6级。明天东南到南风5~6级。今天蓝天指数为：二级，天色淡蓝。今天紫外

线指数为：四级，除采取防护措施外，中午前后尽量避免外出。
舟山市气象台2025年8月16日17时发布

“谈的谈说的说，小城故事真不错。请

你的朋友一起来，小城来做客……”刚走进

KTV的大厅，包厢里就传来邓丽君《小城

故事》熟悉的旋律。

8月12日下午，杭州气温正处于一天
中的极值。连日炙烤下，杭州苏宁生活广场

6楼的温莎KTV，一群“大伯大妈”歌手，正

紧盯闪烁的歌词，和着节拍抬手、点头，投

入歌唱。

不少人的记忆里，KTV承载过青春年

少、潇洒肆意的快乐时光。各种娱乐项目层

出不穷的当下，KTV又一度被排除在娱乐

首选项之外。但当你以为KTV要走进历史
的尘埃时，一股“新力量”靠近了它。近日，

记者走访杭州多家KTV发现，就算在工作
日，不少包厢也被老年人占据得满满当当。

一次20元，可以唱6小时
工作日的KTV被老年人“承包”

“我们今天定了两个大包，要唱到下午

3点。”中午12点，在温莎KTV大厅里，一批

批老年人踏进预约好的包房。

65岁王阿姨穿着旗袍，身边的朋友正

忙着给找不到电梯入口的唱歌搭子指挥路
线。她和歌友们几年前在老年舞蹈团认识，

渐渐养成了去下午的KTV团建的“习惯”。

“我们年轻时哪有这种地方？唱歌是奢

侈的。现在退休了，来这儿花不了几个钱，

热闹，还能锻炼身体。”王阿姨这两个月来

KTV的次数尤其多，“天太热了，在室外待

着不舒服，KTV有空调有饮料有茶点，很

不错。”

下午2点，位于新天地购物中心的
INLOVE KTV里，琚阿姨的生日歌会正唱
到高潮。

她捏着麦克风和爱人合唱罗大佑的
《爱的箴言》，嗓音经过岁月的沉淀不减风
华，还多了一分动人的默契。

“年轻时爱唱梅艳芳、陈慧娴的歌，现

在好久没来了。今天过生日，女儿特意为我

订了包厢，又重温了那段岁月。”琚阿姨

说。六七个亲朋好友围坐为他们录像鼓掌。

走廊另一头，董阿姨和王阿姨正研究
点歌机。“我们团了599元的年卡，能唱30
次，平均下来才20块一次，一次6小时，可以

从中午12点一直唱到傍晚6点，就算一周来
两回也划算的。”69岁的董阿姨戳着屏幕说，

“以前在公园唱歌，十块钱三首，这儿有空调

设备又好，平均下来一首才两块。”

谈到最爱的歌曲，两人异口同声：“最

爱红歌和戏剧！”话音未落，《沙家浜》选段

就从音响里飘了出来。两人分饰女高音和

男中音，一唱一和颇有架势。

一天200多位大伯大妈涌入
KTV曲库跟着更新

“从去年开始，大伯大妈就成了主力
军。”新天地INLOVE KTV黄经理指着预

订表告诉记者，周一到周四的12点至18
点，老年顾客能占六七成，一天光他们就订

走大约四十间包厢，200多人在这里开嗓。

为了留住这些客人，KTV的曲库紧跟
着更新了不少经典老歌。

“工作日下午的客人原本寥寥无几，现

在包厢常常被老年人订满。”温莎KTV店
员说，老年人多集中在上午10点到下午4
点这个时段———年轻人上班忙，不会和他

们“撞场”。过去被视为“空白”的白天档，

如今因为这群银发歌友热闹起来。

另一家Show Party KTV的前台工作
人员说，老年人点酒水餐食的少，不管是茶

水还是点心都喜欢自带，除了包厢费不会

再花别的钱，但“包间利用率提高了”，这也

是生意的一部分。

“老年人在物质需求得到满足后，也存

在强烈的精神愉悦需求，比如社交需求、怀

旧需求、发挥所长的需求等，而KTV正好
满足了这些需求。”浙江大学管理学院教

授、老龄化与养老产业研究中心主任邢以

群认为，KTV场景下，老年人呼朋唤友进
行互动，通过唱老歌等方式回味过去，这

与最近兴起的“百元一日聚”是一个道理，

“这些业态切中了老年人的需求，因此受

欢迎。”

浙江省老龄办发布的《2024年浙江省
老年人口和老龄事业统计公报》显示，浙江

人口老龄化程度持续加深，老年人口数量

与比例均创十年来新高。截至2024年末，浙

江60岁及以上户籍老年人口已达1405.01万
人，占总人口的27.36%。对于养老服务，低

龄老年人展现出更多元的需求，除了基本

的衣食住行保障，也追求生活品质，消费意

愿强烈，形成了新的“银发红利”，推动银发

经济快速崛起。

邢以群表示，在当前老龄化社会背景
下，银发经济的市场潜力巨大，尤其是60
后低龄活力老人，他们空闲时间多，消费需

求旺盛。相关产业可以精准适应老年人需

求实现增收，针对老年人的爱好特点，考虑

其价格承受能力，挖掘延伸需求并针对性
调整服务，从而迎来发展机遇。

据潮新闻

本来只想体验美发店的免费拍照活
动，却被一步步诱导充值稀里糊涂地成了
“合伙人”，等回过神来，钱要不回来了。近

日，江苏昆山市人民法院审结了一起合同

纠纷，老年顾客被诱导“投资入伙”美发店。

欲免费拍照却充值变合伙人

2024年6月某天，黄女士去某美发店
理发。店员称：“您是会员，可以带家属免费

拍照、抽奖。”回家后，黄女士将消息告诉了

自己的婆婆李奶奶。第二天，年近70岁的
李奶奶带着小孙子一起到店化妆拍照。在

等待洗照片时，工作人员称领照片需先充

值，充值款项可在店内消费。李奶奶觉得接

受了相应服务，不好拒绝，于是充值了

8000元。
随后，工作人员拿出一份纸质合同声

称是“充值凭据”，李奶奶在工作人员引导

下签了名字。谁知，这却是一份《合作协议

书》。根据其中条款，乙方（李奶奶）需向甲

方（美发店）支付合作费用51000元，甲方

赠送乙方5000元现金券。

店员称，现在活动价直减20000元，实

际只需支付31000元，几天后还可以返现

5000元。在店员的诱导下，李奶奶又补充

支付了23000元。两天后，店员联系李奶奶
赠送了电视机、玩具等礼品。

随后的半个月里，李奶奶一直没有收

到美发店所称的返现。儿媳黄女士多次与

美发店沟通退款未果，2025年2月，李奶奶
诉至法院。

法院：
李奶奶对案涉协议存在重大误解

法院经审理认为，关于《合作协议书》

的效力：李奶奶与美发店签订的《合作协议

书》约定“经双方签字盖章后生效”，但美发

店未在该协议书中签字，加盖的印章也并

非其公章，故认定案涉《合作协议书》成立

但未生效，对李奶奶并未产生约束力。

关于支付款项的性质：首先，李奶奶向

美发店支付了31000元，但根据李奶奶陈
述，其仅在支付第一笔8000元时有预消费
充值的真实意思，后续付款行为系在被诱

导下完成。其次，美发店作为上述格式合同

的提供方，应当就条款内容向李奶奶进行
提示说明。本案中美发店未提供证据证明
已履行说明义务。

按照一般消费者理解，结合李奶奶年

龄、日常消费水平等情况，其预消费储值

31000元不符合消费常理。

判决：
准许撤销该协议书

综上所述，法院认定李奶奶对案涉《合

作协议书》的签订及相应付款行为存在重
大误解，故准许其关于撤销该协议书的诉

讼请求。

李奶奶向美发店支付的多笔款项中，

其中第一笔8000元，双方均认可为预消费
储值，故予以确认；对于后续付款23000

元，合同撤销后理应返还；美发店向李奶奶

交付的礼品应视为赠与，无须返还。最终，

法院判决撤销双方签订的《合作协议书》，

被告美发店返还李奶奶23000元。判决现

已生效。

据民法典相关规定，当合同订立过程

中存在欺诈、胁迫、重大误解或显失公平情
形，致使当事人违背真实意思表示签订合

同的，受损害方有权请求人民法院或者仲
裁机构予以撤销。

据《现代快报》

“充值凭据”变《合作协议书》

老人被诱导成了美发店“合伙人”

琚阿姨在KTV开生日歌会

一下午涌入200多位老年人

工作日的KTV被这一批“麦霸”承包


