
连日来，白泉镇皋泄村的东都酒业生
产车间内，36 台全自动酿酒设备有序运
转，日均收购鲜果 15 至 20 吨。“今年不用
为卖杨梅发愁了”，70 多岁的杨梅种植户
黄善夫，往年要骑电动车去定海城区卖杨
梅，如今树上鲜果全部兜底收购。一条杨
梅深加工生产线，让果农告别“丰产不丰
收”的焦虑，也让“一棵树”的价值被重新
丈量。

舟山晚稻杨梅品质上乘，但一棵树上
的果实优劣并存。适宜鲜吃的，往往是树
上最好的那批——个大、色紫、甜度高；
而次等级的杨梅，口感偏酸、品相稍逊，
鲜销困难。过去，这些次等级杨梅要么被
贱卖，要么烂在枝头，果农的辛苦就此打
了水漂。

杨梅酒企业的到来，改变了这一局
面。东都酒业采用标准化蒸馏工艺，鲜果
经过蒸煮、发酵、多道蒸馏工序，再窖藏半
年，果香与酒香完美交融。用于酿酒时，次
等级杨梅与优质鲜果并无本质差别——
酸一点不影响酒的风味，品相差一些也无
碍于酒的品质。于是，那些曾经被嫌弃的
杨梅，如今有了合适的去处。这与“吃干榨
尽一条鱼”异曲同工——鱼头、鱼骨、鱼皮
都能找到各自的用途，一棵杨梅树的全部
果实，同样可以物尽其用。

没有深加工企业，渔民只能简单卖
鱼，丰收时反而可能“卖鱼难”；没有杨梅
酒厂，果农只能依赖鲜销，年景好时反而
可能价格跳水。农副产品“丰产不丰收”的
怪圈，根源就在于产业链太短——只有鲜
销一条路，一旦供大于求，价格必然走低。

白泉的做法值得点赞。引进东都酒
业，不仅为晚稻杨梅找到了稳定的销路，
更让杨梅产业从“一季鲜销”延伸为“全年
加工”。企业日均收购 15 至 20 吨鲜果，来
不及加工的存入冷库分批处理，有效减少
了短期积压损耗。后续还将打造酒庄，向
市民游客开放，并依托电商、直播带货拓
展销路。从种植到加工，从仓储到销售，一
条完整的产业链正在形成。随着杨梅酒市
场的拓展，果农的收入将获得稳定保障，
不再“靠天吃饭”。

舟山农副产品种类丰富，皋泄杨梅、
金塘李子、登步黄金瓜、朱家尖西瓜……
每一种都面临相似的困境：保鲜期短、鲜
销渠道窄、市场波动大。如果都能像白泉
这样，引入深加工企业，把鲜食之外的价
值充分挖掘出来，拉长产业链、拓宽增收
渠道，农副产品的附加值就能大幅提升，
农户的腰包自然也会鼓起来。

科技创新、产业创新，不必只盯着“高
大上”的领域，更应扎根富民产业。让更多
农副产品“不愁卖、卖得好”，让更多农户
在产业链上找到自己的位置，这才是共同
富裕最朴素的注脚。白泉杨梅酒的故事，
值得各地借鉴，也值得持续书写下去。

阿培点滴录D

拉长产业链
拓宽致富路

用好的制度涵养良好风气

朱家尖莲兴村文化礼堂，一场极
简又温馨的婚礼悄然举行。没有豪车
接送，没有奢华婚庆，没有连摆3天的
流水席——全场 8 桌宴席，只请至亲
至友，新人用一场“瘦身”婚礼诠释了

“婚事新办”的文明新风。新娘的父亲
应海平说：“女儿说，心意比形式更重
要。我们尊重、支持她的想法。”

一场简朴婚礼的背后，是一套制
度的常态化保障。莲兴村红白理事会
成立多年，早已建章立制：红事不超过
10 桌，限 1 天内办结；白事不超过 3
天，以简餐便餐为主。报备、监督、公
示、奖惩环环相扣。文化礼堂以实惠价
承办宴席，红白理事“一条龙”服务队

统一提供桌椅、饭菜、餐具，让村民省
心又省钱。

曾经，莲兴村和许多农村一样，婚
丧嫁娶大操大办——满月、升学、乔迁、
祝寿、婚嫁、丧葬，但凡有点由头就摆
酒，一场下来少则几万元、多则十几万
元，排场越搞越大，开销越来越高。谁都
不愿意把钱砸在面子上，但大家都在

“随大流”，谁也没有勇气先停下来。
而要打破这种困局，就需要“好的

制度”赋予村民拒绝铺张的底气。村规
民约不是自上而下的强制，而是自下
而上的共识。莲兴村红白理事会的做
法，就是把村民共同的愿望变成全村
共同遵守的规矩。有了制度的“护身
符”，村民就不必再因“别人都办”而硬
撑，不必再为“面子”而负债。

莲兴村还配套了奖励与约束机
制：文明简办的家庭优先获得表彰，违
规者通报批评、取消评优资格。村务公
开栏定期公示红白事报备和举办情
况，接受全体村民监督。奖惩并举，让
制度从“挂在墙上”真正落到行动中。
当简办成为风尚，攀比便失去了土壤。
从简办婚礼到文明治丧，莲兴村的做
法并不复杂，却道出一个朴素道理：移
风易俗不能指望“一阵风”式的倡导，
必须依靠扎根基层的制度化引导。

共同富裕，不只是物质上的富
足，更是精神上的富有。被高额人情
礼金压得喘不过气，被攀比排场裹
挟着违背本心，这样的日子谈何精
神富有？莲兴村的制度实践，恰恰破
解了这一难题。好的制度，既让村民

“省了钱”，更让他们“活得体面、过
得从容”。

硬件支撑、服务配套、宣传引导，
三管齐下——文化礼堂改造提升让
办宴有场地，红白理事“一条龙”服务
队让办宴更省心，新时代文明实践站
的宣讲活动让新风入人心。多措并举
之下，节俭办宴逐渐成为村民的自觉
习惯。莲兴村年均承办各类宴席 30
余场，红白理事会真正成为移风易俗
的“主心骨”、群众减负的“贴心人”。

物质富足让日子有底气，精神富
有让生活有尊严。用好的制度涵养良
好风气，共同富裕的底色才能越擦越
亮。当人情回归情义，当礼尚往来不
再是负担，乡村才能真正成为安居乐
业的美好家园。

小小海客谈H
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现代化人民城市就该韧性十足

6 月 22 日夜里雷暴来袭，不少市
民发现家中照明灯“闪了一下”，随后
一切恢复正常。“闪了一下”的背后，
是电网回路的自动切换——我市对重
点区域供电线路由“单回路”升级为

“双回路”，如“主线”发生故障，供电任
务可自动切换至“备线”。中压可靠率
已提升至 99.9933%，户均停电时间从
217分钟降至35分钟。与此同时，连绵
雨季中定海内涝明显缓解，这背后是
五山水利工程的默默运转——它可以
拦截疏导 70%的山洪，河道应急排涝
能力较原来提升 80%以上。市民在风
里雨里感到的“一切正常”，正是城市
韧性日益增强的无声见证。

从“被动应急”到“主动防
控”的理念跃升

习近平总书记强调，“坚持人民
城市人民建、人民城市为人民，坚持
把城市作为有机生命体系统谋划”。
去年，时隔 10 年召开的中央城市工
作会议首次提出建设现代化人民城
市目标，明确将“着力建设安全可靠
的韧性城市”列为七大重点任务之
一。什么是韧性城市？通俗讲，就是城

市对各种冲击和压力具备免疫吸收、
抵抗适应、快速恢复的能力。现代化
人民城市，就该韧性十足。

从“逢雨必涝、遇风即停”的被动
应对，到如今的从容不迫，城市韧性
的提升带来了实实在在的底气。过
去，每逢雷暴天气，停电是家常便饭；
每逢暴雨，内涝也是定海老城的“老
大难”问题。以往通常是断电了才抢
修，积水了才疏通，市民习惯了“等风
停、等雨过”。这种“被动应急”模式，
耗费大量人力物力，却难以从根本上
解决问题。

韧性城市的核心理念，恰恰是从
“灾后救”转向“灾前防”、从“被动扛”
转向“主动控”。舟山电网近年来持续
加大主网建设和偏远海岛电网改造，
推进避雷器加装、接地电阻测量整改
等措施，35 千伏及以上线路全部架设
防雷避雷线，16 回高频雷击故障线路
全部加装避雷器，改造区段雷击故障
基本清零。这充分体现了“主动防控”
的思维转变，正是韧性城市建设最核
心的理念跃升。

韧性是“大动脉”，更是
“毛细血管”

电路、管网、道路、水利设施，是

城市的“大动脉”。“大动脉”通畅，城
市才能扛得住大风大雨。但韧性不只
是“大工程”，更是“细功夫”——那些
容易被忽视的“毛细血管”，往往决定
着城市的真实韧性。

就如定海人民路数十年树龄的
老树因根系受限、病害缠身而枯死，
便是一道发人深省的考题。行道树
的根系被水泥路面“捆住”，地下管
道挤占了生长空间，导致老树难以
为继。这暴露出城市更新中的普遍
难题：地上空间与地下管网如何统
筹规划？城市不该是钢筋水泥的冰
冷堆砌，而应是一个有机的生命体。
树需要呼吸，地需要透气，水需要流
通，这都需要在规划和建设中统筹
兼顾。

中共中央办公厅、国务院办公厅
已印发《关于推进新型城市基础设施
建设打造韧性城市的意见》，住房城
乡建设部等9部门联合发布《意见》行
动方案（2025—2027年），推进数字化、
网络化、智能化新型城市基础设施建
设，增强城市风险防控和治理能力。舟
山编制的海绵城市建设专项规划，目
标是至2035年推进系统化全域建成海
绵城市。但这些顶层设计要真正落地，
还需要在每一个项目、每一处改造中
把韧性理念“嵌进去”。如此，城市才能

真正经得起风雨、扛得住冲击。

一切为了人民安居

习近平总书记强调，“城市建设
必须把让人民宜居安居放在首位，把
最好的资源留给人民”。电网“闪了一
下”便恢复如常，这种“无感”恰恰是
韧性城市最好的状态——风险消弭
于无形，生活照旧安然。

当台风来袭时灯火不灭，当暴雨
倾盆时道路不淹，当老人出门时不担
心滑倒、孩子上学时不害怕积水——
这些“微不足道”的日常，正是韧性
城市建设的意义。中央城市工作会
议提出“推进城市基础设施生命线
安全工程建设”“强化城市自然灾害
防治，统筹城市防洪体系和内涝治
理”，归根到底都是为了人民的安全
感和幸福感。

海岛城市面临台风、暴雨等多重
风险，需要在“一切正常”中看见短
板，在“风平浪静”中预判风险。从电
网到水网，从地上到地下，从宏大工
程到细枝末节，唯有让“主动防控”成
为常态，让“韧性”融入城市的基因，
才能真正践行“人民城市为人民”的
承诺，让百姓在风雨中依然能安享岁
月静好。

周沫海客谈H

消费新场景也可以混搭出来

在定海昌东菜场，经营户韩海琴
的摊位最近格外吸睛——碧绿的莲
蓬、粉白的荷花含苞吐艳，一旁整齐
码放着脆嫩鲜藕。荷花 2 元一枝，一
上午能卖出七八十枝。许多顾客买完
菜顺手带几枝荷花回家插瓶，给寻常
日子添几分诗意。这种“混搭”出来的
消费新场景，让人眼前一亮。

过去到菜场就是买菜，莲藕归
菜场，荷花归花店，品类泾渭分明。
可消费者买东西，往往不按“类别”
出牌——看到喜欢的便想顺手带走，
错过了也并不是非买不可。提供便利
的消费场景，有时比价格优惠更能促
成交易。笔者曾在白泉菜场买菜时想
顺手买几棵果树苗回家盆栽，却被告
知果树苗市场在别处，因嫌麻烦便打
消了念头。如果菜场里就有果树苗，买
完菜顺手带一棵回家，这笔生意或许

就成了。
韩海琴的“混 搭 ”并 非 一 时 兴

起，而是受杭州、苏州等水乡成熟荷

塘经济模式的启发。她依托自家 10
亩荷塘，以前只卖莲藕，如今顺带采
摘荷花、莲蓬，既盘活了资源，也满

足了市民居家插花、拍照打卡的需
求。2 元一枝的亲民定价大幅降低了
消费门槛——花店十几元的精品荷
花令人望而却步，菜场几元钱的荷花
却能随手捎走，毫无负担。这种“花果
同售”的模式，打破了传统菜场只卖
食材的固有印象，让市井烟火气里多
了一份生活美学。

消费新场景，不必是高大上的商
圈，也不必是精心策划的市集。菜场
里一个摊位的巧妙“混搭”，同样是消
费场景的创新。这种源于民间的智慧
往往更接地气。“混搭”理念值得在组
织富民市集、策划产品展销时充分借
鉴——不必求大求全，从小处着眼，
同样能打开局面。菜摊旁摆花，鱼摊
旁放调料，果摊旁搁盆栽……让消费
者“顺便”买到更多心仪之物，让商户

“顺便”卖出更多产品，消费的活力就
在这“顺便”中悄然释放。方便了民
众，盘活了资源，何乐而不为？
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