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□通讯员 韩芳芳

近日，浙江舟山某建设有限公
司迎来发展新契机——在订单增
长、产能升级的关键阶段，浙江稠
州商业银行舟山分行以 450 万元
信用贷款精准填补企业流动资金
缺口，为技术改造注入金融动能。

作为浙江省“专精特新”中小
企业，该公司始终聚焦海上风电
机组核心部件制造与钢结构工程
主业，凭借深厚的技术积淀与稳
固的产业链地位在竞争中脱颖而
出。为抢抓发展机遇，公司启动超

亿元技术改造计划，以产能升级
匹配市场需求，在深耕主业的道
路上稳步迈进。

然而，订单的增长带来了资金
压力，公司需在短期内采购大量钢
材、防腐涂料等原材料，面临 450
万元流动资金缺口。在深入调研企
业需求后，稠州银行舟山分行认识
到，传统的抵押贷款模式难以完全
匹配该公司“轻资产、重技术、高成
长”的“专精特新”企业特点。为此，
该行精准施策，为企业量身定制全
流程金融解决方案。

该行客户经理团队深入企业

生产车间与项目现场，全面梳理
生产经营、技术优势、订单结构及
产业链地位，精准锁定其“核心技
术突出、供应链嵌入深厚、成长预
期明确”的核心价值，明确企业定
位。在此基础上，该行运用制造业
专项审批授权与普惠金融优惠政
策，以企业良好信用记录、稳定订
单现金流及“专精特新”资质为核
心授信依据，创新推出“普惠信用
贷+专精特新赋能”组合方案。在
初始 300 万元信用额度基础上，
该行还依据“专精特新”专项政策
将授信额度提升 50%，最终批复

450 万元流动资金贷款，专项用于原
材料采购等经营性需求。同时，开辟
绿色审批通道，简化流程、压缩时
效。450 万元信用贷款的及时注入，
保障企业供应链稳定，让其能够安
心推进技术改造。

深耕地方，服务实体，是稠州银
行舟山分行始终坚守的初心使命。
未来，该行将持续聚焦“专精特新”
企业，深化普惠金融与科技金融融
合创新，不断提升金融供给的精准
性与有效性，为舟山海洋经济高质
量发展、产业转型升级注入持久金
融动能。

技术价值变融资底气 450万元贷款破解“轻资产”难题

稠州银行舟山分行助力风电小微企业“乘风而上”

□通讯员 马蕾 夏天虹

建行舟山分行营业部营业室近
日收到了一份特殊的“礼物”——一
封来自市民的感谢信。信中流淌着
真挚的感激之情，折射出该行“以客
户为中心”的服务理念。

当天，金大爷来到建行舟山
分行营业部营业室网点，要求办
理银行卡销户业务。柜员在办理
过程中发现，他的银行卡绑定了
多项第三方签约服务，必须逐一

解约后才可销卡。面对智能手机
屏幕上密密麻麻的图标和复杂的
操作界面，金大爷面露难色。

正在大堂值班的工作人员注
意到金大爷的困境，立即上前询
问并安慰：“大爷您别着急，我们
一步一步来。”了解情况后，他与
另一位工作人员分工协作，一边
安抚金大爷情绪，一边开始协助
解约操作。他们搬来椅子让大爷
坐下，俯身解释每个步骤，并拿出
便签，用大字写下关键操作要点。

每进行一步，他们都耐心询问金
大爷是否理解，确保他知情同意。
签约关系涉及多个平台，解约过
程繁琐复杂，两位工作人员不急
不躁，一遍遍讲解、一次次指导，
前后花费两个多小时，终于帮助
金大爷完成了所有解约流程。

办理完销卡业务已是下午两
点多，金大爷紧紧握住两位大堂
经理的手，连声道谢，并在第二天
上午再次来到银行，郑重地递上
一封亲笔书写的表扬信，详细记

述了当天受到帮助的经过，称赞两
位大堂经理“服务热情、耐心细致、
业务熟练”，并多次表达对建行优质
服务的肯定。

一直以来，建行舟山分行致力于
打造“适老化”金融服务，通过设置爱
心窗口、配备老花镜、放大镜等便民
设施与物品，优化服务流程，提升对
老年市民群体的服务意识和能力。未
来，该行将秉持初心，不断提升服务
品质，用更高效、更贴心、更专业的服
务为群众的资产保驾护航。

贴心服务助力安心销卡 建行适老服务获“点赞”

暖粥传情 金融同行

□通讯员 唐思思

近日，杭州银行舟山岱山支
行将“最美厅堂”的温暖服务向
外延伸，走进竹屿社区开展“浓
情腊八，粥到服务”主题外拓服
务活动。

活动现场，工作人员免费派
发腊八粥，赠送手写春联，同时
聚焦岁末诈骗高发特点，开展防
电信诈骗、识别非法集资及新版
人民币防伪知识科普，助力居民
守好“钱袋子”，平安迎新年。

□通讯员 李夏敏 於瑜

近日，浦发银行舟山定海支行
成功拦截一起针对老年人的电信
诈骗，挽回市民资金损失10万元。

当天，一名老人在该行柜面
要求办理 3 笔转账业务，累计金额
达人民币 10 万元。他声称款项系
汇给其外甥及亲戚，用于家庭事

务。为保护老人资金安全，柜员对
该业务加强审核，发现存在多重
异常风险点：老人无法说明与收
款人的具体亲属关系及转账事由
细节；柜员发现收款人微信备注
为“张小姐”，与所称的“外甥”等
身份信息不符。在后续语音通话
中，对方含糊其词，无法明确回应
转账用途及身份核实问题。

柜员立即将可疑情况向主管
汇报，运营主管、网点负责人迅速
介入，安抚老人并警示风险。在劝
说无效的情况下，网点立即启动
警银联动机制，联系警方到场共
同劝阻。民警与网点工作人员协
同开展长达两小时的劝阻和案情
分析，老人最终醒悟，放弃汇款。

1 月 22 日，浦发银行舟山定

海支行柜员李夏敏、於瑜收到市反
电信网络诈骗中心的表扬令。这是
该行自 2024 年以来获得的第四份
表 扬 令 。据 悉 ，该 行 在 2024 年 、
2025 年全年均无涉案账户，工作人
员尽心履职，落实涉诈“资金链”精
准治理工作，积极响应警银联动，
为打击治理电信网络诈骗犯罪工
作做出贡献。

慧眼识诈 两小时耐心护住老人“钱袋子”

□通讯员 郭授

在人口老龄化与家庭财富管
理需求升级的双重背景下，分红型
年金保险正成为居民养老规划的
重要工具。作为该领域的开拓者与
引领者，中国人寿保险股份有限公
司（以下简称“中国人寿”）凭借 25
年分红险经营积淀，于近期创新推
出国寿鑫鸿福养老年金保险（分红
型）、国寿鑫鸿利年金保险（分红
型）两款分红型年金保险。

国 寿 鑫 鸿 福 养 老 年 金 保 险
（分红型）产品旨在全“鑫”全意守
护“鸿福”满堂。该产品凡出生 28
日以上、75 周岁以下，身体健康者

均可作为被保险人。根据合同约
定，在养老金开始领取日可按约
定提供特别生存金，同时自养老
金开始领取日起，至合同保险期
间届满前，每年可按合同基本保
险金额领取养老年金，有助于保
障老年生活品质。该产品还可领
取满期保险金，按领取当时合同
基本保险金额确定的所交保险费

（不计利息）给付满期保险金，为
被保险人的养老生活锦上添花。
该产品为分红型保险产品，除了
为客户提供保证利益外，客户还
有机会分享公司经营分红型保险
所产生的盈余，但保单的红利分
配是不确定的。

另一款全新上市的保险产品
是 国 寿 鑫 鸿 利 年 金 保 险（分 红
型）。该产品凡出生 28 日以上、75
周岁以下，身体健康者均可作为
被保险人。在产品设计上，其与国
寿鑫鸿福养老年金保险（分红型）
有一定相似之处，提供特别生存
金、养老年金、满期保险金、身故
保险金等保险保障，同时可按约
定享有红利分配的权利，但保单
的红利分配是不确定的。

多年来，中国人寿始终致力
打造让消费者满意的中国特色世
界一流寿险公司，用心用情守护
人民美好生活。数据显示，2025 年
前三季度，该公司实现归属于母

公司股东的净利润超 1678 亿元，在
上年同期高基数上增长 60.5%。归属
于 母 公 司 股 东 的 股 东 权 益 达
6258.28 亿 元 ，较 上 年 度 末 增 长
22.8%。在保险公司风险综合评级
中，连续 30 个季度保持 A 类评级。

未来，中国人寿将不忘初心、砥
砺前行，以高质量的保险产品供给
助力夯实人民美好生活的“经济基
础”，切实提升人民群众的获得感、
幸福感和安全感。

两款新产品上市 中国人寿分红险矩阵再添“鑫”动力

□通讯员 陆秋冕

太保产险嵊泗支公司近日
在嵊泗县岛沁公园开展了以“守
护老年权益，远离金融诈骗”为
主题的专项宣教活动，为海岛老
年市民送上了一堂接地气、实用
性强的“金融知识防护课”。

岁末年初是金融诈骗高发
期，老年人因信息获取相对滞
后，更易成为诈骗分子的目标。
为切实提升老年群体金融素养，
筑牢金融诈骗“防护网”，太保产

险嵊泗支公司积极响应金融教育
普及号召，主动践行企业社会责
任，将专业的金融知识转化为老
年群体听得懂、用得上的实用内
容，进一步提升了他们的风险防
范意识和自我保护能力，获得了
现场老年市民的一致好评。

下一步，太保产险嵊泗支公司
将持续践行社会责任，创新宣传形
式，拓宽宣传渠道，让金融知识普
及覆盖更多海岛群众，为构建安
全、和谐的金融环境贡献力量。

岁末护老进行时

□通讯员 顾盼露

近日，宁波银行舟山普陀
支行组织工作人员走进海景颐
园天香园社区，为居民送上腊
八粥，提供金融服务咨询与反
诈宣传，将温暖与关怀实实在
在地送到大家心坎上。

活动当天，该行工作人员
将一碗碗热气腾腾的腊八粥递
到居民手中，并送上节日祝福。

“这腊八粥味道真好，甜在嘴
里，暖在心里！”居民李大爷接
过粥，脸上洋溢着幸福的笑容。
现场的居民围坐在一起，一边
品尝腊八粥一边交谈，欢声笑
语回荡在社区活动中心。

活动现场，宁波银行舟山
普陀支行的工作人员还设置了

金融服务咨询台，为居民提供专
业的金融咨询服务。针对大家关
心的储蓄、理财、贷款等问题，工
作人员进行了详细解答；对于有
理财需求的居民，则根据他们的
风险承受能力和财务状况，提供
个性化的理财建议。

为了增强居民的反诈意识，
宁波银行舟山普陀支行还开展
反诈宣传活动，通过发放宣传资
料、现场讲解等方式，向居民介
绍常见的诈骗手段并传授了防
范诈骗的方法和技巧。

一 碗 腊 八 粥、一 次 金 融 咨
询、一场反诈宣传，这个腊八节，
宁波银行舟山普陀支行以实际
行动传递温暖与关怀，诠释金融
机构的责任与担当。

节日温情满社区
“粥”到服务暖人心

□通讯员 胡帆

为 弘 扬 中 华 优 秀 传 统 文
化，践行“金融为民”的服务初
心，近日，民泰银行舟山分行下
辖各支行纷纷开展“送腊八粥，
暖冬情”系列活动，为市民送去
温暖与关怀。

活动当天，民泰银行舟山分
行各营业厅内，工作人员早早开
始熬制腊八粥。当市民陆续走进
营业大厅，迎接他们的不仅是工
作人员热情的微笑和亲切的问
候，还有一碗碗热气腾腾的腊八
粥。“祝您腊八节快乐。”工作人
员双手递上腊八粥，真诚的话语
让市民倍感温馨。

民泰银行舟山普陀支行的
党员及志愿者不仅在营业大厅
内为市民送粥，还走出银行，为
环卫工人送去热粥，感谢他们
在维护城市整洁与美丽中所做
出的贡献。“没想到今天能喝到

这么香的粥，真是暖到心里了。”
一位环卫工人笑着说。

民泰银行普陀山支行则将
温情服务延伸至了社区菜场，为
摊主送去热腾腾的腊八粥。在这
家与银行一墙之隔的菜场中，几
乎所有摊主都是民泰银行的老
客户。针对商户经营特点，民泰
银行普陀山支行推出了零钱兑
换、弹性营业时间、小额快速贷
款等定制服务，深受大家欢迎。

此次腊八节系列活动，为市
民送去了节日的温暖与祝福，进
一步拉近了民泰银行与市民之间
的距离，增强了大家对银行的认
同感和归属感。“粥暖，心更暖。”
市民李大爷的话语道出了大家对
民泰银行温情服务的认可。

未来，民泰银行舟山分行将
继续秉承“民泰相伴，温润如初”
的服务理念，不断创新服务方式，
提升服务质量，为市民提供更加
优质、高效、贴心的金融服务。

腊八献温情 粥暖心更暖

理财非存款，产品有风险，投资需谨慎

交通银行舟山分行

三年期定期储蓄存款（新资金）

期限

3年

定期存款（5万元起）

期限

1年

2年

3年

大额存单（20万元起）

期限

半年

1年

3年

年化利率

1.75%

年化利率

1.30%

1.40%

1.60%

年化利率

1.30%

1.40%

1.65%

购买起点

20万元

10万元到期利息

1300元

2800元

4800元

20万元到期利息

1300元

2800元

4800元

以上均为存款产品，详情可咨询交通银行舟山分行各营业网
点！交通银行浙江自贸区支行联系电话 0580-3811111，交通银行
舟山分行营业部联系电话0580-2260733。


