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□通讯员 黄莉

“我们的民宿全部装修好

了，真的很感谢你们的贷款支

持。”近日，一市民高兴地来到邮

储银行嵊泗县支行，向营业部负

责人连声表示感谢。

原来，这位市民在嵊泗县基

湖沙滩旁承租了一幢别墅，但在

装修时遇到了资金上的困难。从

邮储银行嵊泗县支行营业部的

“海岛”特色支行宣传讲座上，他

听说了“民宿贷”，抱着试试看的

心态，联系了宣传单上的客户经

理。该行营业部客户经理了解他

的需求后，立即为其量身定制贷

款产品，并通过特色支行绿色通

道迅速完成贷款审批、发放，解

了他的燃眉之急。

近年来，邮储银行嵊泗县支

行立足海岛，以“共富岛”建设为

抓手，让“邮储绿”扎根嵊泗列岛

的每一片海域。聚焦海岛核心产

业，创新推出适合海岛特色的

“民宿贷”“贻贝贷”等特色产品。

深耕海岛金融服务，依托“网点+

邮爱驿站+移动展业”构建服务

网，客户经理化身“海上金融轻

骑兵”，携设备登渔船、入渔户，

把柜台搬到码头船头，以精准产

品和暖心服务，打通金融服务

“最后一海里”。

“邮储绿”润泽海岛
“民宿贷”铺就共富路

街头飘起汤圆香
冬日送暖护民生

□通讯员 李早枣

近日，农业银行舟山嵊泗县
支行走进周边社区商圈开展冬日
慰问活动，为环卫工人、外卖员、
快递员等户外工作者送上热腾腾
的汤圆与贴心的金融知识，以实
际行动践行“我为群众办实事”的
承诺。

□通讯员 王露

为加速大宗商品资源配置枢纽

建设绿色转型，在市委市政府的政

策支持和舟山金融监管分局的关心

指导下，2025年12月31日，中国人民

财产保险股份有限公司舟山市分公

司（下文简称舟山人保财险）与万邦

船舶重工（舟山）有限公司（下文简

称万邦船舶重工）成功签署全国船

舶修造行业首单“企业可持续发展

保险”（ESG保险），提供多维度风险

保障超10亿元。

船舶修造业作为资金、技术和

能源密集型行业，其绿色转型关乎

海洋环境保护与可持续发展大局。

舟山人保财险主动响应政策导向，

精准对接行业转型需求，创新设计

出覆盖环境治理、社会责任及企业

合规运营等多维风险的综合保险方

案。从环境（E）、社会（S）、公司治理

（G）三个维度，覆盖企业环境污染处

置、社会责任、员工权益保障和企业

资产经营等风险，为企业构筑更全

面的风险管理体系，成功将国际通

行的ESG评价体系通过本土化保险

产品与传统优势产业深度融合。

作为国内领先的船舶修造企

业，万邦船舶重工始终将绿色制造

和可持续发展置于战略核心，此次

主动投保国内行业首单ESG保险，是

其践行高质量发展的又一实质性行

动。万邦船舶重工总经理陈勇表示：

“这笔保费，投资的是我们对‘绿水

青山’的责任，也是对未来竞争力的

信心。它有效化解了我们的潜在风

险，让我们能更坚定地走绿色修船

之路，并向全球客户与合作伙伴清

晰传递我们的ESG理念。”

全国船舶修造行业首单 ESG保

险的落地，不仅是金融工具在传统

重工业风险管理中的创新应用，更

是对船舶修造行业绿色转型的一次

有力赋能。舟山人保财险将以此次

合作为起点，持续深化ESG保险产品

创新，继续深入保障港口、仓储、港

口等大宗商品“硬基建”的同时，着

力发展与国际规则接轨的风险管理

服务“软实力”，以软硬协同的新格

局，全面支持舟山大宗商品资源配

置枢纽建设。

10亿元保障启动大宗商品绿色金融新引擎
全国首单船舶修造业ESG保险落地舟山

□通讯员 杨帆 陶晶晶

近年来，宁波银行舟山岱山支

行以传统业务为“船桨”，做精准把

握机遇的“乘风者”，以创新服务为

“罗盘”，当激活产业活力的“造风

者”，为产业基金深水区引来金融

“活水”、构筑发展航道，摸索出一

条独具特色的产业基金推广航路。

产业基金分布区域不同、发展

阶段各异，核心诉求与潜在痛点也

各具特性。宁波银行舟山岱山支行

始终坚持“精准对接需求，靶向提

供服务”，在走访调研中挖掘痛点、

破解难题。针对岱山县产业基金走

访中，面对某园区企业统一管理中

的现实挑战，该行以经营性资产管

理系统为切入点，为基金搭建起高

效管理平台，实现园区内人才公

寓、商铺及企业租金收缴、日常交

易收付的一体化管控，助力产业聚

集效应加速形成。

精准服务不止于平台搭建，更

在于全链条金融支持。岱山县一家

水产加工企业获得产业基金投资

后，急需扩建厂房扩大产能，宁波

银行舟山岱山支行迅速响应，量身

定制“项目贷款+融资租赁”综合解

决方案，高效满足企业扩产资金需

求。在产业基金营销服务中，该行

始终坚守价值共创理念：不做单纯

促成交易的推销员，而要做深度绑

定的合伙人。面对基金投资决策，

该行敢于建言献策，倡导“宁可多

花一倍时间精选‘良种’，绝不因追

求速度引进‘稗草’”；积极鼓励基

金打破地域限制，以“跨区域出资”

魄力引入外部资源，为产业生态注

入更多活力。

回望产业基金营销深耕之路，

宁波银行舟山岱山支行已探索出清

晰的核心路径：产业基金营销绝非

简单的产品推销，而是基于深度洞

察的战略协同、精准匹配的资源对

接与生态共建的价值共创。未来，该

行将持续深耕“规划师”“红娘”“合

伙人”三重角色，以专业架构设计为

切入点，以精准资源匹配破解发展

瓶颈，以持续增值服务锁定长期价

值，为岱山产业基金发展注入更强

劲的金融动力，助力海洋经济在高

质量发展航道上行稳致远。

金融赋能海洋经济 深耕产业基金共创价值

理财非存款袁产品有风险袁投资需谨慎

□通讯员 费杰

日前，中国人民银行办公厅、

农业农村部办公厅、金融监管总

局办公厅联合印发《关于推广农

业设施和畜禽活体抵押融资的通

知》，明确鼓励金融机构拓展农村

合格抵押物范围，创新推广畜禽

活体抵押融资模式。中信银行紧

跟国家政策导向，迅速推动禽畜

活体抵押融资相关办法的制定，

安排各分行积极走访养殖企业，

了解融资需求，直面“活体抵押”

核心痛点，积极探索解决方案，成

功落地首笔活体禽畜抵押融资业

务800万元。

长期以来活体资产因确权

难、估值难、监管难等行业共性问

题，始终无法转化为有效融资抵

押物。中信银行呼和浩特分行紧

扣《通知》和总行工作要求，深入

调研区域产业特色，聚焦畜牧业，

重点筛选产业链成熟、价值稳定、

流通性强的奶牛作为活体押品突

破口，通过采取“确权先行+保险

保障”的方式，构建了覆盖押品权

属、价值评估与存续监管的全流

程风险防范闭环，打通了活体禽

畜从“资产”到“资本”的转化通

道，为地区某奶牛养殖企业解决

了冬季饲料储备难题，让金融“活

水”精准滴灌至乡村振兴一线。

此次活体禽畜抵押贷款的落

地既是中信银行践行国家政策文

件精神、深耕“三农”领域的具体

行动，更是以金融创新破解产业

发展瓶颈的生动实践，为全国涉

农活体抵押融资业务提供了可复

制、可推广的区域样本，有效盘活

了农牧民手中的活体资产，更提

振了行业发展信心。

未来，中信银行将持续优化

融资流程与配套服务，逐步把禽

畜活体抵押融资模式推广至肉

牛、肉羊、生猪等重点畜牧领域，

进一步扩大业务覆盖范围、提升

服务质效。围绕养殖畜牧产业，持

续深耕“三农”金融市场，以特色

金融产品激活乡村生产要素，为

推动乡村振兴战略落地见效、实

现农牧产业高质量发展贡献更多

中信力量。

中信银行落地
首笔禽畜活体抵押融资业务

做好金融“五篇大文章” 助力实施“985”行动

农行信用卡 周六超市购

即日起至2026年1月31日袁活动期间每周六袁舟山农行信用卡
持卡人前往活动门店使用农行掌银扫码支付渊选择农行信用卡冤袁
满11元立减10元遥 单笔优惠10元封顶袁每人每月限使用1次袁每周
限使用1次袁活动名额每月5000个袁先到先得袁用完为止遥活动期间
农行有权根据活动实施情况变更活动袁 请参考掌银活动显示袁以
实际为准遥

中国银行信用卡 优惠享不尽

惠聚中行日院餐饮百货满100元减50元活动曰手机银行观影满
30元减20元曰知名连锁商户满20元减10元活动曰抖音尧拼多多尧携
程尧去哪儿等APP首绑等优惠满减活动 曰支付宝 尧美团 尧京东 尧携
程尧云闪付渠道积分抵扣服务曰野环球精彩冶中行Visa尧万事达境外
消费每月最高返660美元消费金曰 中行银联卡留学缴费每月最高
返1200元消费金曰中行Visa尧万事达卡留学缴费每月最高返150美
元消费金等活动遥名额有限袁先到先得袁详询中国银行舟山市分行
各网点遥

□通讯员 徐锋

近日，泰隆银行定海支行的

工作人员走进北门菜场，开展

“冬日送温暖，银耳汤暖人心”主

题活动，为菜场商户、往来市民

送上银耳汤，用实际行动传递金

融温度。

活动现场，工作人员布置好

服务点位，将一碗碗热气腾腾的

银耳汤摆放整齐。菜场里的商户

平日里忙于经营，此刻接过暖心

的银耳汤，脸上都露出了笑容。

在商户品尝之余，在场工作人员

耐心解答他们的问题，同时收集

金融服务需求，为后续定制化金

融服务打下基础。工作人员还将

这份温暖传递给菜场周边的市

民。“天这么冷，喝上一碗热汤，

心里特别暖和，谢谢你们！”前来

买菜的市民接过银耳汤后感慨。

一碗银耳汤，里头盛满的是

金融服务的温情。未来，泰隆银

行将持续开展各类便民惠民活

动，把金融服务与暖心关怀送到

群众身边，让金融服务更有温

度、更接地气。

情暖冬日 汤暖人心

□通讯员 郭授

养老，是家之大事、国之大事。

让老年人有一个幸福的晚年，是人

民群众的殷切期盼，也是全社会的

共同责任。保险业作为金融业“三

驾马车”之一，在政策指引下正奋

笔书写提升人民群众“老有所养、

老有所乐”幸福感的时代答卷。身

为寿险行业头雁，中国人寿保险股

份有限公司（以下简称“中国人

寿”）也在服务积极应对人口老龄

化国家战略的过程中积极探索具

有国寿特色的方案路径。

以全局思维谋篇布局，构建国

寿特色养老供给模式。2022年11月

底，中国人寿启动“健康养老生态

工程”，以保险业务为核心，把“以

人民为中心”作为“保险 +康养”建

设的出发点和落脚点，联合国寿健

康产业投资有限公司（以下简称

“国寿健投公司”）加快推进健康养

老产业布局。

基于在发展养老生态上的独特

优势，中国人寿秉持“让老人安心、

让子女放心”的建设理念，遵循长期

主义、以客户为中心、市场化运作、

滚动式发展四项原则，积极打造

“CCRC、城心养老、居家养老、旅居养

老”四条产品线，逐步形成具有国寿

特色的多元化供给模式。一批批优

质养老项目的落地，稳步推进了重

点战略区域、重点城市和重点领域

的养老布局，也为落实中国人寿集

团“333战略”，加快培育“养老”新增

长极奠定了坚实基础。截至2025年

三季度末，中国人寿已累计在16个

城市布局20个机构养老项目。

积极融入国家战略，推进重点

区域养老项目布局。中国人寿系统

筹划，联合国寿健投公司优先布

局，在京津冀地区，推进北京乐境、

石家庄悦境、北戴河逸境项目，与

天津乐境串联形成京津冀养老服

务一体化态势，为纾解压力、协同

发展创造有利条件；在长三角地

区，推进杭州悦境、南京项目，连同

苏州雅境，初步形成了长三角地区

养老项目储备；在成渝地区，推进

重庆悦境项目，连同成都乐境项

目，已完成成渝地区养老项目布

局；在粤港澳大湾区，推进深圳悦

境项目，积极储备广州项目。

近年来，老年人对高品质养老

服务的需求日益增加，旅居养老作

为融合了养老服务和文化旅游的

新业态，越来越得到老年群体的青

睐。中国人寿服务国民养老需求，

推出“随心居”旅居特色产品，积极

盘活内部资源，围绕天津乐境的医

疗特色、苏州雅境的节庆特色、三

亚逸境的颐养特色，推出“旅居 +

‘津’心医护”“旅居 +节逢‘雅’韵”

“旅居 +暖‘逸’三亚”等 3款旅居养

老产品。持续拓展外部资源，对接

内蒙古阿尔山政府，推出质优价低

的康养特色服务，创新赋能主业新

模式。截至目前，该公司已推出4款

“随心居”旅居养老服务产品，通过

将养老与文旅结合，打造高品质的

养老体验。

即将迎来“十五五”新征程，中

国人寿表示，仍将以高质量发展为

己任，持续做好“养老金融大文章”，

大力推进康养生态建设规划研究，

积极打造国寿特色康养服务体系，

稳步优化多元养老服务供给，推动

机构养老项目在重点城市布局落

地，拓展旅居养老服务产品的布局

范围，加快推动居家养老服务发展，

以实际行动守护银龄安康。

做好“养老金融大文章”国寿助力“养老”变“享老”
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