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临城街道甬北路路边一幢不太显眼的楼房外，

每天都有装卸工人在这里忙碌。在叉车的轰鸣声

中，一箱箱酒水被装上小货车，发往岛城各处餐馆、

酒店等消费场所。

这里是浙江自贸区鹏翔贸易有限公司所在地，

1995年出生的蒲姿臻接过上一辈的接力棒，把这里

当做创业大本营，在酒水贸易行业努力拼搏，闯出

了一片属于自己的天地。

蒲姿臻是一位典型的“创二代”，她的母亲在

2003年创办舟山市鹏翔贸易有限公司，成为了一名

酒水贸易商。“母亲以前从事财务工作，自己创业后

非常忙碌。”从小耳闻目染，蒲姿臻学到不少知识。

长大后，蒲姿臻在海外求学10年，还在加拿大

多伦多大学的大数据专业深造，逐渐远离了这个行

业。毕业回国，蒲姿臻先是在杭州工作了一段时间，

最终还是选择回家接班。“一方面母亲年纪大了，需

要有人继承家业，另一方面我从小在酒香中长大，

酒水行业让我更有归属感。”谈到回舟山的原因，蒲

姿臻如是说。

进入公司后，她以“空杯心态”深入行业各环

节，每一天都被各种会议和行程填满，最忙的时候，

一天要跑四个城市。“参加各种品牌培训、行业交

流，都是宝贵的学习机会。”蒲姿臻说，这些经历让

她长期接触品牌和渠道，积累了许多宝贵的营销经

验，对运营好企业和经销的品牌越来越有信心。

鹏翔贸易是一家全渠道、全区域的酒水品牌运

营商，目前经营的品牌有喜力、雪花等10多种。她坚

持“品质即尊严”，经常和团队围在一起试饮，还会

深入研究每款产品的品牌背景、企业资质、成分和

包装，“只有自己觉得好，才有底气推荐给消费者。”

除了严格选品，蒲姿臻注重思考如何提升企业

运营效率。加入公司后，她用专业知识推动企业向

数字化转型，逐步优化业务流程、费用管控与市场

分析，显著提升了企业运营效率与服务响应能力。

同时通过品鉴会、品牌联动等平台载体增强消费者

体验，持续提升品牌影响力与市场渗透率。

蒲姿臻还注重组织队伍的建设，目前企业员工

数量达到100多人，部门人员呈现年轻化、阶梯化的

特点，先后成立了党支部、妇联等组织，并在岱山、

东港开设分公司。“作为新生代企业家，要对行业有

敬畏之心，要用更高标准要求自己，在前辈的带领

和启发下，尽最大努力把创新理念融入企业。”蒲姿

臻说。

在商场打拼的同时，蒲姿臻也尽自己所能回报

社会。从去年开始，她通过支教老师结对云南一个

山村里的29个高中生，每月资助300元钱，帮助他们

完成学业。除了资助云南困难学生，蒲姿臻每月还

资助一位四川达州的学生，并组织员工捐寄干净衣

服寄到西部地区。

“蒲总，您资助的高中学生有 7人今年考入大

学，其中2名同学考入昆明医科大学和西南林业大

学，他们取得的成绩离不开您的资助和鼓励……”

不久前，蒲姿臻收到了来自云南支教老师的报喜信

息，她为资助对象取得的成绩感到高兴。

“我们家一直有做慈善的传统，事业小成后，我

也有能力跟着长辈一起参加。”蒲姿臻说，平时少买

一些贵的东西，省下来的钱就能解决困难学生每天

的餐费，一想到这点，自己就有做慈善的动力。

进入公司5年，蒲姿臻已经在品牌建设、企业管

理和服务提升等方面展现出自己的优势。这位“初

出茅庐”的年轻企业家已经适应了行业压力，她希

望今年企业经营再创佳绩，能给员工提供更好的待

遇，也为社会再多做一些善事。

商贸行业闯天地 爱心助学暖人心
———舟山“90后”企业家蒲姿臻的精彩五年
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