
图为周卫根老人正在收割茭白
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□通讯员 刘生国 文/摄

今年70岁的周卫根是普陀区六横镇台
门村人，勤劳肯干在当地是出了名的。前几

年，他看到台门村有一片土地闲置着，便

萌发承包土地来种植茭白、番茄、马铃薯、

菜椒等瓜果蔬菜的念头，目前总面积有近

25亩。

据周卫根老人介绍，他在这片承包地

里种植最多的就是茭白，有20亩左右，其中

大棚茭白3亩。茭白有大四季、黄岩、六月、

八月等多个品种。他种植的全部是无公害

茭白，主要运送到峧头集贸市场设摊销售，

很受消费者欢迎。

最近，笔者来到周卫根老人种植的茭

白地里采访，看到茭白长势喜人，两位雇来
的女工与周卫根的儿子周韩波正忙着收
割。“前段时间气温比较高，我们每天可以

收割带壳茭白1000多公斤，比去年有明显
的增产。”周韩波高兴地说。

现在，周卫根老人每天清晨就将茭白
运到峧头集贸市场自产自销摊位，一边现

场剥茭白外壳，一边忙着销售。由于他种植

出来的茭白质量确实不错，前来购买的市

民络绎不绝。据统计，一个上午就可以销售

茭白150公斤左右。一位姓张的饭店老板告
诉笔者，“周老伯种植出来的茭白都是无公
害的，鲜嫩甜口，且销售价格也比较合理，

所以我就天天到这里来采购，客人也十分

喜欢点这个菜。”

周卫根老人多年种植茭白，不仅有了

丰富的经验，而且逐渐掌握了市场销售

规律。他一年四季种植茭白，卖不完就放

到自己投资15万元建起来的冷藏库里进
行冷藏，然后再慢慢地装运到峧头集贸
市场进行销售，尽量做到一年四季销售

不断档。

“我今年虽然已70高龄，但身体还不
错，干些轻便劳动活还能吃得消。对我来

说，种植蔬菜也是一种锻炼，闲下来反而浑

身难受，只要身体允许，我会继续种下去。”

周卫根老人笑着说。

承包20多亩土地种蔬菜

六横七旬老汉忙并收获着

一手抓好生产，一手营造情怀

做螺杆与做盆景都需要耐心
□记者 王晓东 文/摄

车子导航到位于金塘山潭

路的“舟山向洋机械有限公

司”，这一带属于螺杆工业区。

拐弯进入厂区，便豁然开朗，最

引人注目的是院子围墙边，一

排排陈列着造型各异、错落有

致的盆景。一边的厂房内传出

隆隆机声，数名工人正在加工

机筒螺杆。这家企业和盆景园

的主人是一位来自贵州的小伙

子田维阳，今年35岁。

他身穿蓝色工作服，陪着

我们参观他的厂区盆景园，

“这是老鸦柿，这是杜鹃，这是

雀梅……厂区地方有限，只放

了1000多盆，大部分种在金塘

租的二亩多的地方，总共有

6000多盆（棵）。”他又指着放

在一边准备出厂的不锈钢螺杆

介绍，这些产品要卖到中东国

家去。

持续投入百来万做盆景

在中国螺杆小镇金塘，田维阳把螺杆生

产与盆景养护有机结合，打造出了一种独

特的生活方式，让这两个看似迥然不同的

领域在一个厂区里相互融合。舟山盆景界

的几名人士告诉记者，田维阳养护的盆景

规模目前是舟山数一数二的。

“当时到了金塘，业余时间也没啥事可
干，所以重新拾起了小时候就喜欢做盆景

的爱好，做螺杆赚来的钱一部分用来玩盆
景了，总共投入了百来万元，现在这个规模

差不多了。”对此，田维阳笑着解释，真的是

出于个人爱好，觉得创业的同时，可以兼顾

兴趣，也算是工作休闲两不耽误。“我的盆

景主要都是自己培育的，有槟铃、榆树、冬

青、黄杨、茶梅、黑松等七八个品种，在丽水

还有一个与别人合伙的占地面积7亩多的
盆景园。”

老家贵州贵阳的田维阳，初中毕业就去

了广东东莞的职业技术学院，先是读完了

中专机械专业，没等读完大专就来到宁波
等地，从事螺杆等产品的销售工作。他在这

个过程中，积累了螺杆从原料、生产到销售

的行业经验，也深知舟山金塘的螺杆产业

集群在国内的影响力。

螺杆产品80%销往国外

4年前，他只身一人拎着背包到金塘一
家规模较大的螺杆生产企业上班。“当时在

岛上，我一个人也不认识，在一线做生产工

人，每天在机床前工作10多个小时，那段日

子是比较辛苦的，但也对螺杆生产工艺更
接地气了。”

在金塘的螺杆企业一线打工半年后，他

租下了金塘螺杆工业区的一个空置厂房，

并购置了数百万元的螺杆加工设备。他还

从外地招聘了一批技术精湛的工人。依靠

自己在螺杆销售中积累的客户资源，田维

阳的螺杆工厂迅速投入生产。目前，他的

产品80%销往国外，订单已经排到
了明年上半年，年销售额保持

在2000万元左右。

金塘的螺杆产业
集群，在对外形成
知名品牌的同

时，也存在行业
内卷的情况，

近700家螺杆

加工、生产

企业之间的

竞争也不可避免，价格战是其中的表现。与

其他螺杆企业一样，田维阳的工人工资收

入也采取计件工资模式，但有些技术好的

工人最高月收入能有4万元。这使得他的工

人精干、稳定、高效，能够迅速应对订单，生

产出优质的产品，客户满意度也非常高。

“我不打价格战，我对产品的定位是优质，

客户一看就知道，所以客户资源比较稳定，

基本上订单是客户找上来的。目前主要有

四五个国外客户，国内的客户主要是几家
国家重大技术装备企业和国家高新技术企
业等。”

做产品与做盆景相得益彰

在工作忙碌之余，田维阳几乎把所有时
间全部投入到盆景爱好中。他经常到舟山

和其他地方采购各种盆景树种材料，有时

候与当地人一起上山采挖一些适合做盆景
的树根，然后耐心地进行造型和养护。

在短短4年的时间里，他养护的盆景数
量已经有6000多盆（棵），成为舟山盆景界

的大户。“我舍不得卖，尤其是大的盆景，

主要是用来全过程享受的。”田维阳对盆景

的养护十分用心，每个季节都有不同的养
护措施，但他的耐心让他觉得并不累，反而

充满成就感。田维阳的妻子戏称，他的时间

不是在企业就是在盆景上，盆景比老婆还

亲呢。

田维阳把我们引入厂区的一间茶室喝

茶。茶桌背后的博古架上，左右两边，放着

一大一小两棵挂着粉红色果实的老鸦柿。

“大的那棵盆龄有11年了，小的3年盆龄，盆

龄越长，价值越大。”田维阳说，做螺杆产品

和做盆景在他的心中是相得益彰的，“做产

品和做盆景一样需要耐心，需要精心呵护，

这一点，两者是一样的。”


