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□通讯员 王立

“一分岛礁九分海”，作为浙江

省最东部、舟山群岛最北部的海岛

县，嵊泗县坐拥万顷碧波，滨海之

势亘古有之。嵊泗县作为全省唯一

的全域离岛县，被列为全省高质量

发展建设共同富裕示范区县域综

合类试点，工行舟山分行作为国有

大行，积极引入金融活水，持续推

动嵊泗走好生态兴岛之路。

嵊泗列岛早在1988年就被国务

院列为国家级重点风景名胜区，目

前仍是全国唯一的国家级列岛风

景名胜区。2020年，嵊泗成为浙江

省全域旅游示范县。为切实助力嵊

泗县打造全域旅游示范县建设，全

面提升景区内生态环境水平，工行

舟山分行启动“蓝碳”金融新引擎，

扎实做好金融服务工作，助力嵊泗

走好生态立岛、生态兴岛之路。

该行积极创新嵊泗景区 +全域

环境整治融资模式，成功获批并投

放嵊泗全域环境整治项目 3亿元，

以用于提升改善嵊泗全域范围内

的生态环境，助力矿山、景区边坡、

沿海风景线及村庄环境的治理工

作，并进一步结合嵊泗县域内八大

景区整体环境及设施提升改造，助

力嵊泗打造集生态修复、资源养

护、景观文旅于一体的示范项目，

不断提升嵊泗海岛生态环境水平，

促进海岛经济跨越式可持续发展。

乡村振兴是普惠金融的应有之

义，农村普惠金融服务点是为农村

地区提供基础金融的重要渠道，走

入嵊泗五龙乡，漫步在这片村落间，

海景绚丽多姿，山色四季各异，岛礁

棋布，金沙连绵，自然风光宜人。在

这片净土之上，也能发现工银“兴农

通”普惠金融服务点的身影。

工行舟山分行始终大力推进

兴农通服务点建设和“兴农通”APP

推广，在嵊泗五龙乡田岙社区设立

兴农通普惠金融服务点，打通助

农、惠农的“最后一公里”，极大地

促进了城乡联动发展；与嵊山、枸

杞、五龙等乡镇合作，支持嵊泗海

岛特色共富业务发展；积极参与县

政府举办新乡贤活动，并加大对民

宿协会、贻贝协会、商户等的走访

力度。

而今，蓬勃发展的嵊泗也仅仅

只是工行舟山分行积极探索海岛

特色普惠金融发展新道路上的一

个小小缩影。一直以来，工行舟山

分行全力支持乡村振兴战略，扎实

推进金融服务乡村振兴工作，提升

乡村金融服务可得性、覆盖面和便

利度，以此支持普惠金融的高质量

发展。截至2023年9月末，舟山分行

普惠贷款余额37.72亿元，较年初

增加 7.07亿元；普惠贷款客户数

3280户，较年初增加463户。

引金融之水 聚共富之力

工行舟山分行助力嵊泗走好生态兴岛之路

□通讯员 严施骥

近年来，在贯彻落实党中央、

国务院“科技强国”“人才强国”战

略的背景下，浙商银行加强科创金

融服务，致力于为科技创新型企业

提供“全周期、全方位、全链条”综

合金融服务，用金融力量助力企业

发展壮大。

出台科创领域信贷政策。针对

专精特新企业，浙商银行总行给予

舟山分行专项信贷政策，其中对于

省级专精特新企业有 3000万元审

批权限，对于市级专精特新企业有

1500万元审批权限，业务期限最长

三年。此外，针对省级以上人才企

业，分行公司条线有3000万元审批

权限，小企业条线有500万元审批

权限。

科创领域信贷稳步增长。截至

10月末，浙商银行舟山分行对接

国家级高新技术企业融资 10户，

贷款余额 12.61亿元；对接省级科

技型中小企业融资 23户，贷款余

额 3.06亿元；对接国家级及省级

专精特新企业融资 14户，贷款余

额 1.25亿元。该行还积极支持现

代船舶和海工装备领域发展，向

中国海洋高端装备业首个大型

FLNG核心模块项目提供 2.65亿元

金融授信，助力提升舟山片区高

端海工装备的制造能力，推动培

育相关LNG产业链。

加强科创信贷产品创新。该行

推出小企业“科创贷”产品，鼓励

并支持客户“小额信用”“信用 +增

信”方式下订单；推进“科创共担

贷”，针对国家级高新技术企业、

科技型中小企业等科创企业，通

过引入政府、担保公司、保险公司

等合作机构构建多方风险共担服

务模式。

下一步，浙商银行舟山分行将

继续以“一流的商业银行”愿景为

统领，创新探索更多以金融顾问

服务科创企业和区域经济发展的

模式，助力舟山海洋经济高质量

发展。

金融支持科创企业发展

□通讯员 朱虹 宗威言

今年以来，为贯彻落实财金助

力扩中家庭项目工作，嵊泗农商

银行多措并举，充分发挥“财政 +

金融”协同作用，撬动金融资源更

好支持家庭扩中，助推更多家庭

迈入中等收入群体，不断实现人

民群众对美好生活的追求。

多跨协同，建立扩中家庭“数

据海”。该行全面加强与县财政局

的合作对接，依托嵊泗县共同富

裕群体监测分析数智平台获取全

县域家庭精准画像数据，丰富渔

农户家庭资产信息要素，形成扩

中家庭基础信息库，确定扩中家

庭名单9693人，6900户并导入“数

字走访系统”。针对当地渔农民年

龄层，放大扩中贷款投放对象年

龄限制，扩大受惠主体。以“一位

客户经理 +一位综合柜员”的形式

建立海岛普惠金融服务队，开展

清单制走访对接，详细了解扩中

家庭的实际情况和重点需求，对

符合条件的家庭做到足额授信、

全面授信。结合开渔期生产生活

特点，在沈家门渔港驻点服务，运

用“一台展业 pad+一台发卡机”打

造移动办贷体系，定人、定点、定

时为进行海上作业的渔民提供一

站式、零距离服务。

因需施策，打造信贷产品“云

超市”。该行以财政贴息政策为核

心，以增收、减支、就业为切入点，

重点聚焦扩中家庭在经营、教育、

医疗等重点领域的支出，创新打

造共富普惠贷、共富经营贷、共富

安居贷、共富助医贷等“共富”系

列贷款产品。同时，建立定期回访

机制，持续跟进家庭变化动态和

贷款使用情况。截至 10月末，已经

累计完成扩中家庭走访 1579户，走

访覆盖率22.89%，建档 1230户，签

约金额 4434.4万元，贷款发放233

户，贷款余额4081.5万元。

链式帮扶，探索海岛产业共富

路。该行聚焦海岛贻贝、旅游业等

嵊泗地理标志性共富产业，探索

以特色产业为导向的共富工坊整

体授信和整村授信模式，为有融

资贷款需求的扩中家庭提供金融

服务。一方面对海产品加工厂等

龙头企业等重点主体开展常态化

帮扶工作，以点带面进一步助推

产业增收。另一方面针对从事海

产品养殖、旅游民宿经营的个体

工商户，进一步强化金融网格服

务机制建设，依托“个体工商户大

走访”等专项行动，推动小额信用

贷款授信广覆盖。为242户贻贝养

殖个体工商户提供资金 8289.75万

元。加强与县文旅局的合作对接，

充分发挥金融为民宿行业“输血”

“造血”的功能，实行“分类评级、

分层授信”与清单制对接，为 301

个民宿及民宿行业从业者提供资

金1.51亿元。

财金助力扩中家庭 千家万户鼓起“钱袋子”

“社区+银行”
共护市民“钱袋子”

□通讯员 任晓萌

近日，杭州银行沈家门新街
社区支行与西大社区联合开展反
诈宣传主题活动。

守好钱袋子，反诈不容缓。该
行以反电信网络诈骗为主题，结
合两个反诈短视频，通过典型案
例展示诈骗手段，切实提升了在
座居民的反诈能力，帮助他们知
骗、防骗、识骗。

□通讯员 郭授

行以致远，人才为本。二十年

来，中国人寿保险股份有限公司

（下称“国寿寿险”）在寿险蓝海中

不断发展壮大并引领航向。

文化塑造，激发动力。在国内

同行中，国寿寿险是人才培养、“自

我造血”的先行者。早在2002年，国

寿就设立了博士后科研工作站，办

站方针即探索寿险企业可持续发

展和制度创新，研究具有前瞻性、

战略性的重大课题，培养及造就中

国寿险业的高层次优秀人才。这只

是国寿寿险人才体系构建、人文环

境营造的一部分。

国寿寿险的人才文化塑造还

在继续。国寿集团董事长白涛2022

年年初，便提出“五大人才”思路：

一是树正用人导向，着力营造风清

气正政治生态；二是抓好顶层设

计，着力加强人才工作统筹谋划；

三是补短板强弱项，着力推进各类

人才队伍建设；四是以激发活力为

核心，着力完善人才发展体制机

制；五是坚持党的全面领导，着力

构建党管人才工作新格局。

深层蜕变，锻造精锐。2019年，

国寿寿险启动“鼎新工程”，销售板

块改革率先启动。2022年，国寿寿险

随即又启动了“八大工程”，与前者

一脉相承，继续以“人才建设固本工

程”为支撑，作为战略中关键因素；

同年启动的“众鑫计划”，加快队伍

专业化、职业化转型进程。这些都是

国寿寿险在外勤人才培育方面的大

动作，可以看出其质量变革、效率变

革、动力变革的决心和力度。

科技加持，平稳转型。国寿寿

险依托业已构筑的坚实数字化底

座，全面启动金融科技数字化工

程，以新技术布局应用为突破，进

一步提升线上化、数字化、智能化

对公司经营管理的全面支撑，为实

现公司高质量发展注入科技动能。

目前，保险科技的发展已经极

大提升了运营服务端的效能，从国

寿寿险的实践看，公司借助信息化

力量，服务客户超2.9亿人次。

保险是典型的长期主义行业，

站在高质量转型路口，行业头雁国

寿寿险如何开启上市新 20年的征

程？人才无疑是持久竞争力。国寿

寿险表示，将继续激发干部员工动

力和活力，加大营销体系改革的力

度，实现队伍规模稳定增长；同时

继续推进数字化技术和寿险价值

链的深度融合，以数字化方式驱动

商业模式创新。

上市二十年 释放“人才引擎”持久动能

□通讯员 陆秋冕

弘扬敬老爱老传统美德，营造

养老孝老社会氛围。近日，太保财

险舟山中心支公司组织青年党员

及共青团员代表走进舟山市社会

福利中心开展“敬老月”献爱心公

益活动。

该公司的代表们为福利中心

的老人送上牛奶、蛋糕、纸巾等慰

问品，并为50余名老人上了一堂

针对老年人反诈金融知识宣教讲

座。工作人员讲解了日常生活中

常见金融消费骗局，如何防范和

依法维权，警示老年人守住钱袋

子，提高老年人防骗意识和自我

保护能力。福利中心老人们受益

匪浅，表示以后在生活中一定会

提高警惕。

舟山太保财险通过公益活动

充分传递“责任、智慧、温度”的服

务理念，提升服务口碑的同时也

得到了舟山市社会福利中心的大

力支持和赞扬。

适老服务进社会福利中心

□通讯员 阚银燕

为有效遏制电信网络诈骗犯

罪，切实提升周边群众识诈、防

诈、反诈的意识和能力，近日，民

泰银行舟山城关支行志愿者一行

前往西园菜场开展“你我同心 反

诈同行”宣传活动。该行志愿者通

过发放折页，用方言向摊贩们介绍

了当前各类常见的诈骗类型及手

段，告知相应防范措施。志愿者们

还提醒摊贩下载“国家反诈中心”

的APP,关键时刻拦截诈骗电话。

商户们表示这样的宣传活动

非常好，希望以后能多开展这样

的宣传活动来增长金融知识。该

行相关负责人表示，接下来民泰

银行舟山城关支行会继续探索反

诈宣传新模式，通过各类宣传活

动增强居民安全意识，守住群众

“钱袋子”，为创建平安城市贡献

一份力量。

反诈宣传进菜场

□通讯员 徐琪棵

近日，国家金融监督管理总局

舟山分局副局长一行到绍兴银行

舟山金塘支行就适老金融服务情

况进行调研。

绍兴银行舟山分行负责人介

绍了该行在适老金融服务方面开

展的各项工作，金塘支行行长详

细汇报了网点的爱心座椅、老花

镜、轮椅、便民医药箱等适老服务

设施配备，对于老年客户的各种

专项服务开展，以及定期外拓宣

传、金融知识普及等情况。

一直以来，绍兴银行舟山分

行持续推动智能化服务，线上线

下高效协同，切实提升了老年客

户金融服务的深度、广度和温度。

持续推进金融适老服务

□通讯员 夏靓彬

近年来，中信银行全面践行金

融工作的政治性、人民性，通过打

好管理创新“组合拳”，建立起以

产品、运营、风控为代表的数字化

发展模式。

加强集约化管理，增强普惠金

融服务专业性。该行成立党委书

记、董事长任组长的普惠金融领

导小组，创新打造“总行六统一 +

分行四集中”特色模式，专业高效

提升普惠金融服务能力和水平。

加强容错式管理，激发普惠金

融服务创造性。该行以“尽职免

责”为导向，建立普惠金融产品开

发试验田机制，明确先行先试、风

险容忍和尽职免责原则，解决产

品研发人员的后顾之忧。

加强智能化管理，提升普惠

金融服务精准度。该行聚焦“真小

微、真经营”经营导向，以“数字中

信”为支撑，打造亿级客户数据工

厂、投产数据分析云平台、建设

“中信大脑”，搭建覆盖贷前、贷

中、贷后的智能风控平台，实现客

户精准画像、授信精准匹配和贷

后精准发力，有效提升普惠金融

服务精准度。

下阶段，中信银行将继续扎

扎实实做好普惠金融“大文章”，

为服务实体经济、支持小微企业

发展贡献更大力量。

打好管理创新“组合拳”
做好普惠金融“大文章”
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