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回归最传统的行业
给我带来安全感
小陈，26岁，浙江丽水

广告策划回县城开粮油店

我大学刚毕业就撞上了疫情。当时我

和几个朋友在杭州做了一个广告工作室，

我学的就是广告专业，也很喜欢这一行，但

疫情让我意识到，新兴行业创业是会吃时

代的亏的。目前我回老家了，在县城经营一

家粮油店，传统得不能再传统的实体店粮

油行业，挺多人估计不理解。当时正好家里

的两位老人想找人接班粮油店，这算是个

契机，让我决定回到老家这个人口不到10

万人的县城。

店铺很小，一个不足45平方米的门面，

还有个30多平方米的小仓库。这一行传统，

但稳定，大家都要吃米的，去年我们利润就

有五六十万元。现在我的日常就是卖米、

面、油这类民生的食品，另外还有配送。我

们家主要配送给饭店、各类食堂，还有批发

给各种食品店、小的粮油店。

很多人觉得我回来是为了躺平，但现

在真的比打工累不知道多少倍！我从来没

有干过这么多体力活，每天要搬运几吨货。

我和对象每天早上6点起床，晚了就会失去

老年客户，晚上七八点忙完，随便吃一口咸

菜和粥，因为没空出去买吃的，更没空做

饭。10点睡觉，零社交，全年无休，只有淡季

找朋友来看店才能休息个一天。去年一整

年休息了不到五天，选这条路就算是完全

放弃了自由。冬天是生意最好的时候，做零

售倒腾各种面粉，特别摧残皮肤，那时候的

手完全不像是25岁女孩的手。

经营一家店铺，看起来是体力劳动，但

还是要动脑的。之前做广告也被客户“折

磨”，但至少文化水平相近，可以沟通，但现

在的客户大部分是县城饭店的老板，中老

年人居多，跟我们这一辈人思考问题的方

式不同，会出现很多问题。比如物价的涨

跌，小麦现在以进口为主，国际形势会影响

小麦的价格，但县城的客户可能就不理解，

加上生意人对别人的戒心很重，就会觉得

我们乱涨价。

之前两个老人在开店的时候，只在店

里等客人上门，不出门跑业务，现在这个时

代的零售如果只等着别人上门买，是会被

淘汰的。我会经常去餐馆跟老板们谈，小县

城的客户很有限，而且他们都有固定的进

货渠道，多开拓一个客户都是非常难的事。

现在还有各种网购平台，虽然没有一线城

市那么成熟，但对传统行业的冲击还是挺

大的，所以还是得拼，躺不平。

其实我不是很推荐年轻人裸辞或者贸

然回乡创业，因为确实会有很大风险。我们

目前的想法可能是做个五年，攒够一定钱

甚至财富自由了，就不干了，或者换个行

业，都是未知的。肯定不想一辈子呆在这个

县城里，不想像长辈一样做一辈子粮油，感

觉他们并不快乐。

回乡创业
赶上乡村振兴的红利
VV，26岁，温州泰顺

地产销冠回乡创业

回老家之前，我在温州市里做了三年

房地产销售，后来有了宝宝，无法兼顾工作

和生活。我是个很向往安逸生活的人，之前

销售的工作强度其实远夸张于996，基本要

24小时待命，外加地产行业这两年不太景

气，也真的不想再卷了。

老家在一个三百年的古村落里面，没

有被过度开发，我也是从这里看到了商机。

我准备了20万元启动资金，开了一家

新中式下午茶馆，这种中西结合的茶文化

馆是个风口，比咖啡店层次更多，又融合了

中国传统文化。茶店也是小本，时间很自

由，我就看准这些优势开了店，目前开店第

六个月已经回本了。

其实回乡创业最有挑战的事不是如何

经营，而是做出返乡这个决定。我父母当时

就不太接受，他们觉得做房地产一年至少

有二三十万元的收入，为什么要冒这个风

险？我回乡是想做出自己的一番事业，不是

仅仅为了逃避大城市的内卷。我做销售的

时候月月都是销冠，养活自己对我来说并

不是负担。创业并不比打工容易，需要很强

大的抗压能力，创业人都知道，我们饮品类

型的实体店，很多只赚四个月钱，寒假和暑

假，其他时间只能保持不亏本。

现在乡村振兴的政策很好，尤其去年，

泰顺的一部分景区被评为国家级旅游景

点，得到了很多政策支持。我们返乡创业，

都是因为对家乡有情怀，现在村子里的年

轻人都走出去了，但其实我们都知道在外

面没有赚到钱，所以与其在外面受苦，不如

在家乡赚相同甚至更多的钱。

我大学就开始创业，当时算是第一代

微商吧，多少会做些运营和销售。所以我会

经常去旅游城市走走，看他们怎么做文化

商业化。我前阵子去泉州走了一趟，当时看

到蟳埔女的特色，还有南洋文化小娘惹，想

到我们泰顺的古民居也都是清末保存下来

的东西，那我可以做晚清女的服饰。

最近我在打造我的第二个项目：民俗

体验馆，我想结合晚清时代的服饰跟我们

古村落得天独厚的环境优势做一个工作

室，我们提供服装租赁和妆造，年轻人来了

体验、打卡拍照。现在店里是中西结合的新

中式下午茶，泰顺的茶叶比较出名，我们也

可以向游客展示泰顺当地的红茶，再把一

二线城市最火的围炉煮茶的文化带回来，

让家乡人民哪怕不出去，也可以感受外面

的东西。

最近，我又把楼下的地租下来了，花了

几万块钱打造成院子，外加民俗体验馆。我

想我近几年都不会出去了，我要在家乡先

做出一番事业。每个人的人生选择都不一

样，但我觉得我们的初衷是一样的，就是让

自己过得舒服点。

高中就做过微商
刚在老家开了MCN公司
季岚忱，20岁，郑州

大二学生开网文MCN

我2020年去新西兰读预科，目前大二，

因为准备转学，所以现在在国内gap year。

经济独立对我们00后来说，是挺迫切的一

件事。我身边挺多同龄人去做了兼职或实

习。我认识一个学霸同学，在新西兰做幼师

的兼职，一年赚了一万多纽币，合人民币五

万多元。我们这代，年代隔阂比较严重，赚

钱单纯是想要脱离父母的束缚，很多家里

条件还可以的，毕业后就被安排工作，如果

不想被安排，那就要先从经济独立开始。

我所有的创业，都是基于互联网的。高

中做微商，做珠宝手作，当时还特意去广东

荔湾广场订货，结果赔了几千块钱，因为不

会做营销。后来我开始写小说，写了一篇十

万字的小说，结果投稿的网站倒闭了，也没

拿到钱。

再度创业是在家闲不住。两月前，我想

说买个键盘督促自己写小说，后来忙起来

了没时间写长文，我就想在哪可以写互联

网上这种新媒体短文呢？

刷知乎的时候有的回答里有小故事，

读到最后发现要付费看结尾，这就是我在

写的文章，很多平台都有这种小作文。去小

红书上一搜发现有很多这种MCN机构，我

就开始投稿，那个月赚了一两千块吧。新媒

体网文对文笔的要求不高，但也不是没有

门槛，比较看重故事架构是否吸引人。

后来写着写着，我觉得做中介这个生

意我也能摸透，就去跑这个渠道，联系到各

大平台的商务负责人。后来供稿变多了，平

台要我开专票，我就注册了个公司。

因为从市面上收到的文章质量良莠不

齐，我们培养了一批核心写手，写手的背景

都挺有意思的，学生、上班族各式各样，但

基本都是30岁以下的年轻人。目前公司有

五个人，两个内部写手，一个营销和宣传，

两个编辑，基本都是之前写小说的时候认

识的。公司运营的成本有开公司的费用小

一千，收稿的费用一千，还有共享财务一年

一千五。目前势头良好，前两个月基本回

本，最近这个月盈利有一千多。

我相信等到我找工作的时候，以我目

前的经历，竞争力还是很大的。如果公司真

能做起来，我就去东北买个小房子，关于未

来，还没想太多。

来源：一条

不读研、不考公、不进大厂

这些年轻人决定回乡
据5月发布的《2023

年大学生就业力调研报

告》，今年的高校毕业生预

计将达1158万人。他们整

个大学几乎在疫情中度

过,临近毕业时，又遇到新

一拨大厂裁员。除了考研、

考公，投入竞争激烈的校

招外，他们还有什么选择？

我们采访了3位在疫情中

毕业，以及尚在读的年轻

人，他们没有选择留在大

城市，而是在家乡闯出了

一番天地。

三位受访者：26岁，26岁，20岁（从左至右）


