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华夏银行舟山分行（0580-8258628）

产品名称： 华夏理财固收增强最短持有180天A款

周期： 最短持有180天

认购期： 每个工作日（9:00-15:30）

业绩比较基准： 3.10%-3.90%（风险等级：PR2）

认购起点 : 1元

民泰银行舟山分行（0580-2269262）

产品名称： 益民理财“宁合”理财计划78号

理财期限： 280天

认购期： 2022.12.30-2023.1.03

业绩比较基准： 3.60%-3.90%

购买起点 : 10000元

理财非存款袁产品有风险袁投资需谨慎 93金融圈

□通讯员 陈文光

“收到短信时还有点不相信，

到网点咨询后，才知道信用卡积分

还可以兑换商品，这项活动真的不

错。”近日，市民蒲先生来到工商银

行舟山朱家尖支行，在工作人员的

指导下，在手机银行积分商城用自

己名下的积分选择了一款心仪商

品，并填妥收件地址进行快递。

蒲先生所说的正是工行舟山

分行新近推出的“积分享好礼”活

动，客户可以通过“工银e生活”APP

等线上渠道用积分兑换商品，也可

以使用工行信用卡积分在该行合

作商家门店兑换购物券。

2022年，工行舟山分行认真落

实稳经济一揽子政策和接续措施，

围绕消费潜力释放，提供优质产品

和服务供给，构建提振消费信心新

场景，推动政府、监督部门恢复和

扩大消费的举措落地见效。

该行以推广线上办卡、优化申

办和用卡服务体验等方式，发挥信

用卡在促进居民生活消费、激发市

场活力、释放消费潜能、便民利民

惠民等方面的动力，提升传统消

费，培育新型消费，加快恢复居民

消费动力；根据不同的消费群体和

消费需求，推广汽车、家装、车位分

期等系列产品，打造宜居环境，满

足居民高质量、个性化、多场景的

金融需求。

工行舟山分行还打造多维度、

立体化线上购物场景和沉浸式、友

好型用卡消费体验。聚焦“衣食住

行购”和“吃喝玩乐游”，推出“爱购

周末”线下消费促销活动子品牌，

采用线上领券、线上线下消费核销

的方式，为信用卡客户提供满减优

惠；聚焦“爱购金秋·千元消费返

现”“爱购消费券大派送”等主题活

动，鼓励居民体验领好礼、先购券

再消费、分期消费等，缓解居民消

费压力。

该行引导居民养成“消费－累

计积分－积分兑换－消费”的自发

消费习惯，将积分打造为客户消费

的增值权益，形成以消费促消费的

良性循环。丰富积分兑换渠道、内

容，在常规兑换实物商品的基础

上，还将积分权益延伸到手机话费

充值、微信通用立减金等处，拓宽

积分兑换合作商户、线下网点、e生

活APP等渠道，叠加开展智能外呼

兑换，提升客户积分兑换的便利

性、覆盖面。

下一步，工行舟山分行将做

好稳投资促消费保民生的各项金

融服务，强化群众消费意识，丰富

消费场景建设，提升增值服务体

验，增强消费对经济发展的基础

性作用。

为“买买买”添加“助燃剂”
工行舟山分行优化服务提振消费信心

□通讯员 贺丹意

浙江某科创海洋科技有限公

司位于普陀区东极镇青浜西峰湾，

是一家主营海水养殖技术开发、水

产养殖的企业，近期因采购水产

品，需要一笔1000万元的资金。

东极距离本岛约两个小时的

船程，交通相对不便，且在东极范

围可合作的金融机构相对有限，这

让企业负责人乐先生一时也不知

通过何途径联系到银行咨询具体

事项。“我一直找机会想亲自来本

岛的银行咨询贷款的事情，但因为

工作太忙，就一拖再拖，融资的问

题也多次搁置。”

一次偶然的机会，乐先生与朋

友闲聊中听说，在浙江省金融服务

平台上发布融资需求后，就会有银

行工作人员主动对接。乐先生立即

在朋友的帮助下在该平台发布了

融资需求。当天，绍兴银行舟山分

行工作人员就致电乐先生，并预约

了前往东极岛走访的时间。

经过进一步的联系和对接，按

照授信流程，该行最终对乐先生的

企业授信1000万元。“没想到现在

申请贷款都不需要特地跑银行了，

在网上动动手指就会有人来服务，

真是太方便了。以后谁有需要，我

肯定第一个告诉他。”乐先生说。

线上金融服务平台 一站式办贷更便捷

调解高峰
暖心服务

□通讯员 刘丽丽

入冬以来，人保财险舟山
市分公司理赔中心 /客户服务
中心人伤分部案件调解量增
加，在做好防疫工作的前提下，
该公司人伤岗工作人员热情接
待前来调解的市民，加速处理
案件，利用休息时间加班加点
理算赔款，确保客户尽快获得
赔付。

□通讯员 郭授

近日，中国人寿拍摄了《美丽

中国》《健康中国》《绿色发展》三支

公益宣传片。分别以“画戏”“出狮”

“自然的感觉”三个故事，围绕公益

主题讲述“助力乡村振兴、为国民

健康保驾护航、促进人与自然和谐

相处”，充分展示了中国人寿胸怀

国之大者、为人民守护美好的价值

理念和发展诉求。

三支公益宣传片，不仅传达了

中国人寿初心不改、坚守使命、可

持续创新的精神内核，还诠释了中

国人寿的“家国史观”。

第一支公益宣传片《画戏》讲述

了一位小女孩怀揣一朵皮影小花，

代替母亲到村落故乡中寻亲，与相

见的皮影老人共同修复皮影并策

划了一场关于“美丽乡村”的皮影

戏演出的动人故事。目前该宣传片

已经在中央电视台、中国人寿自媒

体矩阵等渠道进行投放。截至2022

年11月30日，共有13.6亿人观看。

迄今为止中国人寿已经在全

国设置了超过5万个“三农”服务站

点，为全国涉农生产提供专业保险

保障，共在售农险产品超过2000余

款，累计为近1.4亿户次农户提供

了近 4万亿元的风险保障。截至

2022年9月，中国人寿寿险公司通

过开发“国寿乡村振兴团体定期寿

险”等13款专属产品，涵盖意外、定

期寿险、重疾、医疗费用补偿等业

务领域，为已脱贫、易返贫人员服

务已覆盖全国。

第二支宣传片《出狮》则整体

凸显了“有健康才有未来”“坚持不

懈方能取得胜利”的精神内核。

2022年上半年，中国人寿就为全社

会提供风险保障超 480万亿元。中

国人寿寿险公司在 2022年上半年

有关重疾、医疗日均赔付分别超

4268万元和5332万元，相较十年前

的数据，分别增长386%和 116%。十

年来，公司累计开发出50余款相关

保险产品，有力满足了人民群众日

益增长的健康、养老需求。

第三支宣传片将镜头对准了

美丽的海南自治州，记录下当地一

个蒙古族家庭的 “绿色生活”，并

辅以中国人寿在绿色环保领域的

实际举措，呼吁社会各界加入，共

同谱写人与自然和谐共处的美丽

诗篇。

为了发挥“源头活水”的重要

性，中国人寿等金融企业在绿色环

保上的助力，将更多地以打造“绿

色投资引擎”的方式落地。在整个

产业链运转的初始端口，中国人寿

正在不断以ESG投资理念潜在推动

传统投资模式和意识的转变。

截至目前，中国人寿资产管理

公司已经正式加入 UNPRI（联合国

负责任投资原则组织），成为中国

第一个签署该原则并践行ESG投资

理念的保险企业。至2022年9月末，

中国人寿全集团绿色投资存量规

模已经超过4500亿元。

来看！中国人寿与您一起描绘公益新画卷

□通讯员 陆怡

为大力弘扬法治精神，进一步

增强全民法治观念，共同营造良

好的法治氛围，杭州银行舟山普

陀支行于近期，因地制宜地开展

了形式多样的宣传活动。

对内，该行要求员工组织开展

宪法学习，普及公民基本权利和义

务，了解国家机构的组成等，进一

步增强员工的法制观念，结合实际

工作，做到遵纪守法、合规经营。

另一方面，杭州银行舟山普

陀支行悬挂横幅、在LED电子屏24

小时滚动播放宣传语，在厅堂醒

目位置摆放宣传手册。还由大堂

经理担任宣传员，就现行宪法的

颁布修订过程和基本构成，宪法

与普通法的区别以及宪法中与群

众密切相关的法条，向等候办理

业务的市民进行讲解，并邀请填

写法治建设满意度调查问卷，形

成全社会尊法、学法、守法、用法

的浓厚氛围。

弘扬法治精神 构建和谐社会

□通讯员 夏靓彬

2022年，中信银行聚焦老年

人、未成年、新市民、中小微四大重

点保障客群，推动运营服务“再升

温”行动，并制定专项《中信银行

“一老一小”及新市民运营服务方

案》《中信银行中小企业账户服务

方案》《中信银行小微企业简易开

户服务操作规程》，持续丰富“敬老

护小、惠民利企”的多元化服务体

系，打造“宾至如归、因客而动”的

服务流程，让服务“更贴心、更安

心、更暖心、更舒心”。

中信银行对老年客户进一步

细分，对于 75周岁以上，或存在行

动不便、听力、语言交流障碍等情

况的老年客户提供专人、专柜的

“陪伴式”服务；对60-75岁老年客

户提供“征询客户意见、引导至爱

心专区、告知等候时长”的“三主

动”服务，将适老化服务做好做细。

近年来，未成年人成为非法分

子的目标人群，盗用冒用账户时

有发生。中信银行进一步强化未

成年人的服务要求，精准做好客

户识别、妥善引导，细化未成年人

业务办理，筑牢风险防线。

针对新市民工作时间紧、服务

需求急等特点，中信银行提出为新

市民就业机构或社区所在地提供

“三公里”工资发放、社保代理等服

务，同时加强公益性金融知识宣

传，提升新市民风险防范意识和金

融反诈能力。此外，该行主动提供

上门服务，并面向外来务工人员宣

传反赌反诈、防范非法集资等金融

知识，提升新市民的风险防范意

识，守好护好新市民的“钱袋子”。

中信银行围绕“体验再升级、

质效再提升、风控更精准、推广更

有力”，为中小微企业打造“线上

化操作、多渠道宣导、便捷化办

理、一站式服务、全方位跟进”专

属流程，主动为中小微企业纾困

解难、支持实体经济发展。

敬老护小 惠民利企
用心传递服务温度

□通讯员 王琪儿

近期，民生银行首只ESG主题

理财产品“贵竹固收增强低碳领

先一年定开理财产品”重磅起售。

该产品将ESG（环境保护、社会

责任、公司治理）因素深度纳入投研

决策，积极捕捉各行各业在“碳中

和”变革中涌现的投资机会，配置具

备可持续发展价值的金融资产。

该产品 80%以上投资固定收

益类资产，优先投资于绿色债券、

碳中和债券等方向。

自开业以来，民生理财坚守

“金融服务实体经济”的根本宗

旨，将ESG理念融入日常经营和投

资管理的各个环节中，在绿色金

融、普惠金融等方面持续发力，把

践行 ESG理念作为推进高质量发

展的重要抓手。

本次 ESG主题产品业绩比较

基准挂钩的“民生理财-中金低碳

领先指数”，由民生理财联合中金

公司合作开发。该指数综合评估

企业碳排放量、企业在气候解决

方案上的投资规模及零排放目标

资产占比等因素，最大程度降低

投资组合的碳排放密度。指数方

法论成熟先进，可交易性强、容量

大，旨在引领境内大资金投向大

市值、低碳排放的优质公司，是国

际先进做法结合国内市场特色的

创新实践。

下一步，民生理财将继续坚

守“百姓优选”的公司愿景，严格

做好 ESG主题产品的投资管理工

作，持续完善“一体两翼”产品布

局，扎实服务实体经济，以实际行

动践行企业社会责任。

以绿色金融类理财产品
布局ESG领域
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